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القطريون يستخدمون
أجود أنواع العود

الكمبودي والهندي

صبحي شبيب:
التجارة الإلكترونية في قطر 

سوق يحمل فرصاً واعدة 
للشركات المحلية
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مزرعة منتجة ومسوقة

 قطريـة في أزمة

حفلات الأعراس.. فرحة بين أنياب البذخ والتباهي 
تتجاوز المليون ريال.. خبراء:

 300 ألف ريال متوسط ت�كاليف الزواج في قطـــر 

By: Hatem Elqadi المصدر: لوسيل
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حــــــــوار

        حققت ازدهــــاراً غيــر مسبـــوق..                               المستشار صبحي شبيب  لـ »  «:

التجارة الإلكترونية في قطر... سوق متنـــــــامٍٍ يحمل فرصاًًً واعدة للشركات المحلية

حـــول مــفــهــوم الــتــجــارة الالــكــتــرونــيــة قــال: 
 التجارة الإلكترونية هي عبارة عن شراء 
وبيع السلع والخدمات عبر الإنترنت أو 
المنصات الرقمية مثل المواقع الإلكترونية 
وتطبيقات الهواتف منوها بان التجارة 
الالـــكـــتـــرونـــيـــة تــصــنــف إلــــى ثلاثـــــة أنـــــواع: 
مــــن شـــركـــة إلـــــى شـــركـــة ومـــــن شـــركـــة إلـــى 
إلــــى مستهلك،  مــســتــهــلــك ومــــن مــســتــهــلــك 
وتعتبر الخدمات والمبيعات والمشتريات 
الإلــكــتــرونــيــة للمؤسسات الحكومية من 
ضـــمـــن تــــجــــارة الــــشــــركــــات الإلـــكـــتـــرونـــيـــة. 
أمـــــــا بـــالـــنـــســـبـــة الاتــــــجــــــار الإلــــكــــتــــرونــــيــــة 
ــلـــكين فـــغـــالـــبـــا مـــــا تــــكــــون عــبــر  ــهـ ــتـ ــالمـــسـ بـ
منصات التواصل الاجتماعي او منصات 

متخصصة للتجارة بين الأفراد.
ــول اهــمــيــة الــتــجــارة الالــكــتــرونــيــة في  وحــ
ــــن قـــــال  أصـــبـــحـــت الـــتـــجـــارة  ــــراهـ ــوقــــت الـ الــ
ا لا يــتــجــزأ مـــن قــنــوات  الإلــكــتــرونــيــة جــــزء
التجارة عالميا إذ أصبح حجم العمليات 
الــتــجــاريــة بين المــؤســســات والمــســتــهــلــكين 
ــلـــيـــونـــات دولار وبين  تـــريـ يــــزيــــد عـــلـــى 7 
المستهلكين ما يقدر بحوالي ١،٥ تريليون 
دولار. وتعتبر التجارة الإلكترونية هي 
قــنــوات البيع والــشــراء مثلها مثل  إحـــدى 
ــنـــوات الــكلاســيــكــيــة وتــنــمــو الــتــجــارة  ــقـ الـ
الإلكترونية عالميا حــوالــي بين 8 و %10 

سنويا.

 فوائد
 التجارة الإلكترونية

وبين السيد  صبحي شبيب فوائد العمل 
ــائلا:  إن فــوائــد  ــ بــالــتــجــارة الالــكــتــرونــيــة قـ
الــتــجــارة الإلكترونية كثيرة ومــن أهمها 
توفير الراحة للزبون إذ انه يشتري وهو 
في بيته او أين ما يكون وتصل البضائع 
المــشــتــراة الـــى المــكــان الـــذي يــريــده دون ان 

يتحرك من مكانه.
 وكــــذلــــك يــســتــطــيــع ان يــــقــــارن بــســهــولــة 
الـــعـــروض المـــتـــوفـــرة مـــن مــتــاجــر مختلفة 
ــل فــيــهــا خلال لــحــظــات.  واخـــتـــيـــار الأفـــضـ
ولــلــبــائــعين تـــوفـــر الـــتـــجـــارة الإلــكــتــرونــيــة 
قناة للبيع أساسية للوصول إلى العملاء 
بــســهــولــة مــهــمــا كـــان مــوقــعــهــم الــجــغــرافــي 
الــســاعــة بتكاليف تشغيلية  وعــلــى مــــدار 
قليلة إذ لا يوجد تكاليف عقارية ولا يلزم 
عــــدد كــبــيــر مـــن المـــوظـــفين لــلــبــيــع. ويــمــكــن 
الــتــجــارة والــطــاقــة الاستيعابية  تــوســيــع 
ــن الــــزبــــائــــن فــــي ان  لـــخـــدمـــة عـــــدد كــبــيــر مــ
ــــن خلال  ــق مــ ــ ــائــ ــ واحـــــــــد وذلـــــــــك خلال دقــ
توسيع الأنظمة المشغلة دون الحاجة إلى 
التكاليف الباهظة للعقارات والديكورات. 
ويحصل البائع على بيانات المشتري وما 
تم بيعه وبالتالي تقديم خدمات تسويقية 
مبتكرة باستخدام البيانات المتوفرة آنياً 
عن الزبائن والمنتجات والمبيعات السابقة. 
ويقدم الذكاء الاصطناعي طرقا فعالة في 
التسويق. لقد كــان للتجارة الإلكترونية 
الدور الكبير في تسهيل الأعمال التجارية 

مــتــخــصــصــة فـــي تــســويــق مــنــتــجــات قطر 
الهيدروكربونية حول العالم. ولا شك ان 
عمليات التوعية محليا وبــرامــج تعزيز 
الهوية الوطنية من خلال دعــم المنتجات 
التقليدية وبــرامــج تشجيع التصدير أو 
إعــــادة الــتــصــديــر لــهــا دور كــبــيــر فــي دعــم 

تطور اقتصاد قطر الرقمي. 

رواج التجارة الإلكترونية
 

اكــدت السيدة عبير الجفيري ان التجارة 
لــهــا مــمــيــزاتــهــا وسلبياتها  الإلــكــتــرونــيــة 
ومــن اهــم ميزاتها انــك تجد جميع أنــواع 
ــي تـــحـــتـــاجـــهـــا مـــعـــروضـــة  ــتــ المـــنـــتـــجـــات الــ
امامك تحت سقف واحــد وما عليك إلا ان 
تتجول عبر المواقع الإلكترونية وتتصفح 
المـــواقـــع الالــكــتــرونــيــة الــتــجــاريــة لــتــخــتــار 
مــا تــريــد مــن بضائع متنوعة، والتسوق 
الالكتروني أهم ما يميزه أنه يوفر الوقت 
والجهد اضافة الى توفير المال لأن غالبية 
المتاجر الإلكترونية أسعارها في متناول 
الــجــمــيــع وأرخـــــص نــوعــا مـــا مـــن المـــحلات 
التجارية التقليدية، ومــن أهــم التحديات 
الـــتـــجـــارة  انـــتـــشـــار ورواج  ــه  ــواجــ تــ الـــتـــي 
الإلكترونية هي انتشار المواقع المشبوهة 
التي أصبحت تغزو المنصات الإلكترونية 
وتــقــوم بالنصب والاحــتــيــال على الناس 
الــشــراء  الـــذي جــعــل الكثير يتجنب  الأمـــر 
عبر المواقع الالكترونية خاصة الحديثة، 
ــــور الــســلــبــيــة ايــضــا فـــي المــتــاجــر  ــن الأمـ ومـ
الإلــكــتــرونــيــة هــو الـــخـــداع الــبــصــري الــذي 
يتعرض له البعض اثناء مشاهدته لصور 
البضائع المختلفة حيث تستخدم بعض 
المــواقــع أســالــيــب تكنولوجية حــديــثــة في 
ــورة المــنــتــج وإظـــهـــاره بأحسن  تــلــمــيــع صــ
صــــورة خــاصــة المــنــتــجــات الــنــســائــيــة مثل 
الـــعـــطـــور والـــفـــســـاتين وغـــيـــرهـــمـــا، وتــقــوم 
ة  التقنيات الحديثة مثل الفلاتر والإضاء
لـــجـــذب الـــزبـــائـــن وعـــنـــد وصـــــول الــشــحــنــة 
يتفاجأ العميل بانها مختلفة في الشكل 

قطر واحـــدة مــن الوجهات 
الرئيسية للتسوق عبر الإنترنت 

في المنطقة

التجارة الإلكترونية تدعم الاقتصاد 
ــواق  الــوطــنــي فــي توسيع الأسـ

وخلق فرص عمل متطورة

 واعــدًًا للتجارة الإلكترونية. فهي توفر البيئة التحتية 
ا

تعد قطر مجالًا
المواتية لهذا النوع من الأنشطة، وتوفر الدعم المناسب من الهيئات 

الحكومية ورجال الأعمال. 
وتتمتع قطر بأحد أعلى المعلادت العالمية من حيث القدرة على إتمام أغلب 
المعاملات إلكترونيا دون الحاجة للتوجه إلى الجهة ذات الصلة، وذلك عبر 
سلسلة من الخدمات الإلكترونية المتنوعة سواء عبر بوابة حكومة قطر 
الرقمية أو عبر التطبيقات الذكية للمؤسسات الكبرى في الدولة أو المتعلقة 
بالمؤسسات المالية من البنوك والمصارف، بالإضافة إلى انتشار الخدمات 
الاستهلاكية عبر القطاع الخاص الذي تبناها منذ سنوات وشهدت انتشارا 

كبيرا بين أفراد المجتمع وباتت ثقافة منتشرة بين شرائحه المختلفة

كشف المهندس  صبحي شبيب المستشار والخبير في مجال التحول الرقمي 
للمؤسسات وتكنولوجيا المعلومات والــذكــاء الاصطناعي عن تحولات 
كبيرة تشهدها قطر حالياً فى مجال التجارة الإلكترونية، مشيراً إلى أن 
هذه الصناعة تلعب دوراً حيوياً فى دعم المنتج القطري وتعزيز الاقتصاد 

المحلى والإقليمي.
وأضاف »صبحي« فى حواره لـ »لوسيل «: أن أبرز التحديات التى تواجه التجارة 
الإلكترونية حالياً تتلخص فى ارتفاع معلادت التضخم العالمى بسبب الأزمة 
الاقتصادية العالمية، مما تسبب فى ارتفاع أسعار المنتجات المعروضة 

وتراجع الطلب فى مختلف الدول.
عبد الدايم نور

خلال أزمـــــة جــائــحــة كــــورونــــا واصــبــحــت 
التجارة الإلكترونية من العادات اليومية 

لكثير من الناس وخاصة الشباب منهم. 
ــارة  ــ ــــجـ ــاء مـــــــواقـــــــع تـ ــ ــنــ ــ وحـــــــــــول كــــيــــفــــيــــة بــ
ــة قـــــــال: ‏ يــــوجــــد عـــدة  ــة نـــاجـــحـ ــيـ ــتـــرونـ ــكـ الـ
عــوامــل لــبــنــاء تــجــارة إلــكــتــرونــيــة ناجحة 
ــن أهـــمـــهـــا ســـهـــولـــة اســـتـــخـــدام مــنــصــة  ــ ومـ
الــتــجــارة إلــكــتــرونــيــة وان تــكــون مــوثــوقــة 
وآمـــنـــة. وهـــنـــاك مــنــصــات عــامــة لــلــتــجــارة 
ــة مــــشــــهــــورة مــــثــــل eBay و  ــيــ ــرونــ ــتــ ــكــ الإلــ
Amazon ومثيلات لهم وتوجد ايضاً عدة 
 Shopify, Woocommerce منصات خاصة
و Bigcommerce وغيرها. ويجب ان تقدم 
المــنــصــة خــدمــات ســريــعــة ومــتــوافــرة على 
مــدار الساعة وجذابة تحتوي على صور 
ذات نوعية عالية ومــعــلــومــات او روابــط 
الــزبــون بحاجة لها  الــتــي يمكن ان يــكــون 
لاتخاذ قــرار الشراء للخدمة او للبضاعة 
وكذلك تصميم واجهة سهلة الاستخدام 
ــع آمــنــة ومــتــنــوعــة مـــع وجـــود  وطــريــقــة دفـ
ــواء عـــن طــريــق  ــ خـــدمـــة لـــلـــعـــملاء فــعــالــة سـ
دردشــــة ســريــعــة أو ردود ســريــعــة وكــذلــك 
توصيل البضاعة المطلوبة الى المستهلك 
بصورة سريعة وآمنة لكي يحصل الزبون 

على تجربة شراء جيدة وممتعة. 
وعــن مزايا وعيوب التجارة الالكترونية 
ــد المـــهـــنـــدس  صــبــحــي شــبــيــب أن مــزايــا  اكــ
وفــوائــد التجارة الإلكترونية كثيرة جدا 
كـــمـــا ذكـــــر اعلاه وإضــــافــــة الـــــى ذلـــــك فـــان 
التجارة الإلكترونية هي صديقة للبيئة. 
أما المخاطر فهي غالبا ما تكون من خلال 
القرصنة والاحتيال وكما ان عــدم وجود 
فرصة الى لمس البضاعة أو تجربتها في 
مكان البيع يمثل عائقا في بعض الأحيان 

في اختيار ما هو مناسب للمشتري. 
وان نقص التفاعل البشري والمباشر بين 
الــبــائــع والمــشــتــري لــه مــزايــا إذا أن البائع 
يـــمـــل ويـــقـــدم  يـــتـــعـــب ولا  الإلــــكــــتــــرونــــي لا 
خدمات متساوية وشفافة للجميع ولكن 
نــقــص الــتــفــاعــل الـــبـــشـــري يــقــلــل مـــن بــنــاء 

وتوثيق العلاقات الاجتماعية بين الناس.

نمو مستمر

وحــول وضــع التجارة الإلكترونية خلال 
الــفــتــرة الماضـــيـــة يـــرى ‏صــبــحــي شــبــيــب  ان 
الـــتـــجـــارة الإلــكــتــرونــيــة فـــي نــمــو مستمر 
ــارعـــت خلال  بـــحـــوالـــي ٩؜٪ ســنــويــا وتـــسـ
جائحة كوفيد 19 وأصبحت من العادات 
اليومية للمستهلك بالاعتماد على الشراء 
والبيع عبر الإنترنت ومــن خلال تطبيق 
الــهــواتــف المــحــمــولــة ومنصات  تطبيقات 

التواصل الاجتماعي المتعددة. 
 كما أصبحت برمجيات منصات التجارة 
إلــكــتــرونــيــة مــتــطــورة جــــدا تــقــدم خــدمــات 
نوعية وآمــنــة ولقد أصبحت فــي متناول 
ــــات  ــــركـ ــــشـ ــن المـــــؤســـــســـــات والـ ــ الــــجــــمــــيــــع مــ
ســــواء كــانــت كــبــيــرة او صــغــيــرة ويعتمد 
عليها بــصــورة كــامــلــة. إن حجم التجارة 
الإلكترونية اصــبــح كبيرا جــدا بما يزيد 
عــن 8 تريليونات دولار سنويا وأصبح 
ا أســاســيــا فــي حــيــاتــنــا الــيــومــيــة. إذا  جـــزء
نشتري بطاقات السفر ونقوم بالعمليات 
المــصــرفــيــة مـــن خلال تــطــبــيــقــات الــهــاتــف 
المحمول ونطلع على ما يعرضه الآخرون 
ــتــــواصــــل  الــ ــات  ــنــــصــ ــــن خلال مــ ــيـــع مــ ــبـ ــلـ لـ
ــنــــصــــات المـــتـــخـــصـــصـــة  ــالمــ الاجــــتــــمــــاعــــي بــ
ونشتري البضائع من كل مكان في العالم 
لكي تصلنا إلــى بــاب بيتنا دون تعب أو 

جهد.
وحـــــــــول أهــــمــــيــــة الــــتــــشــــريــــعــــات والـــــدعـــــم 
ــال:  الـــحـــكـــومـــي لـــلـــتـــجـــارة الإلـــكـــتـــرونـــيـــة قــ
 تلعب التشريعات دورا هاما فــي تنظيم 
الــتــجــارة الإلــكــتــرونــيــة وحــمــايــة المستهلك 
عبر قــوانين واضحة مثل قانون الجرائم 
ــة فــي  ــقــ ــثــ ــز الــ ــزيــ ــعــ الإلــــكــــتــــرونــــيــــة وفـــــــي تــ
المعاملات الرقمية من خلال ضمان حقوق 
المشتري والبائع وفي دعم البنية التحتية 
الرقمية وتحسين الشبكات وانظمة الدفع 
الإلــكــتــرونــي بــمــا فـــي ذلــــك تــقــديــم حــوافــز 

للشركات الناشئة عبر التمويل والتدريب 
لدعم وتعزيز الاقتصاد الرقمي. 

ــارة  ــ ــــجـ ــتـ ــ ــة دعـــــــــم الـ ــ ــيـ ــ ــانـ ــ ــكـ ــ وعـــــــــن مـــــــــدى إمـ
الالكترونية للاقتصاد الوطني اكد السيد 
شــبــيــب ان ‏ الـــتـــجـــارة الإلــكــتــرونــيــة تــدعــم 
الاقـــتـــصـــاد الــوطــنــي فـــي تــوســيــع أســــواق 
ــتـــطـــورة فــي  ــــرص عـــمـــل مـ الـــبـــيـــع وخـــلـــق فـ
التسويق الرقمي والخدمات اللوجستية 
والبرمجيات وخــدمــات الأمــن السيبراني 
وايجاد فرص لتطوير الشركات الصغيرة 
الــنــاتــج المحلي في  والمتوسطة وتــســويــق 
ــا عـــبـــر مــنــصــات  ــهــ أســــــــواق قـــطـــر وخــــارجــ
التجارة الإلكترونية العالمية والمنصات. 
وان وجود بيئة رقمية متطورة واقتصاد 
مــتــنــوع ووجـــــود الـــقـــوانين والــتــشــريــعــات 
الملائــمــة ذات الصلة تلعب دورا أساسيا 
في جذب الاستثمارات الأجنبية وتشجيع 
الـــخـــدمـــات  المـــحـــلـــيـــة. وان  ــثــــمــــارات  ــتــ الاســ
الإلكترونية للحكومة ولمؤسسات القطاع 
ــنـــوك وانــظــمــة  ــبـ الـــعـــام وقـــطـــاع الــنــقــل والـ
الدفع الإلكتروني في قطر لها دور كبير 
فــي تــطــويــر ودعــــم الاقــتــصــاد الــرقــمــي في 
قطر وتعد قطر الآن واحــدة من الوجهات 
ــرنـــت فــي  ــتـ الــرئــيــســيــة لــلــتــســوق عـــبـــر الإنـ

المنطقة. 
وحــول دور التجارة الالكترونية في دعم 
المــنــتــج الــقــطــري قـــال المــســتــشــار والــخــبــيــر 
فــي مــجــال الــتــحــول الــرقــمــي: ‏إن الخدمات 
المــتــعــددة المــوجــودة فــي قطر  الإلكترونية 
قطعت أشــواطــا كبيرة فــي خــدمــة الأفـــراد 
ــذه الـــخـــدمـــات  ــ ــا زالـــــــت هــ ــ والــــشــــركــــات ومــ
الحكومية في تطور مستمر لتقدم خدمة 
أفضل للمواطن والمقيم وكذلك للشركات 
ــاد فــــــرص اســـتـــثـــمـــاريـــة وتـــطـــويـــر  ــ ــجــ ــ وإيــ
ــادي. أمــــــا بـــالـــنـــســـبـــة لــلــمــنــتــجــات  ــ ــــصـ ــتـ ــ اقـ
القطرية فيوجد عدة منصات إلكترونية 
تقوم ببيع المنتجات والبضائع القطرية 
ــام الـــــــــزاد  ــ ــظــ ــ ــل نــ ــ ــمـ ــ ــعـ ــ ومــــــــؤخــــــــرا دخـــــــــل الـ
ــتـــرنـــت  ــبـــر الإنـ ــلـــجـــمـــارك عـ ــتــــرونــــي لـ ــكــ الإلــ
ــلــــعــــب مـــنـــصـــات  ــــف المــــحــــمــــول وتــ ــاتـ ــ ــهـ ــ والـ

والــجــودة واحــيــانــا فــي المــقــاســات عــن تلك 
الموجودة في الموقع. 

ــــاك بــعــض  ــنـ ــ ــيــــري ان هـ ــفــ الــــجــ وأضــــــافــــــت 
ــا مــن  ــاؤهــ ــنــ ــتــ ــكـــن اقــ الــــبــــضــــائــــع الــــتــــي يـــمـ
المــــواقــــع الالــكــتــرونــيــة وبـــعـــض الــبــضــائــع 
الــعــطــور لمعرفة  صــعــب ان نقتنيها مــثــل 
ــاء الــتــي تــحــتــاج  ــيـ جــودتــهــا وبــعــض الاشـ
ــى ان  ــة الــ ــافـ ــرب اضـ خـــبـــرة ومـــعـــرفـــة عـــن قــ
بعض البضائع تتعرض للكسر والتلف 
نتيجة النقل والشحن السيئ والتجارة 
الإلــكــتــرونــيــة وصــلــت ذروتـــهـــا أيــــام أزمـــة 
كورونا والذي تسببت في اغلاق الأسواق 
الــتــجــاريــة مــمــا اضــطــر الـــى لــجــوء غالبية 
الناس في العالم الى التسوق الالكتروني.

 

357 متجراً معتمداً 

وكشفت بيانات حصلت عليها »لوسيل« 
ــن 20 قــطــاعــا  أنـــــه يـــوجـــد حـــالـــيـــا أكـــثـــر مــ
ونشاطا تجاريا من 357 متجراً معتمداً 
في قطر ضمن بوابة التجارة الإلكترونية، 
وتنشط تلك المتاجر الإلكترونية في أكثر 

20 قطاعاً ونشاطاً تجارياً.
وتــتــركــز فـــي: 47 مــتــجــراً إلــكــتــرونــياً عـــاماً، 
إلــكــتــرونــياً لمنتجات الطعام،  و37 متجراً 
لـــــلـــــملابـــــس، و24 مـــتـــجـــراً  ــراً  ــجــ ــتــ و33 مــ
للإلكترونيات و19 للتجميل و14 للصحة 
و21 متجراً للموضة و15 موقعاً لتوصيل 
الــطــعــام و13 مــتــجــراً للألـــعـــاب والــريــاضــة 

و10 مواقع للبقالة.
 

قطاعات متنوعة

ــتـــاجـــر  ــات فـــــي المـ ــاعــ ــطــ ــقــ ــز تــــلــــك الــ ــركــ ــتــ وتــ
ــات الــــطــــعــــام  ــتــــجــ ــنــ الـــــعـــــامـــــة ومـــــتـــــاجـــــر مــ
الــى متاجر  والملابـــس والهدايا بالإضافة 
للإلــــكــــتــــرونــــيــــات والـــتـــجـــمـــيـــل والمــــوضــــة 
و12مـــوقـــعـــا ولـــخـــدمـــات تــوصــيــل الــطــعــام 
و14 متجرا الكترونيا للصحة و13 متجرا 

الكترونيا للألعاب والرياضة 

ويتوقع أن تقفز قيمة مــعــاملات التجارة 
الــثلاث سنوات المقبلة  الإلكترونية خلال 
إلــى  بنحو 150% وتحقيق عــوائــد تــصــل 
15 مليار ريـــال فــي عــام 2025، ولــكــن عبر 
تــوثــيــق الـــشـــركـــات الــعــامــلــة بــهــذا المــجــال، 
وتــســتــحــوذ الــشــركــات المــحــلــيــة عــلــى نحو 
38% من إجمالي قيمة تلك المعاملات في 
حين تــســتــحــوذ الــشــركــات الأجــنــبــيــة على 

62% منها. 

حجم السوق
 وتوقعات النمو

بلغ حجم سوق التجارة الإلكترونية في 
فـــي عــام  أمــريــكــي  قــطــر 3.8 مــلــيــار دولار 
إلــــى 10.1  المــتــوقــع أن يــصــل  2024، ومــــن 
مليار دولار بحلول عام 2033 بمعدل نمو 
ا لتقرير 

ً
سنوي مركب قــدره 10.27% وفقً

IMARC Group. هذا النمو يعكس الفرص 
الكبيرة التي يمكن أن تستغلها الشركات 
ــة، خـــاصـــة مــع  ــيـ ــرونـ ــتـ ــكـ فــــي الـــتـــجـــارة الإلـ
الجهود المستمرة لتعزيز البنية التحتية 

التقنية.
ـــعـــد الـــهـــواتـــف الـــذكـــيـــة أحــــد المــحــركــات 

ُ
وتُ

الرئيسية لنمو التجارة الإلكترونية في 
 Statscounter ــا لإحــصــائــيــات

ً
قــطــر. فــوفــقً

فــي مــايــو 2024، ســيــطــرت شــركــات كبرى 
مثل آبل )28.57%( وسامسونج )%23.7( 
وشاومي )18.14%( على ســوق الهواتف 
الــذكــيــة فـــي قــطــر، هـــذا الانــتــشــار الــواســع 
للهواتف الذكية مــن الفئات العليا يوفر 
ــا يــمــكّّــن  ــمـ  للإنــــتــــرنــــت، مـ

ً
وصــــــــولًاً ســـــــهلاً

الأفراد من التسوق عبر الإنترنت بسهولة 
وسرعة.

كـــمـــا أن الـــعـــديـــد مــــن مـــنـــصـــات الـــتـــجـــارة 
الإلكترونية في قطر أصبحت تعتمد على 
تصميم مــواقــع وتــطــبــيــقــات مــتــوافــقــة مع 
الهواتف الذكية، مما يوفر تجربة تسوق 

مريحة وسلسة.

أداة فعالة 
للتسويق

 
المحرك الثاني للنمو كان التوسع 
فــي اســتــخــدام شبكات التواصل 
ــلــــغ عــــدد  ــيــــث بــ ــــي، حــ ــاعـ ــ ــمـ ــ ــتـ ــ الاجـ
ــائــــل الـــتـــواصـــل  مــســتــخــدمــي وســ
الاجتماعي في قطر 2.60 مليون 
ا 

ً
مستخدم فــي يناير 2024، وفقً

.Datareportal لتقرير
ستخدم هذه المنصات كأدوات 

ُ
وتُ

ــج لـــلـــمـــنـــتـــجـــات  ــرويــ ــتــ ــلــ ــة لــ ــالــ ــعــ فــ
ــات، حــــيــــث تــســتــهــدف  ــ ــدمــ ــ ــخــ ــ والــ
ــرائــــح  الإعلانــــــــــــــات المـــــدفـــــوعـــــة شــ
مــــحــــددة مــــن الـــجـــمـــهـــور. كـــمـــا أن 
الــتــســويــق عــبــر المــؤثــريــن أصــبــح 
ــة ومــــــؤثــــــرة فــي  ــعــ ــائــ ــة شــ ــلــ ــيــ وســ

قرارات الشراء لدى المستهلكين.
الــتــجــارة  تــوصــيــات لتعزيز نــمــو 

الإلكترونية
ــو، أشــــــار تــقــريــر  ــمـ ــنـ ومـــــع هـــــذا الـ
الـــحـــاجـــة  ــــى  إلــ  IMARC Group
الــتــركــيــز عــلــى تنفيذ بعض  إلـــى 
لــتــحــسين أداء  الاســتــراتــيــجــيــات 
الـــتـــجـــارة الإلــكــتــرونــيــة فـــي قطر 

مثل:

 تعزيز ثقة المستهلكين، وذلــك 
مــن خلال شــهــادات اعتماد تقدم 
لــلــمــتــاجــر الالــكــتــرونــيــة وضــمــان 

أمان المعاملات الالكترونية.

 تــــحــــسين تــــجــــربــــة المـــســـتـــخـــدم 
تـــطـــبـــيـــقـــات  تــــطــــويــــر  مــــــن خلال 
مبتكرة وتوسيع البنية التحتية 

الرقمية.

 زيـــادة تــنــوع المنتجات لتلبية 
احـــتـــيـــاجـــات المــســتــهــلــكين الــذيــن 
ــارات أوســـــع  ــ ــيــ ــ ــثـــون عـــــن خــ ــبـــحـ يـ

.
الًا

وأكثر شمو
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تحقيقات

بسبب مشكلة التسويق المزمنة.. منتجون:

 منتجات محلية قطرية بمواصفات عالمية

10411041 مزرعة منتجة ومسوقة 
قطريـة في أزمــــة

الــدولــي  ــــوردور انتليجينس  يــقــدر مــؤشــر مـ
الــزراعــة القطرية بنحو 170.95  حجم ســوق 
مليون دولار في عــام 2024، ومــن المتوقع أن 
إلــى 223.10 مليون دولار بحلول عام  يصل 
2029، بمعدل نمو سنوي مركب قدره 5.47٪ 
المــتــوقــعــة )-2024 2029(. وفــي  الــفــتــرة  خلال 
الزراعة القطرية  ــدر حجم سوق 

ُ
قُ عام 2023، 

بمبلغ 162.08 مليون دولار. 
 وفيما يلي جانب من المقابلات التي أجرتها 

صحيفة لوسيل مع المنتجين والمسؤولين. 
 

حزمة تشريعات 
 

يقول المستثمر ورجــل الأعــمــال السيد ناصر 
ــن أحـــمـــد الــخــلــف خــبــيــر الــتــســويــق والمـــديـــر  بـ
الــزراعــي  التنفيذي لشركة أجريكو للتطوير 
المــنــتــج  تـــســـويـــق  بــــدايــــة إصلاح عــمــلــيــة  »إن 
ــنــــي تــــحــــدث عـــنـــدمـــا تـــصـــدر  الــــــزراعــــــي الــــوطــ
حــزمــة مــن التشريعات والـــقـــوانين الإنتاجية 
والـــتـــســـويـــقـــيـــة الـــــزراعـــــيـــــة أســــــــوة بـــالـــقـــطـــاع 
الــصــنــاعــي، وبــشــكــل يــفــوق هـــذا الــقــطــاع نظرا 
لأهمية قطاع الزراعة والأمن الغذائي للدولة«. 
 لـــ لــوســيــل: لابـــد أن 

ً
 ويــســتــطــرد الــخــلــف قــــائلاً

تتضمن تلك التشريعات توسعة دعم المنتج 
الــزراعــي عبر الإعــفــاء مــن الــرســوم الجمركية 
لمستلزمات الإنتاج الزراعي والمــواد الغذائية 
الــقــوانين التي تدعم الاستيراد  فــي إطــار تلك 

وتزيل العقبات من أمام المنتج المحلي.
وأوضـــــــــح »مــــــن يـــتـــابـــع عـــمـــلـــيـــات الـــتـــســـويـــق 
تــبــيــع منتجاتها في  ــزارع  ــ المـ يــجــد 90 % مــن 
الـــســـوق المـــركـــزي تــحــت رحــمــة الــــــدلالين، ومــن 
المــلــفــت للانــتــبــاه أن جــهــاز حــمــايــة المستهلك 
يفرض رقابة على المنتج المحلي بينما يترك 
ــرا والمـــفـــتـــرض يـــحـــدث الــعــكــس  ــ المـــســـتـــورد حـ
لحماية المنتج الوطني أو على الأقــل يحدث 

نوع من المساوة بينهما«.
ــدد الــســيــد نــاصــر أحــمــد الــخــلــف عــلــى أن  وشــ
الــقــرار رقــم 6  المجمعات الاستهلاكية لا تنفذ 
لسنة 2020 المتعلق بعرض 50 % من المنتج 
الوطني بالمجمعات، ويحدد القرار فترة سداد 
ثمن الخضراوات للمنتجين خلال أسبوعين 
الــتــجــاريــة تــدفــع للمنتجين  المــجــمــعــات  إلا أن 
خلال فترة مــن 45 إلــى 120 يوما وتــأخــذ من 
الكمية المباعة نسبة أربــاح لها تصل إلى 40 
الــــوزاري على أن تزيد  الــقــرار  %، بينما نــص 

تلك الرسوم عن 10 %«. 
المــــزارع يهلك  لــلــقــول »إن الكثير مــن  وخــلــص 
إنتاجها ولا يتم بيعه ويترك للحلال أو يتم 
التخلص منه في مكبات النفايات حيث يتم 
ــنــــان ســـنـــوياً بــســبــب نقص  إتلاف آلاف الأطــ
التسويق، وتلك المشكلة المزمنة لابد من إيجاد 

حل لها«.

آلية تحديد الأسعار

ــواري صــاحــب  ــكــ ــارك الــ ــبـ يـــقـــول خــمــيــس بـــن مـ
مزرعة: أهم ملاحظاتي بصفتي مالك مزرعة 
وأعــمــل فــي القطاع الــزراعــي منذ أكثر مــن 30 
أكــبــر مشكلة يواجهها  فــإنــنــي أرى أن  ســنــة، 
ــي تـــســـويـــق مــنــتــجــاتــهــم  ــاب الـــــــــزارع هــ ــحــ أصــ
وضعف أسعارها التي باتت لا تغطي تكلفة 
الإنتاج في معظم أوقــات الموسم، والــدولــة لم 
تــقــصــر وتــقــدم الــدعــم بــمــبــالــغ كــبــيــرة سنويا 
ــم للأســـف  الـــدعـ ــذا  بــيــد أن إدارة هــ ــزارع،  ــمـ ــلـ لـ

تحتاج إلى إعادة النظر فيها وبسرعة«.

واســتــطــرد قــائلا لـــ »لــوســيــل« إن أكبر مشكلة 
ــزارع هــي ضعف الأســعــار  تــواجــه أصــحــاب المــ
وبالتالي يجب أن يأخذ هذا الجانب نصيب 
الأسد من الدعم الحكومي، ويجب إعادة النظر 
في أوجه توزيع مخصصات الدعم وتركيزها 
على الأسعار، وترك الأشياء الأخرى لأصحاب 
ــم أدرى بـــالـــبـــذور والأدويــــــة  المـــــــزارع لأنـــهـــم هـ
والــدورات التي تناسبهم، وعلى سبيل المثال 
ــا مــا عندي  تعطيني دعـــم بــيــوت محمية وأنـ

مكان أو كهرباء لهذه البيوت«. 
ويــخــلــص لــلــقــول: »إن آلــيــة تــحــديــد الأســعــار 
مــــن قـــبـــل الـــبـــلـــديـــة يـــجـــب إعــــــــادة الـــنـــظـــر بــهــا 
بــحــيــث تــغــطــي الــتــكــلــفــة مــــع إضــــافــــة هــامــش 
ــزارع، وتــطــبــيــق التصنيف  ــ ربـــح لأصــحــاب المــ
عـــلـــى المـــنـــتـــج المـــحـــلـــي وعـــــــدم تــطــبــيــقــه عــلــى 
المستورد مما حقق أفضلية للمستورد على 
المنتج المحلي، وعندي ســؤال أرجــو أن يصل 
الــزراعــي في البلدية،  للمسؤولين عن القطاع 
لماذا لا يتم تطبيق التصنيف على المستورد 
ويتم تطبيقه على المحلي فقط عند توريده 
لمحاصيل مما حقق أفضلية للمستورد على 
فــــإذا كـــان تطبيق التصنيف  المــحــلــي،  المــنــتــج 
يحتاج إلى إجراءات وتشريعات وما إلى ذلك 
لماذا تم تطبيقه على المنتج المحلي وبسرعة 

وبدون هذه الإجراءات والتشريعات«.
 

المنتج لا يستفيد من الدعم 

تقول الدكتورة لطيفة النعيمي »إن التسويق 
يواجه معاناة كبيرة نظرا لأن المنتج المحلي 
لا يستفيد مــن دعـــم الــدولــة بــالــقــدر الــكــافــي، 

نظرا لأن من يستطيعون تسويق منتجاتهم 
عــبــر شـــركـــة مــحــاصــيــل مــــزارعــــون بــعــيــنــهــم، 
لكون أنه ليس كل مــزارع يستطيع الوصول 
ــزارعين الــذيــن  ــ إلـــى محاصيل وخــصــوصــا المـ
يستأجرون أجزاء من المــزارع، وأنا شخصيا 
قـــد قــمــت بــعــمــل تــجــربــة حــيــث اســـتـــأجـــرت 6 
دونمات من الأراضــي وجهزتها بمنظومات 
صوب وري حديثة وعندما أثمرت لم أتمكن 
من بيع محصولها، فضلا عن وجود فئة من 
الــســوق بمعنى عندما  الــوافــديــن يحتكرون 
أذهـــب بــالــصــنــدوق إلـــى الــســوق المـــركـــزي في 
السيلية وبه 6 كجم أفاجأ بمن يعرض عليََّ 4 
ريالات ثمنا له وهو شخص ليس لديه عمل 

سوى أخذ مجهود المنتجين«. 
ــيـــل:  ــلــــة لــــــ لـــوسـ وتــــســــتــــطــــرد د. لـــطـــيـــفـــة قــــائــ
»يفترض أن يكون هناك من يقوم بالتنسيق 
ــــوردة والمـــحـــلـــيـــة مــن  ــتـ ــ ــــسـ بين المـــنـــتـــجـــات المـ
حــيــث المـــــدة الـــتـــي يــمــكــن أن يــغــطــي خلالــهــا 
المــنــتــج المــحــلــي احـــتـــيـــاجـــات الـــســـوق فـــي كل 
مــوســم، وخلال تلك الــفــتــرة يــجــري الــحــد من 
الاســـتـــيـــراد أو يــتــم وقـــفـــه، ومـــن قــبــل طــرحــت 
فكرة الزراعة المتخصصة من خلال تخصص 
كـــل مــجــمــوعــة مـــن الــــوحــــدات الإنــتــاجــيــة في 
ــواع مــعــيــنــة مـــن الــخــضــار، لاسيما  ــ ــة أنـ ــ زراعـ
وأن المــنــتــج الــقــطــري نظيف وعــالــي الــجــودة 
ــزارع داخــل  وهــنــاك مــن الــقــطــريين أصــحــاب مـ
الــــدولــــة وخـــارجـــهـــا يــكــســبــون مـــن مــزارعــهــم 
خـــارج الــدولــة ولا يكسبون مــن المـــزارع التي 
تخصهم داخلها بسبب السياسات الخاطئة 
ــتــــي لا تــحــمــي المـــنـــتـــج المــحــلــي،  المــطــبــقــة والــ
لأن ســعــر المــنــتــج الــخــارجــي أعــلــى ســعــراً من 

تسليم هذه المبالغ لأي مسؤول«.
وفيما يتعلق بالدعم الحكومي يقول »قدمت 
لــلــمــزارع المنتجة،  الــدعــم  الحكومة كثيراً مــن 
ــار حــالــت  ــعــ إلا أن مــشــاكــل الــتــســويــق والأســ
ــزارع دون الاســتــمــرار فــي الإنــتــاج  ببعض المــ
والاســتــفــادة مــن هــذا الــدعــم المــقــدم بحجة أن 
هـــذه المــــزارع تحقق خــســائــر، ولــذلــك مــن بين 
الاقتراحات لرفع كفاءة الاستفادة من الدعم 
الحكومي، الاستمرار في تقديم وزيادة الدعم 
للمزارع المنتجة، إدخال مجالات أخرى للدعم 
مــثــل تــحــالــيــل الــتــربــة والمـــيـــاه والـــدعـــم الفني 
وتحلية المــيــاه وطــرق رفــع جــودة المحاصيل 
ــاءة وتـــنـــويـــع اســتــخــدام  ــفـ المــنــتــجــة، زيــــــادة كـ
الــزراعــيــة حسب المحاصيل المختلفة  الميكنة 
والخروج من دائرة الحراثة والجليدر وسكة 

 .»2
 

أهمية التخصصات

 وبــخــصــوص إدارة المــــزارع: »تــواجــه المـــزارع 
الــقــطــريــة مــشــاكــل كــبــيــرة فـــي إدارتــــهــــا على 
المــســتــويين الفني والإداري، تــنــوع الأنشطة 
ــي  ــ ــتــــاج زراعـ ــا بين إنــ ــة بـــالمـــزرعـــة مــ ــيــ الــــزراعــ
وحيواني وسمكي وداجني رغم أن المسؤول 
ــد فقط  ــ عـــن المــــزرعــــة صـــاحـــب تــخــصــص واحـ
مــن هـــذه الــتــخــصــصــات وأنـــه مــطــالــب بـــإدارة 
الــزراعــيــة وتحقيق إنتاج،  كــل هــذه الأنشطة 
ــر حـــجـــم كــثــيــر مــــن الــــــــزارع مــــع تــنــوع  ــغـ وصـ
الإنــتــاج بــهــا مــمــا يــرفــع تكلفة الإنــتــاج فيها 
فـــنـــيـــا وإداريــــــــا  ــة  ــ ــزرعـ ــ المـ فــــي إدارة  يـــتـــدخـــل 
العديد مــن الأشــخــاص مثل صاحب المزرعة 
والمحيطين في المكاتب والمقربين والأصدقاء 
وفي النهاية تتم محاسبة مدير المزرعة عن 
النتائج، إدارة المشتريات والمبيعات في كثير 
ــان قـــد تــكــون فـــي أيــــدٍٍ غــيــر أمــيــنــة،  ــيـ مـــن الأحـ
ــــدم دعــــم خــطــط مـــديـــر المـــزرعـــة لــلــنــهــوض  وعـ
بها ســواء ماديا أو معنويا، ومدير المزرعة 
لـــيـــس لـــديـــه أي صلاحــــيــــات تـــجـــاه الإنـــتـــاج 
والعمالة والتغيير لصالح المــزرعــة، وكثير 
مـــن مـــديـــري المــــــزارع غــيــر مـــؤهـــلين لإدارتـــهـــا 
والنهوض بها على المستوى الفني والإداري 
والعلمي، ولا يوجد عملية حسابية فعلية 
المـــصـــروفـــات والإيــــــرادات  بـــالمـــزارع لتسجيل 
ــمــــل الإهلاكـــــــــــات وتـــحـــمـــيـــل المــــصــــروفــــات  وعــ
على القطاعات المختلفة بــالمــزرعــة وحساب 
ــالـــي  ــتـ ــالـ مــــســــحــــوبــــات صــــاحــــب المــــــزرعــــــة وبـ
حـــســـابـــات خــســائــر أو مــكــاســب غــيــر دقــيــقــة 

بالمرة.

المـــدخلات الزراعية عنها  وبالنسبة لأسعار 
يقول م. حسن ظاظا: »يواجه القطاع الزراعي 
ــام أســــعــــار الأســــمــــدة الــكــيــمــاويــة  ــ تـــحـــديـــا أمــ
والمبيدات وشبكات الري المستوردة جميعها 
تقريبا من الخارج والتي تتحمل مصروفات 
ــدولــــي والـــنـــقـــل الــداخــلــي  الــنــقــل والـــشـــحـــن الــ
والــتــخــزيــن والـــتـــوزيـــع مــمــا يــرفــع أســعــارهــا 
ــــى إيــــجــــار المـــــــحلات ومـــرتـــبـــات  بـــالإضـــافـــة إلـ

العمالة وتحقيق أرباح للشركات«.
ويــخــلــص لـــلـــقـــول: »ويــمــكــنــنــا الــتــغــلــب على 
ــار الــــــــدخلات كـــمـــا يـــلـــي، عــلــى  ــعــ مــشــكــلــة أســ
الشركات عدم الاستيراد من دول تبعد كثيرا 
عن المنطقة وبالتالي تزيد من تكاليف النقل، 
تـــطـــويـــر صـــنـــاعـــة الأســــمــــدة فــــي قـــطـــر وعــــدم 
الاكتفاء بتصنيع اليوريا، ودعم مشروعات 
الإنتاج الحيواني وزيادة رؤوس الحيوانات 
ــعـــضـــوي، دعــم  بــــالمــــزارع لــتــوفــيــر الـــســـمـــاد الـ
المــــــزارع بــمــاكــيــنــات فــــرم المــخــلــفــات بــالمــزرعــة 
إلــى أسمدة عضوية والاستغناء  لتحويلها 
عـــن كــمــيــات مـــن الأســـمـــدة الــكــيــمــاويــة كفيلة 

برفع عوائد المزرعة«. 

حل مشكلة التسويق

 ويــقــول المــهــنــدس الـــزراعـــي محمد الــحــارثــي 
ــة  ــارنـ ــقـ ــنــــاســــب جـــــــدا مـ »الــــســــعــــر الــــحــــالــــي مــ
بــالــتــكــالــيــف وخــصــوصــا بــعــد الـــدعـــم المــقــدم 
مــن وزارة البلدية المتمثل فــي دعــم مــدخلات 
الإنــتــاج مــن ســمــاد عــضــوي وأســمــدة مركبة 
ــم المـــــقـــــدم الـــخـــاص  ــ ــدعــ ــ ــذور والــ ــ ــبــ ــ ــ وكـــــذلـــــك ال
بــالمــكــافــحــة مــــن مـــبـــيـــدات فـــطـــريـــة وحــشــريــة 
وهــنــاك دعــم فني متمثل فــي الإدارة العامة 

للإرشـــاد الــزراعــي وإســنــاد مــن يــديــر المــزرعــة 
عــــن طـــريـــق وضـــــع دورة زراعــــيــــة واخـــتـــيـــار 
أصـــنـــاف مـــمـــتـــازة تــنــاســب الـــســـوق المــحــلــي. 
وهناك دعم خاص بالبيوت المحمية الصوب 
الزراعية ســواء كانت عادية أو مــبــردة، ومن 
وجهة نظري كمهندس خبرة 14 عاما أرى أن 
الدعم كافٍٍ للنهوض بقطاع الزراعة وتحقيق 

الاكتفاء الذاتي قبل 2030 إن شاء الله.
ويتلخص حــل مشكلة التسويق - على حد 
قوله - في اختيار مهندس لديه خبرة كافية 
فــي اخــتــيــار الأصــنــاف ذات الإنــتــاج الــعــالــي، 
اختيار أصناف مقاومة للأمـــراض والآفــات، 
التنوع في زراعة المحاصيل ولا يقتصر على 
المــتــعــارف عليها، مــثــل الطماطم  المــحــاصــيــل 
والــخــيــار والـــبـــاذنـــجـــان والــفــلــفــل، فـــضلا عن 
أن يــكــون لــديــه فــي المــزرعــة كــافــة المحاصيل، 
ــيـــات كــزبــرة  ــذكــــورة ســابــقــا ومــعــهــا الـــورقـ المــ
وشبت وبقدونس وفجل أبيض وفجل أحمر 
وشمندر، وخس ولوبيا وفاصوليا، وزهرة 
وملفوف أحمر وأخــضــر، سبانخ وملوخية 
خضراء، لكون أن التنوع في الزراعة مهم جدا 

للمنافسة وتحقيق هامش ربح.
 ويــضــيــف م. مــحــمــد الـــحـــارثـــي: »مــــن حــلــول 
مشكلات التسويق أيضا التوعية عن المنتج 
ــرورة دعــمــه وشــــرح للمستهلك  ــ المــحــلــي وضـ
فــوائــد المنتج المحلي أنــه طــازج ومــن القطف 
ــن المـــســـتـــورد من  لــلــمــســتــهــلــك وأنـــــه أفـــضـــل مـ
كـــل الـــنـــواحـــي، وتــنــظــيــم عــمــلــيــه الاســـتـــيـــراد 
الــزراعــي حتى يكون  وخصوصا في الموسم 
النصيب الأكبر للمنتج المحلي حتى نصل إن 
شاء الله إلى أعلى إنتاجيه وتحقيق الاكتفاء 

الذاتي محليا«.

لـ »لوسيل« إن الوحدات الإنتاجية الزراعية المحلية تواجه  قال مزارعون 
حزمة من التحديات المزمنة بمجال تسويق منتجاتها، وطرح ملاك المزارع 
والمتخصصون في شؤونها العديد من الحلول المستدامة لمعالجة تلك 
التحديات بشكل جــذري، أبرزها إصــدار تشريع قانوني لتنظيم القطاع 
الزراعي أسوة بالقطاع الصناعي، وتوجيه الدعم المخصص لتلك المزارع 
صــوب تسويق منتجاتها الزراعية، وضـــرورة المــســاواة بين المنتجات 

الزراعية الوطنية ونظيرتها الأجنبية. 
ووفق سجلات القطاع الزراعي بوزارة البلدية يوجد في الدولة أكثر من 550 
مزرعة منتجة ومسوقة من بين 1041 مزرعة منتجة ويبلغ عدد المزارع 

1290 مزرعة. ويجمع غالبية القائمين على المزارع أنها في أغلب الأحوال 
تعاني من انخفاض الأسعار بشكل لا يكاد يغطي تكلفة الإنتاج، ووفق ما 

يقولونه ترتب على ذلك توقف أعداد منها عن الإنتاج.
وأنهم ينتجون ويخسرون بينما يربح السماسرة والتجار، وأن الإشكالية 
الرئيسية في عمليات التسويق تتلخص في غياب خطط مرتبطة بالإنتاج 
في ظل عدم تفعيل قرارات الرقابة على التجار والأسواق، كما هو حاصل 
في جميع دول العالم، ويقولون، لا يجوز أن ننتج ثم نفكر في التسويق فهذا 

خطأ كبير«. 

الداخلي لذلك تكون الأرباح لهم من مزارعهم 
الخارجية أعل لذلك لا يهم أن يكون منتجهم 

الداخلي أقل سعراً«.
 وتخلص للقول »يــتــوجــب حماية أصحاب 
المـــزارع داخــل قطر، والأمـــر يحتاج إلــى وقفة 
لــكــون أن معظم المــــزارع منهم مــن تــوقــف عن 
الإنتاج، وكيف يتطور البلد إذا لم يكن أولاده 
يقدرون قيمة الزراعة، لا يوجد لدينا في قطر 
ولا مؤسسة تعليمية زراعــيــة لا مدرسة ولا 
مركز ولا معهد ولا جامعة من أجل تخريج 
ــــالات  ــــجـ مـــتـــخـــصـــصين ومـــــهـــــنـــــدسين فـــــي المـ
ــة، حـــتـــى ســــاحــــات المـــنـــتـــج الــــزراعــــي  ــيــ ــزراعــ الــ
خــالــيــة مــن أبــســط مــقــومــات الــبــنــيــة الآدمــيــة، 
ومــن الــواضــح أن الــزراعــة باتت طــفلا يتيما، 

لماذا لا تكون هناك وزارة زراعة أو مياه«.
 

مشاكل المزارع

ويـــقـــول المــهــنــدس حــســن خـــالـــد ظـــاظـــا مــديــر 
ــل الـــتـــي  ــاكــ ــشــ إحــــــــدى الـــــــــــزارع »مــــــن أبــــــــرز المــ
يواجهها أصحاب المزارع المنتجة: التسويق 
وأســعــار البيع المنخفضة، الدعم الحكومى، 
الاستيراد وتأثيره على المنتج المحلي، إدارة 
المــزارع، أسعار المــدخلات الزراعية، التسويق 
وأسعار البيع المنخفضة وتحقيق أربــاح أو 

خسائر«.
 ويــــــــطــــــــرح.م. ظــــاظــــا اقـــــتـــــراحـــــات لــتــنــشــيــط 
الـــزراعـــي  الــتــســويــق ورفــــع الأســـعـــار للمنتج 
ــــواق  ــــدد الأســ ـــــادة عـ المـــحـــلـــي مــــن بــيــنــهــا: »زيـــ
ــتــــح أســــــــواق خــــارج  ــة بــــالــــدولــــة، وفــ ــزيــ ــركــ المــ
الدولة، التصنيع والحفظ، وتنظيم العملية 

الإنتاجية العشوائية«.
ويــضــيــف: »تستطيع شــركــة محاصيل بــذل 
الــجــهــد فــي هـــذا الاتــجــاه بتنظيم المــســاحــات 
ــل مـــحـــصـــول داخــــــل المــــــزارع  ــن كــ المـــــزروعـــــة مــ
وبالتالي التحكم فــي الإنــتــاج للحفاظ على 
الأسعار بالأسواق، وأن الشركة سوف تبلغ 
مـــســـؤول المـــزرعـــة عـــن المــســاحــة الــتــي يتحتم 
ــذه المـــحـــاصـــيـــل حــتــى  ــ عــلــيــه زراعـــتـــهـــا مــــن هـ
نحصل على أسعار جيدة بــالأســواق، أي أن 
المـــزارع  شــركــة محاصيل ســوف تتعامل مــع 
الــقــطــريــة كــمــزرعــة واحــــدة تــقــوم بعمل دورة 
زراعــيــة داخــل هــذه المـــزارع يكون فيها تنوع 
للمحاصيل وبمساحات معينة للتحكم في 
الكمية المنتجة مــن أي مــحــصــول، وتحويل 
ــواء  ــ ــد بـــيـــع المـــنـــتـــجـــات بــــــالأســــــواق سـ ــ ــوائـ ــ عـ
بالسوق المركزي أو محاصيل إلى الحسابات 
الــبــنــكــيــة مـــبـــاشـــرة لأصـــحـــاب الـــــــزارع وعـــدم 

 جهود البلدية
 ويــقــول الــســيــد يــوســف بــن خــالــد الخليفي 
مدير إدارة الشؤون الزراعية بوزارة البلدية 
ــة حــول  لـــ لــوســيــل: »إن الــبــلــديــة أجـــرت دراســ
الــتــكــالــيــف والإنــتــاجــيــة للمحاصيل  تــقــديــر 
المزروعة في عينة من المزارع المختارة خلال 
ــــروتين الـــشـــتـــويـــة والــصــيــفــيــة لــلــمــوســم  ــعـ ــ الـ
الـــدراســـة تعتبر محاصيل  الـــزراعـــي. ووفـــق 
ــم المــــحــــاصــــيــــل الـــتـــي  ــ ــ ــراوات مـــــن أهـ ــ ــــضــ ــخــ ــ الــ
تـــتـــم زراعـــتـــهـــا فــــي دولــــــة قـــطـــر، حـــيـــث إنــهــا 
مــــن المـــحـــاصـــيـــل المــعــنــيــة بــــالأمــــن الـــغـــذائـــي، 
الــدول المستوردة  خاصة وأن دولــة قطر من 
لــلــخــضــراوات؛ لــذلــك تــم فــي الـــدراســـة تقدير 
التكاليف والإنتاجية وصافي العائد لأهم 
مــحــاصــيــل الــــخــــضــــراوات الــرئــيــســيــة وهـــي 
الــطــمــاطــم والـــخـــيـــار والـــبـــاذنـــجـــان والــفــلــفــل 
ــات المــكــشــوفــة  ــ ــيـ ــ ــورقـ ــ ــة والـ ــكــــوســ ــلـــو والــ الـــحـ

والمزروعة داخل البيوت المحمية«. 
ــة مــمــثــل فــي  ــ ــــدولـ : »إن الـ

ً
ويـــســـتـــطـــرد قـــــــــائلاً

البلدية وعـــدة جــهــات اتــخــذت عــدة خطوات 
ــا تــوفــيــر مــنــافــذ عــــدة لــلــتــســويــق من  أبــــرزهــ
ــركـــزى وشـــركـــة محاصيل  بــيــنــهــا الـــســـوق المـ
والـــســـاحـــات والــتــســويــق المــمــيــز والــتــســويــق 
ــــى المــســتــهــلــك أو تــجــار  ــر مــــن المـــنـــتـــج إلـ الـــحـ

التجزئة والمطاعم«.
وتكشف الدراسة التي اطلعت عليها لوسيل 
إلـــى عـــدة نــتــائــج مــهــمــة مـــن بــيــنــهــا »يلاحـــظ 
ــائـــد  ــعـ ــبـــة صــــافــــي الـ ارتــــــفــــــاع مــــتــــوســــط نـــسـ
الــســنــوي مـــن إجــمــالــي الــتــكــالــيــف للأعلاف 
الــخــضــراوات  الــخــضــراء مــقــارنــة بمحاصيل 
المـــكـــشـــوفـــة والمـــحـــمـــيـــة )مـــــا عـــــدا الـــطـــمـــاطـــم( 
والــتــمــور، حيث بلغ متوسط نسبة صافي 
العائد السنوي حوالي 52 % للأعلاف مقابل 
24 % للخضراوات المكشوفة والمحمية )ما 

عدا الطماطم( وحوالي 6 % للتمور«.

 حماية المستهلك لا يرد

وفــــي مــحــاولــة مــنــهــا لـــعـــرض وجـــهـــات نظر 
إلــى إدارة  متكاملة أرســلــت »لوسيل« كتابا 
العلاقات العامة بــوزارة التجارة والصناعة 
وتواصلت مع مسؤولين في الإدارة أكثر من 
الــواتــســاب وظلت  10 مـــرات تليفونيا وعــبــر 
تنتظر الــــرد أكــثــر مــن شــهــريــن بــيــد أنــهــا لم 
تتلق ردا، حيث ذكــرت لوسيل فــي إيميلها 
الــوزارة أنها أجــرت تحقيقا  للمسؤولين في 
ــــزارع واشــتــكــوا من  مــيــدانــيــا مــع أصــحــاب المـ
عدم تفعيل المجمعات التجارية لقرار لجنة 
تعيين الحد الأقصى للأسعار ونسب الأرباح 
الــحــد  ــعـــيين  تـ ــأن  بـــشـ لــســنــة 2020  ــم )6(  ــ رقـ
ـــرض وتــســويــق  ــات عـ ــدمـ الأقـــصـــى لأجـــــور خـ
الــســلــع الــغــذائــيــة والاســتــهلاكــيــة المنتجة أو 
المعبأة محلياً، كما اشتكوا من معاناتهم مع 
الــدلالين في السوق المركزي الذين يشترون 

منه المنتجات باقل من تكلفتها«. 
وأشارت لوسيل خلال إيميلها: »حرصا من 
المنصة والصحيفة على عرض وجهة نظركم 
ــة متكاملة  ــ حــتــى تــتــكــون لــــدى المــتــلــقــي رؤيـ
يسعدنا إلقاؤكم الضوء على ما تبذلونه من 

جهود في هذا السياق«.

يوسف الخليفي: البلدية تعمل على المزيد من منافذ 
التسويق والدعم 

ناصر الخلف: نطالب بتشريع لتنظيم القطاع الزراعي

خميس الكواري: توجيه الدعم للتسويق والأسعار

د. لطيفة النعيمي: لــم نستطِِع إيــصــال منتجنا 
لمحاصيل وترك فريسة للدلالين 

المنتجون يدعون حماية المستهلك للتحقيق في 
الشكاوى المتكررة 

% من الــمــزارع تخضع منتجاتها لاحتكار   %  9090
الدلالين 

223.1223.1 مليون دولار حجم سوق الزراعة 
2029

صلاح بديوي

  د. لطيفة النعيمي خميس بن مبارك الكواري ناصر بن أحمد الخلف يوسف بن خالد الخليفي
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تحقيقات

مواطنون: التكاليف المادية 
ــل  ــة تـــدخـــل الأهـ ــظ ــاه ــب ال
ــي متاهة  ــن ف ــي ــروس ــع وال

الديون

ــفلات: أسعار  ــح منظمو ال
تنظيم الأعــــراس تختلف 
بــاخــتلاف عائلة العروسين 

واحتياجاتهم 

تكلفة ليلة العمر تضاعفت عشــــــــــــــــــــــرات المرات .. خبراء لـ »  «:

البذخ والتباهي وتقليد الآخريـــــــن عنوان حفــلات الأعــراس

المــفــدى، فــي ديسمبر مــن عــام 2012 للمكتب 
الــهــنــدســي الــخــاص بــإنــشــاء عـــدد مــن قــاعــات 
ــماً للشباب  الأفـــــراح فـــي مــنــاطــق الـــدولـــة، دعــ
الــــزواج، وبــنــاء على التوجيهات  المقبل على 
ــزفــــاف بــالــقــاعــات  تـــكـــون تــكــالــيــف حـــــفلات الــ
يــتــزوج من  الـــذي  الــجــديــدة مجانية للقطري 

قطرية. 
وجــــاءت هـــذه الــتــوجــيــهــات لتعكس اهــتــمــام 
ــع  ــاريــ ــشــ الـــــقـــــيـــــادة الـــــرشـــــيـــــدة بـــمـــخـــتـــلـــف المــ
والمجالات التي تخدم شباب هذا الوطن، وفقاً 
للأهداف الواضحة لرؤية قطر الوطنية 2030 
الــتــي جـــاء عــنــصــر الــتــنــمــيــة الــبــشــريــة إحـــدى 
ركائزها الأساسية، ويشكل الشباب مصدراً 
رئيسياً فيها. فأنشأت الدولة قاعات مجانية 
للأفــــــــــراح، بــمــســتــوى 5 نـــجـــوم فــــي الــخــدمــة 
والتجهيزات، يستفيد منها أي شاب شريطة 
ــه الأول، وأن تــكــون عــروســه  ــ أن يــكــون زواجـ

قطرية.
وقــد جــرى تنفيذ مجمع قــاعــات الاحتفالات 
المــجــمــع من  الـــرفـــاع، ليستوحي تصميم  فــي 
الــتــراث القطري انــســجــاماً مــع حــرص الدولة 
الــتــراث والــهــويــة القطرية  على الحفاظ على 
حيث تم افتتاح قاعات المجمع في منتصف 

ديسمبر 2014.
 

ّ
يتكون المجمع مــن خمس قــاعــات تتسع كلّ

منها لنحو 500 شــخــص، وصــمــمــت لتمنح 
مرونة في تعديل السعة المطلوبة وإمكانية 
فــتــح الـــقـــاعـــات الــخــمــس مـــن خلال الــحــوائــط 
ــدة تتسع لنحو  المــتــحــركــة لــتــكــون قــاعــة واحــ
2500 شــخــص، مــع مـــراعـــاة إمــكــانــيــة الفصل 
ــات لــلــحــفــاظ عـــلـــى الــخــصــوصــيــة  ــاعـ ــقـ بين الـ
 قاعة 

ّ
القطرية، إلى جانب عزل الصوت في كلّ

عن القاعات الأخـــرى. وجــرى تجهيز المجمع 
بالوسائل والإمــكــانــات والتقنيات الحديثة 
السمعية والبصرية، فتحتوي قاعاته على 
غرف مجهزة بمختلف الخدمات والإمكانات

 
ّ

كـــذلـــك، خــصــص جــنــاح زفــــاف لــلــعــروس لــكــلّ
قــاعــة مـــن الــقــاعــات يــحــتــوي عــلــى غــرفــة نــوم 
 احـــتـــيـــاجـــاتـــهـــا وتـــجـــهـــيـــزاتـــهـــا. 

ّ
كـــامـــلـــة وكـــــــلّ

 جــنــاح مطبخاً ودورات مياه، 
ّ

ويتضمن كــلّ
بــــالإضــــافــــة إلـــــى تــخــصــيــص غـــرفـــة خـــدمـــات 
خاصة تحتوي على وحدات الكهرباء والمياه 
 

ّ
والتكييف، بالإضافة إلى بوابات خاصة لكلّ

قاعة إلى جانب غرفة رئيسية للمجمع.
يقع المجمع على أرض مساحتها 101.368 
المــبــانــي والمــرافــق مساحة  متر مــربــع، تشمل 
إلــى المساحات  17.600 متر مربع، بالإضافة 
المفتوحة والخضراء، وخمسة مداخل. وتبلغ 
مــســاحــة مـــواقـــف الـــســـيـــارات ألــــف مــتــر مــربــع 

تستوعب نحو 1200 سيارة..
 كــمــا قــامــت الـــدولـــة بــتــوســيــع نــشــر الــقــاعــات 
الــدوحــة،  المجانية للأفــــراح، خــارج العاصمة 
وبالفعل افتتحت قــاعــات الظعاين للأفـــراح 
في منتصف فبراير 2016، بمواصفات قاعات 

الرفاع، لتخدم سكان الشمال.
وبــعــد أقـــل مــن عــــام، وتــحــديــداً فــي 18 يناير 

2017، افتتحت قاعات الوكرة للأفراح.

ــفلان حــتــى وإن كــانــت  يــســعــون إلـــى الاقـــتـــداء بــ
مقدرتهم المالــيــة متواضعة وبــالــتــالــي يتحول 
ــاة مــن  ــيــ ــاة اســــتــــقــــرار إلــــــى حــ ــيــ ــــن حــ الــــــــــزواج مـ
الضغوطات بسبب القروض والديون المتراكمة 
التي قد تكون سببا في عدم استكمال الحياة 

الزوجية. 

محرك للسوق

ــرة الاســـــــراف في  ــاهـ ــان ظـ ــد د. الـــحـــمـــادي بــ ــ واكـ
ــراس مــن الــنــاحــيــة الإيــجــابــيــة فــهــى محرك  ــ الاعـ
لـــلـــســـوق لــلــعــديــد مــــن الـــــــحلات الـــتـــجـــاريـــة مــن 
الأطـــــراف المــتــداخــلــة فــي هـــذا الــشــأن كــالــقــاعــات 
الـــورود ومكاتب  بالفنادق والمــطــاعــم ومـــحلات 
ــة  ــيـ ــاحـ ــنـ ــا امــــــــا الـ ــ ــرهـ ــ ــيـ ــ ــز الاعـــــــــــــراس وغـ ــيـ ــهـ ــجـ تـ
ــالاة  ــ ــغـ ــ الـــســـلـــبـــيـــة المـ
ــذان  ــ ــلـ ــ والــــتــــبــــذيــــر الـ
تـــشـــهـــدهـــمـــا مــعــظــم 
حــفلات الزفاف هذه 
الأيام، توقع الشباب 
الـــــــــــقـــــــــــبـــــــــــلين عـــــلـــــى 
الــــزواج فــي مصيدة 
الــتــكــالــيــف الباهظة 
والمرتفعة. فالحياة 
الـــزوجـــيـــة المــســتــقــرة 
الخالية من الديون، 
هــــي أحــــــد الأهـــــــداف 
المــهــمــة الــتــي يسعى 
ــا المــــقــــبــــلــــون  إلــــــيــــــهــــ
الــــزواج، لكنهم  على 
ـــي مــطــب  ــ ــون فـ ــعــ ــقــ يــ
حب التفاخر بإقامة 
حــــــــــــــــــفلات بـــــــاذخـــــــة 

التكاليف. 
وذكـــــــــــــــــــر الـــــخـــــبـــــيـــــر 
الاقــــــــــــــــتــــــــــــــــصــــــــــــــــادي 
الدكتور عبد العزيز 
الـــحـــمـــادي أن عـــادة 
الــبــحــث عـــن الــتــمــيــز 
فــــي ديــــكــــور حــــفلات 
ــال خــــاصــــة الــجــيــل  ــ ــيـ ــ ــاف تـــتـــوارثـــهـــا الأجـ ــ ــزفـ ــ الـ
الــحــديــث الـــذي بـــدأ يــمــارس عــــادات جــديــدة من 
خلال الإكثار في مظاهر الإسراف محدثا بذلك 
تنافسا بين الأســر بعضها بعضا في أفضلية 

إقامة الحفل
ــز فــي  ــيـ ــتـــركـ ــلـ ــيــــف الـــــحـــــمـــــادي: نـــفـــتـــقـــد لـ ويــــضــ
مصروفاتنا خلال حفلات الاعراس حيث تقوم 
بــصــرف مــصــروفــات أكــثــر مــن دخــولــهــا، ونــرى 
ــادة الــقــروض ودعـــا الــدكــتــور  ذلـــك مــن خلال زيــ
إلــى مراجعة كاملة للثقافة حتى لا  الــحــمــادي 
يرهق كاهل الزوجين بأعباء القروض والديون 
الــتــي قـــد تــنــقــلــب إلـــى عــامــل ســلــبــي عــلــى حــيــاة 

الأفراد عموما.
ــة قـــاعـــات  ــ ــامـ ــ وأشـــــــــاد د. الــــحــــمــــادي بـــفـــكـــرة إقـ
ــة لــلــشــبــاب  ــ ــــدولـ ــالات الـــتـــي وفـــرتـــهـــا الـ ــفــ ــتــ الاحــ
قـــائلا: إن إنشاء  الـــزواج وأضـــاف  المقبلين على 
ــالات يــــدل عــلــى حــرص  ــفـ ــتـ ــات الاحـ ــاعـ مــجــمــع قـ

الدولة لتكوين مجتمع قطري متماسك وقوي، 
من خلال التسهيل على الشباب ليتزوجوا دون 
أعــبــاء مــالــيــة إضــافــيــة بــســبــب ارتـــفـــاع تكاليف 

الأفراح.
وأضــــاف الــحــمــادي أن الــشــبــاب كــانــوا يعانون 
من إرهاق مادي عند إقبالهم على الزواج، مما 
يسبب عزوف عدد كبير منهم أو تأجيل الزواج 
إلـــى ســن مــتــأخــرة، لافــــتاً إلـــى أن تــلــك الــظــواهــر 
يمكن أن تؤدي إلى خلل اجتماعي، ولكن بفضل 
قــيــادتــنــا الــرشــيــدة تـــم تــوفــيــر ثلاثــــة مجمعات 
ــــط والـــجـــنـــوب  ــــوســ ــال والــ ــمــ ــشــ ــي الــ ــ للأفـــــــــــراح فـ

للتسهيل على الشباب.
وأوضـــح أن قــاعــات الاحــتــفــالات بــالــوكــرة تضم 
أحدث الوسائل وتقدم خدمات عالية المستوى 
ــات الاحـــتـــفـــالات  ــاعـ ــد لا تـــكـــون مـــتـــوفـــرة فـــي قـ قـ
في أفخم الفنادق بالدولة، داعــياً الشباب إلى 
إقامة أعراسهم في قاعات الاحتفالات بدلًاً من 
الــفــنــادق حــتــى يــبــدأوا حــيــاة هــادئــة ومستقرة 

دون أعباء مادية ليس لها داع.

صراع العادات والتقاليد

ومن جانبه قال الإعلامي الدكتور عبد الله فرج 
الــعــادات والتقاليد  في مجتمعاتنا الكثير من 
الـــشـــبـــاب ومـــــن أخـــطـــرهـــا  تـــعـــرقـــل زواج  الــــتــــي 
»المــغــالاة في المهور« وفــي النفقات والنظر إلى 
ــراع الـــعـــادات  ــ ــام صـ ــ المــظــاهــر لــنــجــد أنــفــســنــا أمـ
الـــذي أساسه  الــــزواج  والتقاليد وبين مقاصد 
التيسير والمـــودة والرحمة لبناء أســرة تصنع 

أفرادًًا وتبني مجتمعًًا.
وتابع: الدليل على ذلك أن النبي صلى الله عليه 
الــقــدوة العملية فما زاد  وسلم جعل من نفسه 
في مهور بناته عن عشرة دراهم وقال الرسول 
صــلــى الــلــه عليه وســلــم فــي حــديــثــه الــشــريــف » 
أقلهن مــهــورا أكثرهن بــركــة«، وقــال فــي حديث 
جامع« ما كان الرفق في شيء إلا زانه وما نزع 
ا ومن هنا فإن 

ً
الرفق من شيء إلا شانه«، مضيفً

المــبــادرات عمل طيب وتذكرة طيبة لكن الناس 
يطبقون ويتأسون ويقتدون بالقدوة العملية 
فــهــل مـــن مـــدكـــر وهــــل مـــن فـــاعـــل لــلــخــيــرات بــأن 

يخرج على الرأي العام ويجهز بناته بالقليل؟
ــالاة في  ــغــ المــ نــتــســاهــل ونــيــســر دون  يــجــب أن 
طلبات الــزواج، يكون الاتفاق على الأساسيات 
الــضــروريــة الــتــي تــضــمــن حــيــاة كــريــمــة إلـــى أن 
تستقر الحياة، لافتة إلى ضرورة نظر الأهل من 
الطرفين نظرة تعاطف نظرًًا للظروف والأحوال 
فــالــزواج مؤسسة يكون أساسها  الاقتصادية 
المودة والرحمة والتيسير والتخفيف عن كاهل 

الطرفين وبالتدريج ستكتمل كل الأشياء.

 بناء الأسرة

واستطرد الإعلامـــي عبد الله فــرج قــائلا حثنا 
ديننا الحنيف على الــزواج وقد قال المصطفى 
 
ْ
ــبََــابِِ مََــنْ

ّ
ــرََ الــشَّ

َ
ــا مََــعْْــشَ صلى الــلــه عليه وســلــم يََ

طِِعْْ 
َ
مْْ يََسْْتَ

َ
 لَ

ْ
وَّّجْْ، وََمََنْ

َ
زَ

َ
يََتَ

ْ
لْ

َ
 فَ

َ
ةَ بََاءََ

ْ
اعََ منكُُم الْ

َ
طَ

َ
اسْْتَ

يْْهِِ بِِالصَّّوْْمِِ 
َ
عََلَ

َ
فَ

وجـــاء تــيــســيــرا لـــلـــزواج لــلــشــبــاب بــعــدم المــغــالاة 
الله عليه وسلم التمس  والمبالغة لقوله صلى 
ــن حـــديـــد وهــــــذا دلـــيـــل عـــلـــى ان  ولـــــو خـــاتـــمـــا مــ
مــــا بين  ــاط  ــ ــربـ ــ الـ ــادة  ــ ــ يـــســـر وســــهــــل عـ الإسلام 
الـــزوجين. وأضـــاف، أن أســاس بناء الأســـرة هو 
الــخــلــق والـــديـــن والــصــبــر فـــي ظـــل هـــذه الــحــيــاة 
الصعبة علينا التركيز أكثر فيما هو أهم وهو 

بناء الأسرة.
ــــفلات  ــــي حـ ــدا أن الاســــــــــراف والــــتــــبــــذيــــر فـ ــ ــــؤكـ مـ
الأعــراس بهذه الصورة تدعو إلى عزوف كثير 
من الشباب عن الإقــدام إلى الــزواج بحجة أنهم 
ــذا الــنــحــو،  لا يــســتــطــيــعــون فــعــل عــــرس عــلــى هــ
وبالتالي تنتشر العنوسة بين شباب المسلمين، 
ولا يخفى مــا فــي هـــذا مــن الــفــســاد المــــؤدي إلــى 
ــــائلا: إن الــغــالــب  ــــاف قـ ارتـــكـــاب المــحــرمــات وأضـ
ــل هــــذه الأعــــــراس الــتــبــاهــي والــتــفــاخــر  عــلــى أهــ
بــمــا يــفــعــلــون، وعـــلـــى الـــعـــمـــوم فـــالـــواجـــب على 
المــســلــمين أن يــتــقــوا الــلــه تــعــالــى ويــبــعــدوا عن 
الإقدام على هذه الأمور أو نحوها، بل يجعلوا 
 ليتسنى لكل مــن أراد 

ً
الـــزواج ميسوراً وســـهلاً

ــالــــزواج أن يـــتـــزوج، ولــيــعــلــم أولـــيـــاء  الــعــفــاف بــ
الأمور وغيرهم أنه كلما كان الزواج أقل مؤونة 
كــان أعــظــم بــركــة وأدعـــى لــدوامــه واستمراريته 

وسعادة طرفيه.

البركة في الزواج

ونــبــه الــدكــتــور عــبــد الــلــه فـــرج إلـــى أن أحــاديــث 
مَََلَّ- كلها تحث على 


يْْهِِ وََسََ

َ
هَُُلَّ عََلَ


ى ال

َلَّ
النبي -صََ

أن يــكــون المــهــر يــســيــرا، وهـــي فــي نــفــس الــوقــت 
تــربــط الــبــركــة فــي الـــــزواج بــيــســر المــهــر، ومنها 
يُُفهم أن المهر غير اليسير المبالغ فيه لا بركة في 
ى 

ّ
الزواج الذي يتم على أساسه، قال النبي-صََلَّ

 مُُهورًًا« 
َنَّ
ه

ُ
 أقلُ

ً
 بركةً

َنَّ
مََ: »أكثرُُه

ّ
وََسََلَّ يْْهِِ 

َ
عََلَ هُُ 

ّ
اللَّ

ــان( أيسرهن  وقـــولـــه: »خــيــرهــن )يــقــصــد الـــزوجـ
ــا«، 

ً
 صََــدََاقً

ّ
يْْــسََــرُُهُُــنَّ

َ
 أَ

ّ
ــيْْــرُُهُُــنَّ

َ
ــا«، وقــولــه: »خَ

ً
صــداقً

يْْسََرُُهُُ 
َ
أَ  

ً
بََرََكََةً كََاحِِ –الــزواج- 

ّ
النِّ مََ 

َ
عْْظَ

َ
أَ  

ّ
وقوله: »إِِنَّ

يْْسََرََهُُ«، وبالتالي 
َ
يْْرُُ الصَّّدََاقِِ أَ

َ
« وقوله: »خَ

ً
ةً

َ
نَ

ْ
مُُؤْ

المــؤنــة يتبعه بركة  فـــإن يــســر التكاليف ويــســر 
الــنــاس الآن  ر القليل، لكن للأســف الشديد 

ِثِّ
ك

ُ
تُ

تعيش زمنا كله صــراع مــادي مــن أولــه لآخــره، 
والتقييم يتم على أساس ورغبات مادية.

المقارنة الاجتماعية

ــبــــاحــــث  ــد كـــــمـــــال الــ ــمــ ومــــــــن جــــانــــبــــه اكــــــــد مــــحــ
والمتخصص فــي علم النفس الاجــتــمــاعــي بان 
ظاهرة الاسراف والتبذير على حفلات الاعراس 
ظــــاهــــرة مـــنـــتـــشـــرة فــــي مــجــتــمــعــاتــنــا وتــعــتــبــر 
ظاهرة سلبية ويرجع السبب في ذلك التنشئة 
أبــنــاء المجتمع  الــتــي نــشــأ عليها  الاجــتــمــاعــيــة 
منوها بــان اكــبــر سبب لــذلــك هــو حــب الظهور 
والــتــبــاهــي لافــتــا الـــى ان هـــذه الــظــاهــرة تسبب 
خسائر في الأمــوال تقدر بالاف الريالات بحثا 

عن الوجاهة والمفخرة وتقليد الاخرين. 
ــــفلات الــتــي  ــــحـ  وأضــــــــاف كـــمـــال قــــــــائلا: هـــــذه الـ
ظاهرها الوجاهة، وباطنها تعسير يجر خلفه 

مــعــضلات يصل بعضها بــعــضاً، يعاني منها 
المــجــتــمــع، فــهــنــاك الـــديـــون وغلاء مـــهـــور، الــتــي 
أكثرت من العوانس والعزاب، إذ هي حجر عثرة 
فــي طريق الـــزواج وجمع الـــرؤوس فــي الــحلال، 
وإذا كانت المغالاة في المهور قبل الــزواج سبباً 
في عزوف الشباب عن الزواج.. وعنوسة فتيات، 
الـــزواج ربما تكون سبباً للمشاكل  فإنها بعد 
والــشــقــاق والـــخلافـــات الــزوجــيــة، وربــمــا جــرّّت 
إلى الطلاق ومشاكل الانفصال، وتكون النهاية 
تـــشـــردا وتــفــكــكــا وانـــهـــيـــارا اجتماعيا  المــؤســفــة 

وأخلاقيا.
 ويـــؤكـــد الــبــاحــث الــنــفــســي الاجــتــمــاعــي محمد 
كمال بان المقارنة الاجتماعية هي احد الأسباب 
الــتــي تـــؤدي الــي انــتــشــار هــذه الــظــاهــرة منوها 
بان المبالغة في الاســراف بالحفلات تؤدي الى 
نتائج عكسية فكثيرا تحدث عملية المقارنة بين 
حــفلات أقيمت لإحــدى افـــراد العائلة مــن خلال 
حفل العرس فهذا الامر يأتي الى نتائج عكسية 

وقد تؤدي الى فشل الزيجة والطلاق. 
مـــوضـــحـــا بـــــان الـــســـبـــب الاخــــــر وهـــــو الـــصـــورة 
النمطية التقليدية وهي التي تدفع البعض الي 
تقليد الاخرين فهذه الصورة تكون ضحاياها 

الزوج والزوجة ايضا. 

أصبح أمراً لا يطاق
 

وقال يوسف العبيدلي: إن الإقدام على الزواج 
أصبح أمراً لا يطاق وفوق احتمال الكثير من 
الــشــبــاب، حــيــث تــحــولــت حــفــلــة الـــــزواج فعليا 
الــى ثلاث حــفلات ما يمثل إســرافــا وتبذيرا لا 
الــنــاس دون تفكير  لــه إلا التباهي امـــام  هــدف 
الــتــي ستترتب على ذلــك.  بالنتائج الوخيمة 
كما أن هناك فئة من المواطنين ميسوري الحال 
ولكنهم مع الأســف قاموا بعمل حــفلات تفوق 
قــدراتــهــم كــي لا ينتقص مــن وجاهتهم شيئا 
وفــق ما يقولون، بالإضافة الــى انــه في وقتنا 
الــحــالــي الــكــل يــنــظــر للآخــــر، ولــفــت العبيدلي 
ــراف فـــي الــطــعــام الــــذي يــتــم تقديمه  ــ الـــى الاســ
في حفلات الإعــراس، واصفا اياه بأنه لا يمت 
الــتــي امرنا  الــديــن الحنيف  للإسلام وتعاليم 

الله بها، «.

الحد من الإسراف

وقــــــال صلاح درويـــــــش »إن حــكــومــتــنــا وفــــرت 
قـــاعـــات مــجــانــيــة للأفـــــــراح، بــمــســتــوى 5 نــجــوم 
الــى ان اغلب  فــي الخدمة والتجهيزات مشيرا 
ــات الــتــي  ــيــ ــالآلــ ــيـــر مـــنـــضـــبـــطين بــ ــــنين غـ ــواطــ ــ المــ
وضـــعـــت مـــن طــرفــهــا حــــول عــــدم الإســـــــراف في 
الحفلات والتبذير الذي ليس له أي داع بل يقلل 
من قــدرات العريس بعد الــزواج ويصبح نادما 
على ما فعل، فالمال أمانة يجب ان نحافظ عليه 
كما نحافظ على أنفسنا وهذا ما أمرنا به الله 

ورسوله صلى الله عليه وسلم.
وقـــــدم درويــــــش نــصــيــحــة لــكــل الـــشـــبـــاب المــقــبــل 
على الــزواج وقــال: »يجب الأخــذ بعين الاعتبار 
ان كل ما توفره يكون ذخــرا لأبنائك من بعدك 

يعينهم على قسوة الحياة، ولا يعلم كل إنسان 
لــذا يجب وضــع آلية  لــه،  مـــاذا يخبئ المستقبل 
بين الاهل من طرفي العريس والعروس مبنية 
على عــدم الاســـراف فــي الــحــفلات وإقــامــة حفلة 
واحدة للزواج وما يزيد عن ذلك فهو للشيطان 
ــد مــن أن يتبع الــقــرآن  ويــلــقــى فــي الــقــمــامــة فلابـ
وســنــة الـــرســـول بــقــولــه »أقــلــهــن مــهــرا أكــثــرهــن 
بركة« وأن الاحتفال بالزواج يجب ان يكون ليلة 
ــدة فقط كما يفعل بعض اشقائنا العرب  واحـ
في مختلف الــدول وهــذا لا يعني البخل وعدم 
الله ولكن هــو بحد ذاتــه  الرغبة بإظهار نعمة 
يــضــع حـــدا للإســــراف غــيــر المــخــطــط لــه وحفظا 
للأموال من التبذير بما لا يرضي الله، لأن المال 

امانة يجب الحفاظ عليها.
 

سرطان البذخ

أنــه على الانــســان النظر  واعتبر محمد البدر 
الــى حــال بناتنا ومشكلاتهن  وقبل كــل شــيء 
ــراف  قــبــل الــنــظــر الـــى الـــحـــفلات والـــبـــذخ والاســ
الــــذي لا داعــــي لـــه، والــعــمــل عــلــى حـــل مشكلة 
العنوسة التي اصبحت ظاهرة كالشمس في 
الــقــضــاء عليها، لافتا  وطــنــنــا الحبيب ولابـــد 
الــى ان معظم الــحــفلات الــتــي تــقــام فــي ايامنا 
لــلــديــن وأخلاق المــســلــم بــصــلــة،  هــــذه لا تــمــت 
فبدلا مــن صــرف الاف وملايين الــريــالات لكي 
نثبت لــعــائــلــة مــا أو لأشــخــاص مــعــيــنين اننا 
نــســتــطــيــع ان نـــدفـــع ونـــصـــرف مــبــالــغ طــائــلــة، 
حــري بنا أن نضع هــذه الــريــالات فــي مكانها 
الصحيح، وندخرها للمستقبل او لاستعماله 
في مواجهة الالتزامات العائلية الكثيرة بدلا 
من التباهي به او القائه في نهاية المطاف في 

القمامة.
 وقــال الــبــدر، إن الإســـراف والتبذير للمال يدل 
على اتباع الشيطان، لافتا إلى انه على الانسان 
أن لا يكلف نفسه ما لا طاقة له به، وأن يحترم 

السنة النبوية والقرآن.
وتـــوجـــه بــالــقــول الــــى المـــســـرفين والمـــبـــذريـــن في 
الاعـــراس بالقول بــأن عليهم الـــزواج واحـــدة أو 
اثنتين أو ثلاث بدلا من هدر المال في امور نهى 
عــنــهــا الــلــه والـــرســـول صــلــى الــلــه عــلــيــه وســلــم، 
بــالإضــافــة إلـــى وضـــع خــطــة بين اهـــل الــعــريــس 
والــعــروس يــحــدد فيها عــدد الاشــخــاص الذين 
ســيــحــضــرون الاحــتــفــال، بــحــيــث تــنــظــم الحفلة 
بطريقة مرضية للجميع، مشيراً إلى أنه وعلى 
هذا النحو نكون قد اتبعنا السنة وابتعدنا عن 
خــطــوات الشياطين »إن المبذرين كــانــوا إخــوان 

الشياطين«.
رغبات الزبون

يشير مدير تسويق أحد محلات تنظيم الأفراح 
والمـــنـــاســـبـــات مــصــطــفــى عـــلـــي، إلــــى أن أســعــار 
ــــتلاف عــائــلــة  ــاخـ ــ تــنــظــيــم الأعـــــــــراس تــخــتــلــف بـ
العروسين واحتياجاتهم، فهناك من يطلب من 
المكتب »كوشة« فخمة قد يصل سعرها إلى 90 
ألف ريال، والبعض يرغب في »كوشة« صغيرة 
تــنــاســب يـــوم الــخــطــبــة، تــصــل تكلفتها إلـــى 10 

 عــن تجهيز بــطــاقــات الــدعــوة 
ً
آلاف ريـــال فـــضلاً

الــتــي تــتــراوح أســعــارهــا بين 300 و1000 ريــال 
لــلــبــطــاقــة الــــواحــــدة. أمـــا عـــن تــجــهــيــز الـــطـــاولات 
ووضـــع الــــورود والمـــفـــارش وأغــطــيــة للكراسي، 
فــتــكــون تــكــلــفــة الــطــاولــة الـــواحـــدة حـــوالـــي 300 

ريال.
ويضيف عــلــي: »هــنــاك خــدمــات أخـــرى يقدمها 
ــثـــل أجــــهــــزة الــــصــــوت والــــتــــي تــبــلــغ  المــــكــــتــــب، مـ
تكلفتها 2500 ريـــال، وتقديم خدمة التصوير 
للرجال والنساء وتبلغ تكلفتها 10000 ريــال، 

بالإضافة إلى مقدمي القهوة وغيرها.

الحلي والمجوهرات حسب 
القدرة المالية للمعرس

ــوظــــف فــي  يـــقـــول المــ
مجوهرات اليافعي 
الـــــيـــــافـــــعـــــي:  علاء 
مــــــــوســــــــم الــــــــزفــــــــاف 
ــــن المـــــواســـــم الـــتـــي  مـ
تـــــــســـــــجـــــــل زيــــــــــــــــادة 
فـــــــي الـــــطـــــلـــــب عـــلـــى 
المجوهرات عموما، 
وتسهم في الخروج 
ــن حــــالــــة الــــركــــود  ــ مـ
كــــــبــــــاقــــــي مــــــواســــــم 
المناسبات، ويعتمد 
الــــــــــــطــــــــــــلــــــــــــب عــــــلــــــى 
المجوهرات بحسب 
رغــبــة المــقــبــلين على 
الــــــزواج، فــهــنــاك من 
يــــرغــــب فــــي الـــذهـــب 
الأصــفــر وهــنــاك من 
يــــرغــــب فــــي الـــذهـــب 
الأبــيــض، والبعض 
يحبذ قطعا معينة 
وآخـــــــرون يــشــتــرون 

أطقما كاملة.
وأضــاف: سعر طقم 

ألــــف ريـــال  إلــــى 35  ــتــــراوح بين 30  يــ الـــذهـــب 
ــال، في  وهــنــاك أطــقــم تــصــل إلـــى 200 ألـــف ريــ
حين أن بعض الأطقم من الماس يصل سعرها 
إلــى قــرابــة 2 مليون ريـــال، ويعتمد ذلــك على 

القدرة المالية للمعرس. 
ــائلا: لا شـــك أن الـــذهـــب مـــن أبـــرز  ــ ــاف قــ ــ وأضــ
تكاليف الزواج، وهو مكلف جدا في الأعراس، 
تــقــدر بمئات الآلاف  الــعــرس  حيث إن شبكة 
وتــتــجــاوز المــلــيــون ريـــال فــي بعض الأحــيــان، 

وذلك يعتمد على القدرة المالية للمعرس.

مجمعات مجانية 
نــظــراً لالــتــهــام تــأجــيــر قــاعــات الأعــــراس جــزءاً 
الــدولــة  الــــزواج خصصت  كبيراً مــن ميزانية 
بناء على توجيهات أصدرها صاحب السمو 
الــبلاد  أمــيــر  ثــانــي،  الشيخ تميم بــن حمد آل 
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ــيــــون واقــــتــــصــــاديــــون  ــاعــ ــمــ ــتــ ــراء اجــ ــ ــبــ ــ حـــــــذر خــ
ونــفــســيــون ومـــواطـــنـــون مـــن تـــأخـــر ســـن زواج 
كــثــيــر مـــن الــفــتــيــات، نــتــيــجــة عــــزوف شــبــاب عن 
الزواج، وتأخر بسبب التكاليف المادية المترتبة 
ــا يــصــاحــبــهــا مــن المــهــر،  عــلــى هـــذه الــخــطــوة ومـ
وحـــجـــوزات الــفــنــادق وأســعــار شــركــات تجهيز 
حفلات الأعراس وخدمات الضيافة و»الكوشة« 
والــديــكــور والـــزهـــور وملابــــس الـــزفـــاف، إضــافــة 
ــقـــضـــاء شـــهـــر الـــعـــســـل،  ــفـــر لـــلـــخـــارج لـ ــى الـــسـ ــ إلــ
مشيرين إلى أن كلفة المظاهر المصاحبة للزواج 
تتراوح بين 200 ألف ومليون ريال، مؤكدين أن 
المغالاة في التكاليف والمظاهر تدخل الزوجين 
فـــي نــفــق الـــديـــون وعــــدم الاســـتـــقـــرار مــنــذ بــدايــة 
حياتهما. وأكدوا، أن الكثير من الأسر تدرك أن 
الترف والبذخ في حفلات الأعراس وتجهيزات 
الـــزواج مــن الأمـــور الخطأ، الــخــارجــة عــن نطاق 
المــوروثــة، وتوجهات  الدين والــعــادات القطرية 
الـــدولـــة الــتــي تــحــث عــلــى التيسير فــي الــــزواج، 
ورغـــم ذلــك يــقــومــون بــاتــبــاع هــذا النهج الخطأ 
من أجل التباهي والتقليد وخــوفاً من الدخول 
فــي مــقــارنــات، ولــو على حــســاب الاســتــدانــة من 
الــبــنــوك والاعـــتـــمـــاد عــلــى الــــقــــروض، الــتــي يقع 
ــــزواج، ودعــــوا إلــى  كــثــيــرون فــي نــيــرانــهــا بــعــد الـ
نشر ثقافة ترشيد الزواج، بدءاً بالمهور وانتهاء 
بتكاليف الأعراس، واستنفار الوعي المجتمعي 
لمواجهة الظواهر الدخيلة التي تهدد استقرار 

الأسرة التي هي عماد المجتمع.
ــام جــمــعــتــهــا لــوســيــل مـــن مــصــادر  وتــشــيــر أرقــــ
ــــى أن تــكــلــفــة الــــــــزواج قــــد تــتــجــاوز  مــخــتــلــفــة إلـ
لـــ لوسيل على  المليون ريـــال، كما يؤكد خــبــراء 
المــرات،  أن تكلفة ليلة العمر تضاعفت عشرات 
مشددين على أن التقارب بين الناس سواء عبر 
الوسائل التقليدية أو عبر الوسائل الحديثة 
أســهــم بــدرجــة أولــــى فــي تــأجــيــج حــمــى أســعــار 
مــســتــلــزمــات الـــــزواج نــتــيــجــة ســعــي الـــعـــروسين 
ــة أفــضــل  ــامــ وأهـــلـــهـــمـــا إلـــــى الـــتـــنـــافـــس عـــلـــى إقــ
حــفــل زفــــاف بــهــدف الــتــبــاهــي بـــه أمــــام الأقــــارب 
ــــهين بـــمـــدى قــدرتــهــم على  ــاء، غــيــر آبـ ــ ــدقـ ــ والأصـ

تلبية حاجيات الزواج دون ضغوطات مالية.
ـــ لـــوســـيـــل أن الـــتـــجـــار  ــ ــتــــحــــدثــــون لـ ــر المــ ــبــ ــتــ واعــ
الـــزواج بصفة  والأطـــراف المتدخلين في مراسم 
مـــبـــاشـــرة أو غــيــر مـــبـــاشـــرة، اســتــغــلــوا ظــاهــرة 
التباهي بين الناس، لزيادة أسعار مستلزمات 
الــعــرس، كالذهب والمــجــوهــرات وزيـــادة أسعار 
ــنـــادق، مــطــالــبين  ــفـ ــالـ إيــــجــــار قــــاعــــات الأفــــــــراح بـ
بالتدخل مــن خلال مــراقــبــة الأســعــار على تلك 
المستلزمات، حيث تشير الأرقام إلى أن متوسط 

المهر يصل من 200 إلى 500 ألف ريال.

الاقتداء بفلان

الــدكــتــور عبد العزيز  قــال الخبير الاقــتــصــادي 
ـــ لــوســيــل: إن عــــدة عـــوامـــل تتحكم  الـــحـــمـــادي لـ
فــي اخــــتلاف مــراســم الــــزواج مــن فـــرد إلـــى آخــر، 
الـــذي يلعب دورا رئيسيا  الــثــقــافــي  كـــالمـــوروث 
في تحديد التفاصيل، موضحا في ذات الإطار 
وجود عدة محفزات جعلت من تكاليف الزواج 
ترتفع في السنوات الأخيرة، من بينها التقدم 
التكنولوجي والتواصل الاجتماعي الذي أظهر 

حاجات لم تكن بارزة في السابق.
واعتبر د. الحمادي أن الزواج يخضع للعملية 
الاقــتــصــاديــة بــدرجــة أولـــى خــاصــة أنـــه اشــتــرط 
الباءة وهي القدرة المادية، ومع ارتفاع تكاليفه 
اضطر الأشخاص للاقتراض والتداين، وتابع 
قـــــائلا: الــلــه جــعــل الـــنـــاس مــخــتــلــفين كــمــا جعل 
الـــزواج  أنــهــم فــي  الأرزاق مختلفة بينهم، غــيــر 

الأطــراف المتدخلون في مراسـم الزواج              استغلوا ظاهرة التباهي بزيادة أسعار مستلزمات العرس

   قاعات مجانية للتخفيف من احد
     البنود التي تثقل كاهل الشباب
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تقاريــــــر

تكشف سجلات وزارة البلدية:« أن معدلات انتاج الأسماك الطازجة 
الـــف طــن ســنــويــا، مــن بينها 3.119 طن  بــالــدولــة الآن تبلغ 18.756 
كنعد،1.636 طن شعري 1.187 طن هامور، 869 صافي. وأكثر شهور 
الصيد كماً شهرى نوفمبر 2.704 طن، وديسمبر 2.412 طن، وأقلها 
فبراير 1.282. وتقدير الانتاج حسب ادوات الصيد كالتالي قراقير 
8.790 تمثل 47 % من كميات الصيد، وشبك غــزل وشباك منصب 
4.860 بنسبة 26 %، وطــرق أخــرى 5.106 بنسبة 27 %. وتنشط في 

عمليات الصيد 405 سفن تنطلق من 12 ميناء.

نماذج من الأسعار

وتكشف قائمة اســعــار الاســمــاك التابعة لجهاز حماية المستهلك 
بــــوزارة الــتــجــارة ان متوسط اســعــار الكيلو جـــرام مــن بعض أنــواع 
الاسماك المحببة لجمهور المستهلكين الصافي غزل وسط 50 ريالا 
والصافي الكبير والوسط 36 ريالا وهامور كبير 21 ريالا وهامور 
وســـط 23 ريــــالا والــكــنــعــد كــبــيــر 53 ريــــالا والــكــنــعــد وســـط 67 ريــالا 

والشعري 15 ريالا والسلطان ابراهيم 24 ريالا.
وخلال جولة لـ لوسيل على المجمعات التجارية ومحلات السوبرماركت 
والاسواق رصدت جانبا من اسعار الاسماك الطازجة المستورة للكيلو 
جــرام سلمون شرائح 60 ريــالا، والدنيس 39 ريــالا، وبــاس البحر 38 
ريـــالا، وفيليه سمك شعري 66 ريــالا وسمك بلطي بالكيلو 14 ريــالا 
وروبيان فيتنامي من 20 الى 30 حبة 39 ريالا، وجمبري طازج محلي 
بالكيلو 60 ريــالا، وهــامــور فيليه 70 ريــالا، وروبــيــان ابيض 15 حبة 
بسعر 80 ريــالا، والسلمون 59 ريــالا، وبلح البحر 42 ريــالا، والرينجا 
المصري 46 ريالا، وفيليه سلمون نرويجي 130 ريالا، وفيليه سلمون 
منزوع الجلد 170 ريالا، وسلمون كامل نرويجي فاخر 4.5 كجم بسعر 
336 ريالا. وسمك بياض طازج وسط 20 ريالا، وسمك كنعد كبير كامل 
ومنظف 6 كجم بسعر 327.50 ريال، وسمك سلمون فيليه 109 ريالات 

كجم.وسمك القاروض القطري 24 ريالا.
ولفت انتباه لوسيل خلال الجولة التزام التجار بالتسعيرة الرسمية 

للاســـمـــاك الـــطـــازجـــة المــحــلــيــة، بــيــنــمــا اســـعـــار الاســـمـــاك المــســتــوردة 
انــواع الفيليه وشرائح الأسماك،  ومنتجاتها يحددها التجار مثل 
وذلــــك حــســب رؤيــــة الــقــائــمين عــلــى الــتــســويــق حــيــث تــتــبــايــن اســعــار 
الــشــرائــح والفيليه  السلمون والجمبري والكنعد ومنتجاتها مــن 
بــانــواعــهــا حــتــى ان ســعــر سمكة هــامــور وزن أكــثــر مــن 4 كــجــم بعد 
تنظيفها يصل الى 336 ريالا. بينما يصل سعر الكيلو جرام الفيليه 
من اسماك السلمون منزوع الجلد 170 ريالا، ويقول مسؤول تسويق 
باحد فروع المجمعات ان التاجر يربح من منتجات الاسماك وبالذات 

المستوردة منها عبر تحويلها الى شرائح وقطع فيليه.

وفرة في الإنتاج

يــقــول أحــمــد بــن مــبــارك - مــالــك مــراكــب صــيــاد - إن بحر قطر يجود 
بخيراته علينا في كل الأوقات من مختلف انواع واصناف الأسماك، 
الــجــوفــي منها، ولاسيما  الــخــزان  الــدولــة حريصة على تنمية  وان 
خلال الــســنــوات الماضــيــة منذ تــم تشييد مــركــز البحوث المائــيــة في 
انــواع الأسماك المحببة للسكان،  الــذي ساهم في اكثار  رأس مطبخ 
الأمــر الــذي رفــع من معدلات الصيد، بيد أن عمليات الصيد تأثرت 
ــر الـــذي أدى  مطلع شــهــر رمــضــان بــبــرودة الــجــو بشكل واضـــح الأمـ
لتراجع حصيلة الانتاج اليومية بشكل كبير، وباتت المركب تنتج 
مــن 30 الـــى 50 كــجــم فــي الــيــوم مــن الأســمــاك بـــدلا مــن 150 الـــى 200 
كجم قبل انخفاض درجة الحرارة، بيد أن الطقس بدأ في التحسن 
لاسيما خلال النصف الثاني مــن رمــضــان وبـــدأت عمليات الصيد 
تعود لمستوياتها الطبيعية، ومن هنا فإن كميات الاسماك بمختلف 
انــواعــهــا وخــصــوضــا الــصــافــي والـــهـــامـــور والــشــعــري ســـوف تــكــون 
ايـــام العيد وفيما بينها، وســـوف تــبــدأ الأســعــار في  مــتــوفــرة خلال 
التحسن والوصول لمعدلاتها الطبيعية، وان الزبائن يتصلون بنا 
للحصول على الكميات التى يرغبونها فور خروجها من البحر من 

اجل الحفاظ على جودتها«. 
:« تسعى الأسماك اعتمادا على الأنــواع إلى 

ً
قـــائلاً ويستطرد المهيزع 

درجة حرارة بيئتها الطبيعية، في فصل الشتاء، ويتأثر الصيد بسبب 
انخفاض درجـــة حـــرارة الماء وســـوء الأحـــوال الــجــويــة. ولــذلــك مــن اجل 
الصيد نبحث عــن الأيـــام المشمسة بشكل عــام ولكنها ليست شديدة 
الحرارة، مع رياح مواتية أو نسيم لطيف واقترب من الأشهر الدافئة«

إقبال على المنتجات

ويقول مبارك المهيزع »إن عمليات صيد الأسماك تدخل على موسم 
التكاثر في شهر ابريل، بيد أن الأسماك مرت خلال الفترة بموسم 
الــحــركــة، ومع  بــرد شــديــد تسبب فــي حبسها وعـــدم مقدرتها على 
بدء دفء الاجواء قبل حلول العيد بدأت ترد الينا الأسماك بكميات 
وبــالــتــحــديــد فــي الــثــلــث الأخــيــر مــن رمــضــان، وبـــالـــذات مــن الشعري 
والــهــامــور والــصــافــي والــكــنــعــد المــحــبــبــة لــلــجــمــهــور، وســـوف تتوفر 

بكميات كبيرة في الاسواق خلال العيد وما بعده«.
ــد:«خلال الــفــتــرة الماضــيــة  ــيــ ويـــقـــول ابــــو عــبــد الــلــه مــالــك مـــراكـــب صــ
تــأثــرت عمليات الصيد بالعوامل الجوية وقلت معدلاتها بنسبة 
ملحوظة، بيد أنها بــدأت تتحسن باستمرار مع قرب حلول العيد، 
وتحسن الجو حيث بدأت الاسماك الطازجة تتوفر بكامل انواعها 
في الاســواق، ومن المتوقع خلال فترة العيد وما بعدها أن تنتعش 

عمليات شراء الأسماك وترتفع معدلات الإقبال عليها،
ويستطرد قـــائلا« يــتــنــاول المــواطــنــون والمــقــيــمــون فــي الــدولــة مئات 
أنــواعــهــا وذلـــك خلال احتفالاتهم بعيد  الأطــنــان مــن الأســمــاك بكل 
ــو الــيــوم الــــذى يــخــرج فــيــه الــقــطــريــون مــواطــنين  ــارك، وهـ ــبـ الــفــطــر المـ
ومقيمين للإحــتــفــال بالعيد وقــضــاء اوقـــات سعيدة مــع اســرهــم في 
الــحــدائــق والمــتــنــزهــات والــشــواطــئ والـــنـــوادي والمــقــاهــي والــفــنــادق 
الــى مزارعهم وعزبهم، وخلال إحتفالاتهم  والمنتجعات ويذهبون 

يفضلون تناول الاسماك الطازجة والمملحة، وإذا كان القطريون من 
المواطنين يحرصون على تناول ثلاثي الصافي والهامور والكنعد 
فإن بعض الجاليات العربية من المقيمين تحرص على أكل السلمون 

والشعري والبوري والربيان والاسماك المملحة«.

بلطي المزارع المحلية

يــقــول نــضــال إبــراهــيــم المــشــرف على مــزرعــة جــري وسميح المملوكة 
لعائلة المسند:« إن قسم الأسماك في المزرعة ينتج نوعين من اسماك 
البلطي المصري والتايلندي ولدينا عروض نقدمها لزبائننا سواء 
كانوا من الأفراد أو المطاعم، ووفق تلك العروض يصل سعر الكيلو 
14 ريــــالا، وبــمــا أن الأســمــاك وأنــــواع الأحــيــاء المائــيــة الأخــــرى غنية 
بالبروتين والأحماض الدهنية الغنية بالأوميغا واليود والعديد 
من الفوائد الصحية، فإن الطلب يتزايد على نطاق واسع في البلاد. 
وقد أدى ذلك إلى زيــادة استهلاك الأسماك، وهي ذات قيمة غذائية 
عــالــيــة ولــهــا فــوائــد صحية مــثــيــرة للإعـــجـــاب، ولــذلــك نــحــرص على 

التوسع بانتاجها«.
:«إن نمط استهلاك الغذاء يتحول تدريجيا 

ً
ويستطرد إبراهيم قائلاً

بــعــيــدا عـــن الأطــعــمــة الأســاســيــة الــقــائــمــة عــلــى الــكــربــوهــيــدرات إلــى 
الــوجــبــات الغنية بــالــبــروتين، بــمــا فــي ذلـــك الأســـمـــاك، وعلاوة على 
ــإن المـــخـــاوف المــتــزايــدة بــشــأن الــســمــنــة ومــــرض الــســكــري في  ذلــــك، فـ
ــا إلــى ارتــفــاع الطلب 

ً
الـــبلاد ووجـــود العديد مــن الــوافــديــن أدت أيــضً

على الأطعمة الصحية. وبما أن الأســمــاك والأنـــواع المائــيــة الأخــرى 
توفر فوائد صحية، فمن المتوقع أن تزداد فرص منتجات المأكولات 
البحرية الصحية والخفيفة ذات القيمة المضافة. ولذلك، من المتوقع 
أن يرتفع الطلب على منتجات المأكولات البحرية بشكل كبير بسبب 
ارتفاع عدد السكان والوعي بالأغذية الصحية، والــذي من المتوقع 

ا أن يؤثر بشكل إيجابي على نمو السوق في البلاد«.
ً

أيضً
ويقول السيد حسن بن إبراهيم الخبير الزراعي » إن تناول الاسماك 
خلال شهر رمضان يقل حيث يفضل اكثر الصائمين تناول اللحوم 
بــمــخــتــلــف انـــواعـــهـــا وبــمــجــرد ان يــنــتــهــى رمـــضـــان نــبــدأ فـــي تــنــاول 
الاسماك بمختلف انواعها وترتفع مستويات الإقبال على محلات 
الاســمــاك وتشهد اسواقها رواجـــا، ولذلك نشتري الاســمــاك بجودة 
ــــحلات الــكــثــيــر مـــن الـــعـــروض  عــالــيــة وبـــاســـعـــار مــنــاســبــة وتــقــيــم المــ

ولاسيما في نهايات الاسبوع في ظل خيارات واسعة امامنا ».
 

 دعم الخزان الجوفي

المــعــارض الزراعية  وخلال تفقده عــددا مــن اجنحة الشركات باحد 
ــروة الــســمــكــيــة لـــ  ــ ــثـ ــ يــــقــــول عـــبـــد الـــعـــزيـــز الـــدهـــيـــمـــي مــــديــــر إدارة الـ
لوسيل:«يعتبر قطاع مصايد الأسماك في قطر بالغ الأهمية لتعزيز 
الاكتفاء الذاتي الغذائي وزيادة الصادرات. ونتيجة لذلك، ومن اجل 
المحافظة على استدامة الخزان الجوفي من الاسماك و ضعت الدولة 
استراتيجية لتحفيز الاستثمار في تربية الأسماك في البلاد، يعمل 
مركز رأس مطبخ للأحياء المائية على تغذيته بالاسماك الصغيرة 
المحببة للمواطنين. ووفقا لتوصيات مجموعة الاستزراع المائي، تم 
المــزارع. بالإضافة إلى ذلــك، تساعد  اختيار المواقع الساحلية لبناء 
الشركات الكبرى جهود قطر لتحسين أمنها الغذائي من خلال تقليل 
اعتمادها على الواردات، وتحقيق الاكتفاء الذاتي في استهلاكها من 

الأسماك، وحماية الأنواع«. 
على سبيل المــثــال، بـــدأت شــركــة AQH، وهــي شــركــة تــجــاريــة كبرى 
تــعــمــل فـــي مــجــال تــربــيــة الأحـــيـــاء المائـــيـــة، مـــشـــروع ســمــكــنــا لتربية 
الأســمــاك بطول 50 كيلومترًًا في أقفاص عائمة قبالة الشاطئ في 
الجزء الشمالي من الــبلاد والــذي يوفر أكثر من الفي طن متري من 
الأسماك عالية الجودة. ويساعد هذا النوع من المبادرات على زيادة 

إنتاج الأسماك في المنطقة.

:» وفرة العرض وأسعار تنافسية .. خلال جولة »

		  في الأسواق  المأكولات البحرية.. 8181 نوعاًً وصنفاًً من الأسماك الطازجة
حقائـــق وأرقـــام

المصدر: 
البلدية - لوسيل

By:
Hatem Alqadi
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799.31
مليًون ريال حجم 
سوق الأسماك 

2024

ريالا الدنيًس

مليًون ريال حجم 
سوق الأسماك 

2029

الصافي

الروبيان

الشعري

البوري

الهامور

السلمون

الكنعد

الدنيس

ريالا سعر سلمون كامل نرويجي 336
فاخر 4.5 كجم السمكة

خلال جــولــة لصحيفة لوسيل على اســواق 
الاســمــاك تــزامــنــت مــع اقــتــراب عيد الفطر 
المبارك رصدت الصحيفة وفرة في المعروض 
المحلي والمستورد منها وأســعــارا تنافسية 
وتــوقــعــات بانتعاش فــي الإقــبــال على شــراء 
المأكولات البحرية خلال موسم العيد وما بعده، 
وذلك قياسا على ما يحدث كل عام حيث يقبل 
الجمهور على شراء الأسماك في اعقاب انتهاء 

شهر رمضان.
وخلال مــقــابلات واتــصــالات اجرتها صحيفة 
لوسيل ضمن جولتها على الأســواق وحقول 
الانتاج متمثلة في مزارع وسفن صيد، رصدت 
الصحيفة اقــبــال الجمهور على منافذ بيع 
الاســمــاك الطازجة في المجمعات التجارية 
ومـــحلات التجزئة ومــوانــي الصيد. ولاحظت 
ــواع الأسماك التى تحظى  لوسيل أن أكثر أن
باقبال لدى المواطنين هي الهامور والصافي 
والشعري، الروبيان،الكنعد، السلمون، البلطي، 

البوري، الدنيس.
ووفــق ما ذكــره مستهلكون لـ »لوسيل« فإن 
من أفضل الوجبات القطرية مجبوس الهامور 
إضــافــة إلــى أكلات سمك الكنعد وأســمــاك 
الصافي، وحسب سجلات تجارية رسمية »يوجد 
بالأسواق والمجمعات القطرية الآن أكثر من 
81 نوعا وصنفا من الأسماك الطازجة والمبردة 
بــالأســواق من بينها 66 نوعا وصنفا منتجة 
محليًًا، اضافة الى اكثر من 15 نوعا من الاسماك 
المــســتــوردة الجمبري والسلمون والسبيط 
والحبار والثعبان والمحار والبلطي والبوري 
والدنيس والروبيان والتسيباس والاستكوزا 

والتونة والقاروض والبياض«. 
ووفق مؤشر موردور انتيلجينس » قدر حجم 
سوق الثروة السمكية وتربية الأحياء المائية 
في قطر بنحو 171.58 مليون دولار أمريكي 
في عام 2024 تعادل 626.27 مليون ريال، 
ومن المتوقع أن يصل إلى 218.99 مليون دولار 
أمريكي بحلول عــام 2029 تــعــادل 799.31 
مليون ريــال، بمعدل نمو سنوي مركب قدره 

%5 خلال الفترة المتوقعة )2029-2024(. 

صلاح بديوي
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تقاريـــــر

   

300300 ألف ريال 2020 ألفا ليصل إلى  سعر الكيلو يتراوح بين 

القطريون يستخدمون أجود أنواع العود الكمبودي والهندي

وتابع قــائلا: يبلغ سعر كيلو العود الكمبودى 
ــة الأولـــــى 200 ألــــف ريـــــال، نــظــرا لأنــــه من  الـــدرجـ

النوادر. 

3 مليارات دولار سنوياً 

ويعتبر البخور والعطور شيئا أساسيا لا يمكن 
الاستغناء عنه فى الأعراس والمناسبات الخاصة 
والعامة والجلسات، لذلك يستخدمه الرجل فى 
التعطر عند خروجه من البيت أو داخل مجلسه 
وخــصــوصــا فـــى الــعــمــل وفــــى المــجــالــس وكــذلــك 
النساء فى بيوتهن وفى جلساتهن، وكذلك فى 

الأعياد والحفلات وأيام الجُُمََع.
ووفـــــقاً لــتــقــاريــر اقــتــصــاديــة، يــصــل إنـــفـــاق دول 
ــلـــى مـــنـــتـــجـــات الـــعـــطـــور الــتــقــلــيــديــة  الـــخـــلـــيـــج عـ
بالإضافة إلى العود، والمسك والعنبر، ما يزيد 

على 3 مليارات دولار سنوياً. 
 

تاريخ البخور الفاخرة

إلــى آلاف السنين  يعود تاريخ البخور الفاخرة 
ــــي، حــيــث كــانــت تــســتــخــدم فــى العديد  فــى الماضـ
من الثقافات والأديـــان بشكل مهم فى الطقوس 

ــل اســتــخــدام  ــتــــفــــالات. يـــعـــود أصــ الــديــنــيــة والاحــ
الــبــخــور إلـــى عــصــور مــا قــبــل الــتــاريــخ، حــيــث تم 

استخدامه لأغراض طقوسية وروحانية.
كــانــت مــصــر الــقــديــمــة مـــن أولــــى الــحــضــارات 
التى استخدمت البخور كطقس دينى قديم، 
الــبــخــور تجذب  حــيــث كـــان يعتقد أن رائــحــة 

روح الإله.
وفى عصور لاحقة، قامت حضارات أخــرى مثل 
بــابــل والهند بتطوير تقنيات صناعة البخور 

وزاد انتشاره.
فى المجتمعات الشرقية، يعد استخدام البخور 
يــتــجــزأ مــن ثقافتهم وتــقــالــيــدهــم. فهو  ا لا  جــــزءًً
يستخدم فى المساجد والمعابد والمنازل كطريقة 
لإزالة الطاقات السلبية وتعزيز الروحانية كما 
ا 

ً
ا رمزً

ً
يعتبر استخدام أغلى انواع البخور أيضً

للزينة والــفــخــامــة فــى بــعــض المــنــاســبــات المهمة 
والملكية.

فى العصور الحديثة، يشهد استخدام البخور 
قفزة نوعية فى صناعة العطور والبخور. تقوم 
الماركات الراقية بابتكار مزجات فريدة من أجود 
المكونات، مثل العود والعنبر والزعفران، لإنتاج 
بــخــور فــاخــر ذو رائــحــة قــويــة تستمر لساعات 

طويلة.

إقــبــالًاً متزايداً هذه  تشهد مــحلات بيع البخور 
ــام اســـتـــعـــداداً لاســتــقــبــال عــيــد الــفــطــر، حيث  ــ الأيـ
يمثل إرثاً حــضــارياً من الثقافة القطرية، حيث 
يـــحـــرص الــقــطــريــون عــلــى الــتــطــيــب بــاســتــخــدام 
ــزداد الطلب  ــ الــعــود ودهــــن الــعــود والــبــخــور، ويـ
عــلــيــهــا فـــى المــنــاســبــات الاجــتــمــاعــيــة كــالأعــيــاد 

ومنها عيد الفطر المبارك 
 ويعد العنبر ودهن العود وعود الخشب الملكى 
الــبــخــور بالبحث  الأكــثــر شـــراء وينشغل محبو 
 أغلى 

ً
عــن أفضل وأجـــود أنـــواع البخور، خــاصــةً

الأنواع التى تتميز بجودتها الرائعة.
وفى هذا السياق، التقينا السيد محمد فيصل 
الموظف فى محلات عبدالصمد القرشى لنتعرف 
منه على اسعار وانــواع العود والاقــبــال الكبير 
الــســوق اســتــعــدادا لاستقبال عيد  الـــذى يشهده 
الفطر المــبــارك فــقــال: »إن هــنــاك تــزايــداً ملحوظاً 
فى المناسبات ومنها عيد الفطر المبارك لشراء 
العطور والبخور، ويعد العود ودهن العود من 
أكــثــر الأنـــواع إقــبــالًاً للشراء مــع اقــتــراب العيد«، 
لافتاً إلى أن من الأكثر مبيعاً هو العود بأنواعه 
ونقوم ببيع نوعين من العود فى محلاتنا بقطر 
وهى الكمبودى والهندي، وتبدأ الأسعار لدينا 
ـــ الـــتـــولـــة، والـــتـــولـــة حــجــمــهــا 12  ــال لـ ــ مـــن 400 ريـ
جراما، بمعنى أن سعر الكيلو الواحد من العود 

الكمبودى يبدأ من 20 الفا إلى 25 ألف ريال.
وأوضح فيصل أن سعر الكيلو الواحد من عود 
الــهــنــدى يــبــدأ مــن 40 الــفــا لــيــصــل الـــى 300 الــف 
ريــال، وهو عبارة عن عود مميز ونــادر وكثيف 

الدهن. 
مــشــيــرا الـــى ان عـــود الــســيــوفــى دبـــل ســوبــر هو 

الأكثر مبيعا للقطريين فى المناسبات. 
ــن الـــعـــود فــتــبــدأ مـــن 300 ريـــال  ــا أســـعـــار دهــ  امــ
للتولة لتصل الــى 20 الــف ريــال امــا دهــن العود 
الكمبودى فتبدأ من 600 ريال ليصل الى 1200 

ريال للتولة. 
مــشــيــرا الــــى ان ســعــر دهــــن الـــعـــود الــهــنــدى هو 
الأعــلــى ثمنا حيث تقدر سعر التولة مــن 2500 

ريال لتصل الى 20 ألف ريال 
ــتــــطــــرد مـــحـــمـــد فـــيـــصـــل قــــــــائلا: الـــقـــطـــريـــون  واســ
يـــحـــرصـــون عـــلـــى شــــــراء الــــعــــود، ودهــــــن الـــعـــود 
والــبــخــور بــكــافــة أنــواعــهــا الــتــى تــصــل فــى كثير 
من الأحيان إلى الآلاف، بل يتجاوز سعر بعض 

الأنواع 300 ألف ريال ويعتمد ذلك على ندرته. 

جزء من التراث
 

قال السيد كريم عمر، بائع عود وعنبر فى سوق 
الــعــود ودهــن  واقـــف، إن هــنــاك طلبا كبيرا على 
العود فى رمضان والاعياد وهو جزء من التراث 
والثقافة القطرية، حيث يستخدم العود ودهن 
الــعــود فــى الــعــديــد مــن المــنــاســبــات الاجتماعية 
ــا مــن  ــيــــرهــ ــان والأعــــــيــــــاد وغــ ــ ــــضـ وفــــــى شـــهـــر رمـ

المناسبات.
ــــزى  ــيــ ــ ــنــــدى والمالــ ــهــ ــود الــ ــ ــعـ ــ وأضـــــــــــاف: هــــنــــاك الـ
والــكــمــبــودى والفلبينى ويــتــراوح سعر الكيلو 

بين 8 آلاف ريال إلى 35 ألف ريال.

صناعته تساهم بشكلٍٍ كبير فى تنشيط الحركة الاقتصادية

زيــادة الإقبــال على البشوت فى الأعياد
تعتبر البشوت من أهم ما يميز ملابس القطريين 
ــيـــة  ــنـ ــبــــات الـــديـــنـــيـــة والـــوطـ ــنــــاســ خــــاصــــة فـــــى المــ
لــه تاريخ  والاجــتــمــاعــيــة فهى زى وطــنــى متميز 
عريق، خاصة خلال مواسم الأعراس والمناسبات 
الرسمية؛ حيث يــزداد الطلب على البشوت ذات 
الــجــودة الــعــالــيــة. وتــتــراوح أســعــار الــبــشــوت بين 
150 الى 15 ألف ريــال. وذلك حسب نوع القماش 

والجودة والحجم والتطريز
وخلال جولة لوسيل فى سوق واقف التقينا احد 
المسؤولين فى محلات بشت السالم للتعرف منه 
على صناعة البشوت فــى قطر فقال البشت هو 
رمــز الحضور فــى الأفـــراح والمناسبات الوطنية 
والاعــــراس ومــنــه أنـــواع كثيرة حسب الــرغــبــة ما 

بين الفاخرة.
وبــخــصــوص الألـــــوان المــطــلــوبــة أكــثــر خــصــوصًًــا 
اللون الذهبى يكون هو  الـــزري، وقــال إن  خيوط 
الأســــــاس، ويــلــيــه المــطــعــم بــالــفــضــى مــنــوهــا بــان 
الخامة أو نــوع القماش تعتبر من أهــم العوامل 
المؤثرة فى تحديد أسعار البشوت. مشيرا الى ان 
البشوت تصنع من أقمشة متنوعة حيث تشهد 

هذه الأنواع ارتفاعًًا فى الأسعار نظرًًا لجودتها 
العالية.

الــذى  إلــى أن البشت  الــقــادر محمد  و يشيرعبد 
ــن الأنـــــواع  يــحــتــوى عــلــى خـــيـــوط ذهــبــيــة يــعــد مـ
ا 

ً
ا وفقً

ً
الفاخرة. ويتم تحديد أسعار البشوت أيضً

لنوعية الخيوط الذهبية المستخدمة مؤكدا بان 
البشت الواحد يشارك فى تصنيعه 5 اشخاص 

ويستغرق تفصيله ما بين 8 الى 10 أيام. 
ونــوه عبد القادر بأن سمعة المحل والمكان الذى 
يــتــم الـــشـــراء مــنــه يــلــعــب دورًًا كــبــيــرًًا فــى تحديد 
ـــ لــوســيــل  الــســعــر واخــتــتــم عــبــد الـــقـــادر حــديــثــه لـ
مؤكدا أن عملية شراء البشت يجب أن تأخذ فى 
اعتبارها الجودة والمواصفات الدقيقة للمنتج، 
مع التركيز على الثقة فى المحل الذى يتم الشراء 

منه. 

تراث خليجى يزدهر اقتصاديًًا

إلــى أن صناعة البشت فى  يشير تقرير حــديــث 
ـــا؛ حيث 

ً
ــوًًا مـــلـــحـــوظً ــمـ مــنــطــقــة الــخــلــيــج تــشــهــد نـ

تحتفظ هذه الصناعة بتراثها العريق وقيمتها 
ا للوقار 

ً
الثقافية العريقة. فالبشت، الذى يمثل رمزً

والمكانة الاجتماعية، لا يزال يحظى بإقبالٍٍ كبيرٍٍ 
من مختلف شرائح المجتمع الخليجي.

كما تؤكد الإحصائيات الصادرة عن اتحاد غرف 
الــتــعــاون الخليجى أن حجم سوق  دول مجلس 
البشت فــى المنطقة يبلغ نحو 800 مليون ريــال 
ســنــويًًــا. مما يعكس الأهــمــيــة الاقــتــصــاديــة لهذه 

الصناعة. 
كما شــهــدت صناعة البشت تــطــورات كبيرة فى 
مجال التسويق والــتــوزيــع؛ حيث تمكنت بعض 
المــنــصــات الــتــجــاريــة مـــن تــصــديــر الــبــشــوت إلــى 
أســـواق عالمية، مــثــل: أوروبـــا والــولايــات المتحدة 

الأمريكية. مما ساهم فى زيادة شهرته عالميًًا.
كــذلــك يـــرى المــحــلــلــون أن صــنــاعــة الــبــشــت تمتلك 
إمكانات كبيرة للنمو والتطور، شريطة مواصلة 
الابــتــكــار والــتــحــسين فــى جـــودة المــنــتــجــات. ومــن 
الــدعــم اللازم لصناع البشت؛  الــضــرورى توفير 
عبر توفير المواد الخام بأسعار مناسبة وتقديم 

التدريب والتأهيل للكوادر العاملة.

عبد الدايم نور

 محمد فيصل

أفضل عود بخور 
للمناسبات

العود الملكي:
يــعــتــبــر مـــن بين أرقــــى وأفـــخـــم أنـــواع 
عـــود الــبــخــور المــتــوفــرة فـــى الــســوق. 
يــتــمــيــز بــرائــحــتــه الــعــمــيــقــة والــقــويــة 
الــحــمــوضــة  المـــثـــالـــى بين  وتـــــوازنـــــه 
والــــــــــحلاوة. قــطــعــه الـــكـــبـــيـــرة ولـــونـــه 

الغامق يشير إلى جودته العالية.
العود الهندي:

إذا كنت تبحث عن عود بخور يجمع 
ــة والـــفـــخـــامـــة، فـــــإن الـــعـــود  ــرقــ بين الــ
الــهــنــدى هــو الــخــيــار المــثــالــي. يتميز 
الــحــارة والجذابة وتوازنه  برائحته 
الــحــمــضــيــة  الــــــروائــــــح  ــد بين  ــريــ ــفــ الــ

والحلوة.
العود الكمبودي:

يُُــعــتــبــر الــــعــــود الـــكـــمـــبـــودى مــــن بين 
أفضل أنواع عود البخور فى العالم. 
يتميز برائحته الفواحة والشرقية 
الساحرة، حيث تجتمع فيه نفحات 
المسك والتوابل والفواكه. من المؤكد 

أنه سيلفت الأنظار فى أى مناسبة.
العود الفيتنامي:

ــع  ــو خـــيـــار رائـ ــعـــود الــفــيــتــنــامــى هـ الـ
الــخــاصــة. يتميز  ــا للمناسبات 

ً
ايــضً

برائحته العطرة والمنعشة وطابعه 
النقى والــحــيــوي. مــن اللافـــت للنظر 
ــا أنـــه يــحــتــوى عــلــى لمــحــات من 

ً
أيــضً

الروائح العشبية والخشبية.

  عبد القادر محمد
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آراء وآراء

¶  الآراء الواردة في هذه الصفحة تعبر عن وجهة نظر الكاتبووآراء        آراءآراء        آراء

محلل مالي

التداول بالذكاء الاصطناعي: تطور تكنولوجي وفرص استثمارية محفوفة بالمخاطر

التقنية في  أبــرزهــا الاســتــخــدام الاحتيالي لهذه  ومخاطر عــدة. مــن 
الترويج لعروض استثمارية مغرية ووهمية. إذ يقوم بعض المحتالين 
»الذكاء الاصطناعي« بشكل مبالغ فيه لتزيين  باستخدام مصطلح 
عـــروضـــهـــم، حــيــث يُُـــقـــدمـــون وعـــــوداً غــيــر واقــعــيــة بـــأربـــاح ضخمة 
وسريعة دون وجود أسس اقتصادية حقيقية. هذا النوع من الخدع 
يــؤدي إلــى جــذب مستثمرين غير مــتــمــرسين، مما يزيد مــن خطر 

خسارة أموالهم عندما ينهار النظام.
كما تبرز مشكلة شفافية الخوارزميات المستخدمة، حيث يصعب 
على المستثمرين العاديين فهم كيفية عمل الأنظمة التي تعتمد على 
الــذكــاء الاصــطــنــاعــي. عــدم وضـــوح آلــيــة اتــخــاذ الــقــرار قــد يـــؤدي إلى 
زيـــادة المــخــاوف بــشــأن سلامـــة الأمـــوال المستثمرة، خــاصــة فــي ظل 
غياب الضوابط التنظيمية الكافية في بعض الأسواق. ولذلك، يُُنصح 
تـــداول معروفة ومرخصة من  المستثمرون بالتعامل مــع شــركــات 

الجهات التنظيمية المرموقة.

بــالــذكــاء الاصطناعي لا يخلو من  الــتــداول  أن  الجدير بالذكر  مــن 
أكثر الأنظمة تقدماً لا يمكنها  الطبيعية، فحتى  السوقية  المخاطر 
التنبؤ بدقة تامة بجميع التقلبات الاقتصادية العالمية. ففي بعض 
ــــى تقلبات  الأحـــيـــان قـــد تــــؤدي عـــوامـــل خــارجــيــة غــيــر مــتــوقــعــة إل
حــادة فــي الــســوق، مما يجعل مــن الــضــروري أن يتبنى المستثمر 

إستراتيجية إدارة مخاطر فعََّالة ومتنوعة.
ويظهر الذكاء الاصطناعي أيضا كعامل رئيسي في تحسين أداء 
 تكنولوجية 

ً
السيولة، حيث يوفر حلولاً السوق ومــزودي  صانعي 

تساهم في تسريع عمليات التداول وتقليل المخاطر. إن الاستخدام 
الــجــوانــب الأمنية والتنظيمية،  التقنيات، مــع مــراعــاة  الرشيد لهذه 
سيظل ركيزة أساسية في مستقبل الأسواق المالية، مما يعزز من 

ثقة المستثمرين ويسهم في تحقيق بيئة تداول مستقرة وفعالة..
بالنهاية يتضح بشكل لا يقبل الشك أن التداول بالذكاء الاصطناعي 
ثورة في عالم الاستثمار تحمل في طياتها فرصاً كبيرة للتطوير 
الــوقــت تتطلب مــن المستثمرين حــذراً  والابــتــكــار، لكنها فــي نفس 
وتــقــصــياً دقــيــقاً قــبــل الإقــــدام عــلــى اســتــخــدامــهــا. ومـــن الــضــروري 
التي تستغل اسم  التمييز بين الأنظمة المشروعة والوعود المضللة 
أمــوال غير مستعدة لخسائر محتملة.  الذكاء الاصطناعي لجذب 
وذلك بتبني إستراتيجيات استثمارية مبنية على البحث والتحليل 

الدقيق.

الــتــطــورات فــي عالم  أبــرز  الــتــداول بالذكاء الاصطناعي مــن  أصبح 
الاستثمار والمال، حيث يشهد السوق استخداماً متزايداً للتقنيات 
الحديثة لتحليل الأسواق المالية وتنفيذ الصفقات بشكل آلي. يُُعتبر 
هذا النوع من التداول نتاجاً للتقدم التكنولوجي الذي يعزز القدرة 
على معالجة كميات هائلة من البيانات في وقت قياسي، مما يتيح 

للمستثمرين اتخاذ قرارات مبنية على تحليلات دقيقة وسريعة.
ــتــداول بــالــذكــاء الاصــطــنــاعــي على استخدام  فــي الأســــاس، يــقــوم ال
ــاء الاصــطــنــاعــي لتحليل  ــذكـ ــيـــات تــعــلــم الآلــــة وتــقــنــيــات الـ خـــوارزمـ
الاتــجــاهــات الــتــاريــخــيــة والــحــالــيــة فــي الأســــواق المالـــيـــة. تعتمد هــذه 
بــيــانــات ضخمة تتضمن أســعــار الأســهــم، وتقلبات  الأنــظــمــة على 
الـــســـوق، والأحــــــداث الاقــتــصــاديــة الــعــالمــيــة، بــهــدف تــوقــع تــحــركــات 
الاعــتــمــاد على  الأســعــار فــي المستقبل. وهـــذا يساعد على تقليل 
ــد تـــؤثـــر ســـلـــباً عــلــى إســتــراتــيــجــيــات  ــرارات الــعــاطــفــيــة الـــتـــي قـ ــ ــقـ ــ الـ

الاستثمار التقليدية.
من أهم المزايا التي يقدمها التداول بالذكاء الاصطناعي هو سرعة 
الاستجابة والتعامل مع الأحداث اللحظية. ففي عالم يتسم بتقلبات 
 حاسماً. يمكن للأنظمة 

ً
السوق وسرعة التغير، يصبح الوقت عاملاً

المدعومة بالذكاء الاصطناعي تنفيذ مئات أو حتى آلاف الصفقات 
ر بثمن. كما  قّدَّ

ُ
في الثانية، مما يمنح المستثمرين ميزة تنافسية لا تُ

أن هذه الأنظمة قادرة على التعلم الذاتي وتحسين أدائها مع مرور 
الوقت، مما يزيد من دقة التنبؤات والقرارات الاستثمارية.

الــتــداول بالذكاء الاصطناعي تحديات  الجانب الآخــر، يواجه  على 

محمود أبو زيد

Info@almaadeedlawfirm.com

afalmarzouqi @hotmail.com

اقتصاديات الإعلام
بين التكلفة والربحية 1 - 2

فـــي مــرحــلــة الـــتـــحـــولات الـــتـــي يــعــيــشــهــا الـــعـــالـــم الآن دخــلــت 
وســائــل الإعلام عــصــرا جــديــدا مــع ظــهــور شبكة الإنــتــرنــت 
الذكاء  التواصل الاجتماعي وتمدد تقنيات  وانتشار مواقع 
إلـــى تــغــيــيــر اقــتــصــاديــات صناعة  الاصــطــنــاعــي، مــمــا أدى 
المـــحـــتـــوى وتـــوزيـــعـــه  ــاء  ــشــ الإعلام مــــن حـــيـــث تــقــنــيــاتــه وإنــ
البوابة  الجمهور والتفاعلية وحــراس  واستهلاكه، ومفاهيم 
والسبق الصحفي، وغيرها من المفاهيم التي رسخت العمل 

الإعلامي خلال القرون الرََّاسخة الماضية. 
سويق والتوزيع 

َ
لقد اختلفت عمليات التأسيس والإنتاج والتَّ

واصل بين المنتج والجمهور وأدت إلى تحديات 
ّ
الإعلامي والتّ

كثيرة تواجه هذه الصناعة، وأدخلتها في صميم الاقتصاد، 
وللحديث عن اقتصاديات الإعلام لابد من التوضيح أن هناك 
فرقا بين اقتصاديات الإعلام والإعلام الاقتصادي، فالأخير 
الــذي تقدمه وســائــل الإعلام  الاقــتــصــادي  يتعلق بالمحتوى 
بمختلف أنواعها، أما اقتصاديات الإعلام فتتعلق بصناعته، 
والـــحـــديـــث عــنــهــا يــطــول ولا يــمــكــن حــصــرهــا فـــي مــقــال أو 
المــرتــكــزات الأساسية  اثـــنين، ولــذلــك سنكتفي هنا بتوضيح 

لاقتصاديات الإعلام.

التكلفة قبل الربحية:
مما لا شــك فيه أن أي صــاحــب مــشــروع إعلامـــي خــاص لا 
الربحية، لكن عليه قبل هــذا أن  إلــى  حكومي ينظر ويهدف 
يحدد التكلفة، فالتكنولوجيا الحديثة تأتينا كل يوم بجديد، 
وعليه فإن الأجهزة التي تعمل بها المؤسسة اليوم قد لا تكون 
مناسبة لسرعة الإيقاع العام القادم، حيث تظهر علينا يوميا 
المرئي والمسموع  البث  الجودة  تطبيقات جديدة تحسن من 
والمــطــبــوع والالــكــتــرونــي، وتــجــعــل المــعــدات المـــوجـــودة قديمة، 
وفــضلا عــن تكلفة الأجــهــزة تأتي أجــور الأقــمــار الصناعية 
التي يتم البث من خلالها، إذن من المهم دراسة المشروع جيدا 
وتكلفة المحتوى والرواتب والإيجار والتكاليف الأخرى، حتى 
المواقع على الانترنت  تستطيع المؤسسات الإعلامية وكذلك 
البقاء في ظل هذا الحشد غير المسبوق من القنوات الفضائية 
الحكومية والخاصة في عصر أقل ما يوصف به أنه عصر 
الوفرة الإعلامية بعد أن كان العصر السابق هو عصر الندرة 
الإعلامية عندما كانت لا توجد إلا المؤسسات الحكومية، لقد 
الطبخ ولها جمهور  قــنــوات متخصصة فــي  نــرى  أصبحنا 
عريض خاصة من النساء وقنوات أخرى للسحر والشعوذة 

وتحظى بإقبال كبير.
وتجدر الإشــارة هنا إلى أن انتشار القنوات الفضائية بهذا 
الــحــجــم يــؤكــد أن المــشــاريــع الإعلامـــيـــة رابــحــة وذات جــدوى 

اقتصادية إيجابية.

د. عبد الله فرج 

إعلامي

قانـــون التجــارة 
الإلكترونيـــــة 3 - 3

سيكون الحديث في هذه المقالة عن أثر وحجية التوقيع الإلكتروني 
في الإثبات المعاملات حيث قرر المشرع في احكام القانون رقم 16 
المــعــاملات والتجارة الالكترونية على  بــإصــدار قانون  لسنة 2010 
أن هناك آثارا وحجية للتوقيع الالكتروني وتتجلى هذه الحجية في 
الاتي ففي اطار المادة 28 من القانون المشار إليه أعلاه نص المشرع 

على أنه:- 
يكون للتوقيع الالكتروني الحجية في الإثبات، إذا استوفى الشروط 

التالية:
ــع وليس بأي 

ّ
ــوََقّ

ُ
بــالمُ التوقيع مرتبطة  إنــشــاء  1- أن تكون معلومات 

شخص آخر.
التوقيع، تحت سيطرة  التوقيع، وقــت  أن تكون معلومات إنشاء   -2

ع وليس أي شخص آخر.
ّ
وََقّ

ُ
المُ

التوقيع الالكتروني بعد  3- إمكانية اكتشاف أي تغيير يتم على 
حدوث التوقيع.

البيانات  4- إمكانية اكتشاف أي تغيير يتم على معلومات رسالة 
التوقيع قانوناً، هو  الغرض من اشتراط  إذا كان  التوقيع،  بعد وقت 

تأكيد سلامة المعلومات التي يتعلق بها التوقيع.
ــة لتحديد أي مــن عمليات  الــقــرارات اللازمـ ويــصــدر المجلس الأعــلــى 

وتكنولوجيا التوقيع الالكتروني تستوفي الأحكام السابقة.
المادة 28  الـــواردة بسياق  الــشــروط  وكــان المشرع قد استلزم توافر 
الــقــانــون حــتــى يــكــون للتوقيع الالــكــتــرونــي حجية فــي الاثــبــات  مــن 
وقد قصد المشرع حماية الموقع الالكتروني والتأكيد على ان يكون 
التوقيع تحت سيطرته بحيث لا يتم التلاعب به من أي شخص آخر 
لذا  المــوقــع  لــه حجيته ويــكــون حجة فــي مواجهة  التوقيع  لــكــون هــذا 
استزاد المشرع في الشروط للتأكيد على سيطرة الموقع على توقيعه 
وإمكانية اكتشاف أي تغيير يتم على التوقيع أو على رسالة البيانات 
بعد التوقيع وذلك لتأكيد سلامة المعلومات الواردة والمرسلة وكذلك 

صدور التوقيع من الموقع ذاته. 
ع، عندما 

ّ
وََقّ

ُ
 كما اشــارت المادة 29 من القانون إلى أنه يجب على المُ

يقوم بإنشاء توقيع الكتروني، الالتزام بما يلي:
إنــشــاء توقيعه  المعقولة لتجنب اســتــخــدام معلومات  العناية  بــذل   

استخداماً غير مسموح به.
اســتــخــدام الــوســائــل المــتــاحــة مــن قبل مــقــدم خــدمــة الــتــصــديــق، وفــقاً 
القانون دون تأخير، لإخطار  المادتين )36(، )37( من هــذا  لأحكام 
ع اعتماده على التوقيع الالكتروني، وكذلك 

ّ
وََقّ

ُ
أي شخص يفترض المُ

اتخاذ الإجــراءات اللازمة لتعزيز التوقيع الالكتروني، وذلك في حالة 

تعرض معلومات إنشاء التوقيع، أو وجود احتمال قوي بتعرضها 
لما يثير الشبهة.

 من العناية، عند استخدام شهادة التصديق 
ً
 أن يبذل قدراً معقولاً

التأكيدات  الالكتروني، لضمان دقة واكتمال جميع  التوقيع  لتعزيز 
ع ذات الصلة بشهادة التصديق، طيلة 

ّ
وََقّ

ُ
الجوهرية المقدمة من قبل المُ

فترة سريانها أو يتوخى إدراجها في شهادة التصديق.
ومما لا شــك فيه أن المــوقــع هــو المــســؤول قــانــونــياً حــال إخفاقه في 
الـــوفـــاء بــالــشــروط المــنــوه عنها فــي المادة 29 ويــتــحــمــل كــافــة الاثـــار 
القانونية حيال ذلك وهو ما قررته المادة 30 من ذات القانون حيث 

قررت أنه:-
ـــع الآثــــار الــقــانــونــيــة المــتــرتــبــة عــلــى إخــفــاقــه فــي الــوفــاء 

ّ
ـــوََقّ

ُ
يتحمل المُ

بالتزاماته المشار إليها في المادة السابقة. 
الالكتروني  التوقيع  المعتمد على  الــطــرف  ان  الــى  المــشــرع  كما اشــار 
المعقولة  الخطوات  اتــخــاذ  المترتبة على اخفاقه فــي  القانونية  الاثـــار 
التوقيع  مِِد على 

َ
عتَ

ُ
المُ الــطــرف  بـــالمادة 28  يتحمل  وفــق مــا هــو وارد 

الالكتروني، الآثار القانونية المترتبة على إخفاقه في اتخاذ الخطوات 
المقررة  الالكتروني للشروط  التوقيع  للتحقق من استيفاء  المعقولة، 
الــقــانــون، أو التحقق مــن صلاحــيــة شهادة  فــي المادة )28( مــن هــذا 
التصديق ومصدرها أو وقفها أو إلغائها أو أي قيد عليها في حالة 

ما إذا كان التوقيع الالكتروني معززاً بشهادة التصديق. 
وباكتمال الشروط الواردة اعلاه اضحى التوقيع الالكتروني محققاً 
لاثــاره القانونية واصبح يكتسب الحجية وكان القانون قد أكد في 
السلطة  ان المجلس الاعلى للاتــصــالات بوصفه  سياق مادته ال60 
التمكين من استخدام  العمل على  العليا بشؤون الاتصالات يتولى 

المعاملات والتجارة الإلكترونية 
العليا المختصة بشؤون  السلطة  يتولى المجلس الأعــلــى، بوصفه 
تنظيم الاتـــصـــالات وتــكــنــولــوجــيــا المــعــلــومــات، الــعــمــل عــلــى الــتــمــكين 
مــن اســتــخــدام المــعــاملات والــتــجــارة الالكترونية وفــقاً لآلــيــات وردت 
المعاملات  العمل على تطوير وسائل  المادة ومنها  تفصيلا بسياق 
وإصدار التراخيص والاشراف على تطوير المدونات واتخاذ التدابير 
الــخــدمــات ووضـــع ضــوابــط لحماية  القانونية فــي مــواجــهــة مقدمي 
ــع الاســــس لــحــمــايــة المــســتــهــلــك واصـــــدار الـــقـــرارات  المــعــلــومــات ووضــ

برسوم الترخيص.
ــانـــون رقــــم 16 لسنة  ــقـ أامـــــل ان اكـــــون قـــدمـــت نـــبـــذة عـــن احـــكـــام الـ
الله نلتقي في  التجارة الإلكترونية وبـــإذن  2010 بشأن مــعــاملات 

موضوعات أخرى في المقالات القادمة.

فاطمة ثاني عيسى الجتال المعاضيد

محامية بالتمييز

Mahmoud_zaid@hotmail.Com

وقفات قانونية..وقفات قانونية..

وجهة نظروجهة نظر

قراءاتقراءات

أقــــوال

فرانك كلارك

“ يعتقد كثير من الناس أنهم ليسوا جيدين في كسب 
الأموال، في حين أنهم لا يعرفون كيف يستخدمونها ”
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عقارات

ارتفاع نشاط الرهن العقاري
بنسبة 168168 % % في الربع الرابع

يواصل قطاع العقارات في قطر إثبات مرونته 
الــرغــم من  فــي مواجهة تحديات الــســوق، على 
تراجع أسعار بيع الفلل والشقق بنسبة %5 
على أســاس سنوي، لا تــزال المواقع الرئيسية 
 بالطلب 

ً
تحافظ على قيمها القوية، مدعومةً

المستمر على المشاريع العقارية الفاخرة، وفقاً 
لتقرير مراجعة سوق العقارات في قطر نصف 

السنوي الصادر عن شركة نايت فرانك.
قــــال فــيــصــل دورانـــــــي، الــشــريــك - رئـــيـــس قسم 
الأبــحــاث فــي منطقة الــشــرق الأوســـط وشمال 
أفريقيا: »شــهــد ســوق الإســكــان فــي قطر فترة 
ــار خلال الــعــام  ــعــ طــويــلــة مـــن انـــخـــفـــاض الأســ
 لــعــدة عــوامــل مــتــرابــطــة. فقد 

ً
ــي، نــتــيــجــةً ــ الماضـ

أدى الـــنـــشـــاط الإنـــشـــائـــي المــكــثــف الـــــذي رافـــق 
استعدادات قطر لاستضافة كأس العالم لعام 
2022 إلى زيادة كبيرة في المعروض السكني، 
ــارات وأســـعـــار  ــقــ ــعــ ــا أثـــــر ســـلـــباً عـــلـــى قـــيـــم الــ مــ
ــك، فـــقـــد حـــافـــظـــت بــعــض  ــ ــــع ذلــ ــارات. ومـ ــ ــجــ ــ الإيــ

الأحياء الراقية على استقرار الطلب عليها
وعــلــى الــرغــم مــن هــذه الــتــحــديــات، شهد قطاع 
الرهن العقاري انتعاشاً ملحوظاً، حيث سجل 
الــربــع الــرابــع مــن عــام 2024 نحو 294 معاملة 
بقيمة 24.8 مليار ريــال قطري، بزيادة قدرها 
168% على أساس سنوي. ويعكس هذا النمو 
نشاطاً قوياً في عمليات إعادة التمويل، حيث 
الفائدة،  استفاد المشترون مــن تــراجــع أســعــار 
التي انخفضت من 6.25% في يناير إلى %5.1 

في ديسمبر 2024«.
ومـــن بين مــواقــع الــفــلــل، تــصــدرت أبـــو هــامــور 
ــار الـــبـــيـــع، حــيــث بلغ  ــعـ ــلـــى فـــي أسـ قــائــمــة الأعـ
المــربــع 8,587 ريـــالًاً قــطــرياً، ويُُعزى  سعر المتر 
ذلـــك إلـــى صــغــر حــجــم وحــداتــهــا وجــاذبــيــتــهــا 
الــقــويــة كمجتمع سكني متميز. تــقــدم مواقع 
الفلل متوسطة المــســتــوى، مثل الثمامة التي 
يبلغ سعر المتر المربع فيها 7,500 ريال قطري، 
والخيسة بسعر 7,000 ريــال قــطــري، خيارات 
الــوكــيــر بــســعــر 5,600  تــقــدم  تــنــافــســيــة. بينما 
ريال قطري للمتر المربع، والخريطيات بسعر 
ــال قـــطـــري، خــــيــــارات أكـــثـــر بــأســعــار  ــ 5,807 ريـ

معقولة.
كما تــراجــعــت أســعــار بيع الشقق بنسبة %5 
ــــاس ســــنــــوي، لــيــبــلــغ مـــتـــوســـط ســعــر  عـــلـــى أســ
المتر المــربــع 12,625 ريـــالًاً قــطــرياً. ومــع ذلــك، لا 
تزال المشاريع الفاخرة على الواجهة البحرية 
تــحــظــى بــطــلــب مــرتــفــع، حــيــث تــتــصــدر كــل من 
ــالا قــطــريــا للمتر  ــ قـــنـــاة كــارتــيــيــه )13,977 ريـ
المربع( والواجهة البحرية )14,300 ريال قطري 
الــســوق. وتــظــل منطقة الماريــنــا  المــربــع(  للمتر 
المــــربــــع( إحـــدى  لــلــمــتــر  قـــطـــري  )13,600 ريـــــال 
ــارزة، فـــي حين تــوفــر  ــبــ الـــوجـــهـــات الــســكــنــيــة الــ
بورتو أرابيا في جزيرة اللؤلؤة )11,834 ريالا 
قطريا للمتر المربع( خياراً أكثر جذباً بأسعار 

معقولة ضمن منطقة اللؤلؤة.

التباين في سوق
 الإيجارات السكنية

يشهد سوق الشقق في قطر تبايناً واضحاً، 
ــدات الــســكــنــيــة الــفــاخــرة  حــيــث تــحــافــظ الـــوحـ
 
ً
ــار، مـــدعـــومـــةً ــ ــجـ ــ عـــلـــى اســـتـــقـــرار أســــعــــار الإيـ
بـــطـــلـــب مـــســـتـــمـــر عـــلـــى مــــســــاحــــات المــعــيــشــة 
الراقية. في المقابل، تواجه الشقق المتوسطة 
والاقتصادية تحديات متزايدة نتيجة وفرة 
ــدد كــبــيــر من  ــر عــ ــوافـ ــعــــروض، فــقــد أدى تـ المــ
الوحدات في مواقع أكثر ملائمة إلى اشتداد 
لاك، مما أسهم في انخفاض 

ُ
المنافسة بين المُ

أســعــار الإيـــجـــارات، وفـــقاً لما جـــاء فــي تقرير 
نايت فرانك.

الفلل بنسبة %2.6  وانخفض متوسط إيجار 
خلال الاثني عشر شهراً الماضــيــة، ليصل إلى 
15,875 ريـــــالًاً قـــطـــرياً فـــي الــشــهــر. وتـــصـــدّّرت 
الــســوق، حيث  منطقة بحيرة الخليج الغربي 
المــكــونــة مــن خمس  الفلل  بلغ متوسط إيــجــار 
ــالًاً قـــطـــرياً شـــهـــرياً. أمــا  ــ غـــرف نـــوم 28,850 ريـ
ــافــــظ عــلــى  ــقـــد حــ ــقــــق، فـ ســــــوق إيــــــجــــــارات الــــشــ
ــالًاً قــطــرياً  ــ اســـتـــقـــراره عــنــد مــتــوســط 7,990 ريـ
شــــهــــرياً، مـــع تــســجــيــل مــنــطــقــة الـــلـــؤلـــؤة أعــلــى 
معدلات الإيجار للشقق المكونة من ثلاث غرف 
نوم، بمتوسط 15,721 ريالًاً قطرياً شهرياً. في 
ر فوكس هيلز خيارات إيجار أكثر 

ّ
المقابل، توفّ

بأسعار معقولة، حيث يبلغ متوسط إيجار 
ــــدة 5,113  الــشــقــق المــكــونــة مـــن غــرفــة نـــوم واحـ

ريالًاً قطرياً شهرياً.
قـــال آدم ســـتـــيـــوارت، الــشــريــك - رئــيــس شــركــة 
نايت فــرانــك فــي قطر: »مــن المتوقع أن تستقر 
أســـعـــار إيـــجـــار الــفــلــل فـــي المــنــاطــق الــرئــيــســيــة، 
بينما قــد تشهد المــنــاطــق الــثــانــويــة المــزيــد من 
التعديلات نتيجة تراجع الطلب. ومن المتوقع 
أن تظل إيجارات الشقق في المشاريع الفاخرة 
اللؤلؤة والخليج الغربي مستقرة، بدعم  مثل 

من مستويات إشغال ثابتة«.

تراجع سوق المكاتب

وفقاً لشركة نايت فرانك، سجل سوق المكاتب 
في قطر انخفاضاً بنسبة 2.3% في إيجارات 
المــكــاتــب مــن الفئة الأولـــى خلال الأشــهــر الـــ 12 
الماضية، ليصل متوسط سعر الإيجار إلى 90 

ريالًاً قطرياً للمتر المربع شهرياً.
وأضــاف ستيوارت: »يعكس انخفاض أسعار 
المــكــاتــب تغير ديناميكيات الطلب،  إيــجــارات 
التي تأثرت بزيادة المعروض، وعمليات دمج 
الشركات، وتطور متطلبات مساحات العمل. 
على الرغم من ذلك، لا تزال المناطق الرئيسية 
مــثــل مــشــيــرب قــلــب الــدوحــة والــخــلــيــج الغربي 
تــشــهــد طــلــباً كــبــيــراً، مـــدفـــوعاً بــعــقــود الإيــجــار 
الحكومية وتــوســع الــشــركــات، مما يــؤدي إلى 

قلة في المعروض من المكاتب المتاحة.«
تـــزال منطقة الخليج الغربي - بــرايــم أغلى  لا 
مواقع المكاتب، حيث يبلغ متوسط إيجار المتر 
المربع 105 ريالات قطرية شهرياً، تليها منطقة 
المارينا بمتوسط 97 ريالًاً قطرياً للمتر المربع 
شــهــرياً، بفضل جاذبيتها للشركات متعددة 
الجنسيات وتكاملها مع المركز التجاري في 
لوسيل. ومع ذلك، لا تزال معدلات الشواغر في 
المواقع الثانوية مرتفعة، مما يفرض ضغوطاً 

هبوطية على الإيجارات.

تسجيل مواقع التجزئة 
العصرية أعلى معدلات الإيجار

شهد قطاع التجزئة في قطر انخفاضاً سنوياً 
لــيــصــل  ــار الإيـــــجـــــار،  ــعــ بــنــســبــة 1.5% فــــي أســ
متوسط سعر الإيجار إلى 204 ريالات قطرية 
ــهـــرياً. ويــعــكــس هـــذا الاتــجــاه  لــلــمــتــر المـــربـــع شـ
 
ً
التعديلات المستمرة في أسعار الإيجار نتيجةً
لزيادة العرض وتغيّّر تفضيلات المستأجرين.

ــســجّّــل مــواقــع الــتــجــزئــة الــعــصــريــة أعلى 
ُ
كــمــا تُ

مــعــدلات إيــجــار، حيث يبلغ 243 ريـــالًاً قطرياً 
لــلــمــتــر المـــربـــع شـــهـــرياً، يــلــيــهــا قـــطـــاع الأغـــذيـــة 
والمــشــروبــات بــفــارق ضــئــيــل، حــيــث يبلغ 242 
ريــالًاً قطرياً للمتر المربع شهرياً، مما يعكس 
الــطــلــب المــتــزايــد عــلــى تـــجـــارب تـــنـــاول الــطــعــام 

المميزة وتجارة التجزئة الترفيهية
قــــال عـــمـــار حـــــسين، الـــشـــريـــك المـــســـاعـــد - قسم 
ــل  ــ ــــواصـ الأبــــــحــــــاث فـــــي الـــــشـــــرق الأوســــــــــــط: »يـ
قـــطـــاع الــتــجــزئــة الـــفـــاخـــر تــحــقــيــق أداء جــيــد، 
حــيــث حــافــظــت مــراكــز الــتــســوق الــفــاخــرة على 
مــســتــويــات إشـــغـــال مــرتــفــعــة عــلــى الـــرغـــم من 
تعديلات الإيــجــارات. في الوقت نفسه، تواجه 
مــراكــز الــتــســوق الــثــانــويــة تــحــديــات فــي جــذب 
المــســتــأجــريــن، بينما تستقطب وجــهــات نمط 
الحياة العصرية الجديدة، مثل شارع لوسيل 

واللؤلؤة عدداً متزايداً من المستأجرين«.
يُُــعــيــد الــنــمــو الــســريــع لــلــتــجــارة الإلــكــتــرونــيــة 
تـــشـــكـــيـــل مـــشـــهـــد الـــتـــجـــزئـــة فـــــي قــــطــــر، حــيــث 
تــــجــــاوزت مــبــيــعــات الــتــجــزئــة عــبــر الإنــتــرنــت 
ــال قـــطـــري فـــي ديــســمــبــر 2024،  ــ 4.1 مــلــيــار ريـ
مما يعكس زيــادة بنسبة 32.2% على أساس 

سنوي.

أداء مميز لقطاع
 الضيافة في قطر

لــكــأس العالم  ساهمت الاســتــضــافــة الناجحة 
لــكــرة الـــقـــدم فـــي تــرســيــخ مــكــانــة قــطــر كوجهة 
سياحية إقليمية وعالمية رئيسية. وبحلول 
الـــثـــانـــي مـــن عــــام 2024، بلغ  الــنــصــف  نــهــايــة 
إجــمــالــي المـــعـــروض مـــن غـــرف الــفــنــادق عالية 
الجودة في قطر حوالي 40,755 غرفة، وتمثل 
العقارات ذات العلامات التجارية العالمية %60 

من هذا المخزون.
واخــــتــــتــــم حـــــــسين بـــــالـــــقـــــول: »واصـــــــــــل قـــطـــاع 
الــســيــاحــة ازدهـــــــاره، حــيــث بــلــغ إجــمــالــي عــدد 
الزوار 5.08 مليون زائر في عام 2024، بزيادة 
بـــــ 4.05 مـــلـــيـــون زائــــر  قــــدرهــــا 25% مـــقـــارنـــة 
فـــي عـــام 2023. وشــهــد شــهــر ديــســمــبــر وحـــده 
 زيـــادة قــدرهــا %14.6 

ً
594,079 زائـــراً، مــســجلاً

ــاع  ــفـ ــذا الارتـ ــنـــوي. ويــســلــط هــ عــلــى أســـــاس سـ
الــضــوء عــلــى جــاذبــيــة قــطــر المــتــزايــدة كوجهة 
 بالبنية التحتية المتطورة، 

ً
سياحية، مدفوعةً

والفعاليات العالمية، والاستثمارات المستمرة 
في قطاعي الضيافة والترفيه«.

كما اسهم التدفق المتزايد للسياح في تحقيق 
تحسينات كبيرة فــي مــؤشــرات أداء الفنادق. 
فــقــد ارتـــفـــع مــتــوســط الــســعــر الــيــومــي بنسبة 
قـــطـــرياً، بينما  ــالًاً  ــ إلــــى 441 ريــ لــيــصــل   %7.9
ارتــفــعــت مــســتــويــات الإشـــغـــال بنسبة %19.1 
ارتـــفـــع  لــــذلــــك،   

ً
ــــى 68.8%. ونـــتـــيـــجـــةً إلـ لــتــصــل 

متوسط إيرادات الغرفة المتاحة بنسبة %28.5 
ليصل إلى 304 ريالات قطرية.

الدوحة - 
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قوة استثنائية
وأداء فائق

بورش كايين 2025..

ــــعــــد ســــيــــارة بـــــــورش كـــــــايين 2025 
ُ
تُ

ــارًًا مـــثـــالـــيًًـــا لـــعـــشـــاق الـــســـيـــارات  ــيــ خــ
الــفــاخــرة الــذيــن يــبــحــثــون عــن مزيج 
متميز من الأداء الرياضي والفخامة 

الــراقــيــة، تــمــامًًــا كــمــا هــو الــحــال مــع أيــقــونــة بــورش 
عتبر كايين معيارًًا يُُحتذى به 

ُ
الرياضية 911، حيث تُ

في فئة السيارات الرياضية متعددة الاستخدامات 
)SUV(، بفضل تجربة القيادة الفريدة التي تقدمها، 
ــة اســتــثــنــائــيــة مــع  ــركـ و تــتــمــيــز الـــســـيـــارة بــخــفــة حـ
ضــبــط دقــيــق للهيكل يعتمد عــلــى خــبــرة تــزيــد عن 
الـــ SUV عالية الأداء،  عقدين فــي تصميم ســيــارات 
كــمــا تــتــوفــر كــــايين بــخــيــارات مــتــعــددة لــلــمــحــركــات، 
تشمل محرك V-6 مزود بشاحن توربيني، ومحرك 
إلــى نسخة هجينة  V-8 ثنائي التوربو، بالإضافة 
قابلة للشحن، ورغــم طابعها الرياضي، تظل هذه 
السيارة مناسبة للاستخدام اليومي، حيث تتمتع 
 
ً
بمقصورة مريحة ومساحة تخزين واسعة، فضلاً

عـــن تــقــنــيــات فـــاخـــرة تــلــبــي أعـــلـــى مــعــايــيــر الـــراحـــة، 
ومع ذلك، تأتي الجودة بتكلفة مرتفعة، إذ يتطلب 
تجهيز كايين بأفضل الميزات استثمارًًا كبيرًًا، لكن 

لمن يدركون قيمة الأداء والفخامة.

ما الجديد؟

 محرك V-8 مزدوج التيربو بسعة 4.0 لتر، بقوة 
493 حصانا.

 لمسات خارجية باللون الأسود.
 عوادم بلون برونزي داكن.

 شعارات GTS على مساند الرأس
 جنوط سوداء. 

تجمع بورش كايين 2025 بين الأداء الفائق والقوة 
ــرز الــســيــارات  ــ الاســتــثــنــائــيــة لــتــكــون واحـــــدة مـــن أبـ
الرياضية الفاخرة، حيث تتنوع خيارات المحركات 
ا بمحرك V-6 سعة 3.0 لتر  فــي هــذه الــســيــارة، بـــدءًً
ا، 

ً
بشاحن توربيني يولد قوة تصل إلى 348 حصانً

، أما لعشاق الأداء الأقوى، 
الًا

مما يوفر تسارعًًا مذه
فهنالك نسخة E-Hybrid الهجينة التي تدمج بين 
محرك كهربائي ومحرك V-6 لتوليد قــوة مجمعة 
ا، مع توفير مدى كهربائي يصل 

ً
تبلغ 463 حصانً

 للشحنة الـــواحـــدة، مــمــا يعد 
ً
إلـــى حــوالــي 22 مـــيلاً

خيارًًا مثاليًًا للتنقل داخل المدن.
لمحبي التسارع المثير، تأتي نسخة كايين S بمحرك 
ــا، مع 

ً
V-8 مـــزدوج الــتــوربــو يــولــد قــوة 468 حــصــانً

نظام دفع رباعي ونظام تعليق متكيف يعزز الأداء 
الــوعــرة والــصــحــراويــة، وللمزيد من  على الطرقات 
القوة، تقدم نسخة GTS نفس المحرك مع رفع القوة 
ا، ما يجعلها الخيار الأمثل لعشاق 

ً
إلى 493 حصانً

 S E-Hybrid القيادة الرياضية، كما تتوفر نسخة
ا وعزم دوران يصل إلى 553 رطلا-

ً
بقوة 512 حصانً

ا مع الحفاظ على 
ً
قدما، مما يمنحها تسارعًًا فائقً

كفاءة استهلاك الوقود.
جــمــيــع الــنــســخ مــــــزودة بــنــاقــل حـــركـــة أوتــومــاتــيــكــي 
بثماني سرعات ونظام تعليق هوائي قابل للتعديل، 
مــا يضمن راحـــة الــقــيــادة ســـواء فــي المــديــنــة أو على 
الـــطـــرق الــســريــعــة، وتـــبـــرز تــقــنــيــة الــتــوجــيــه الــربــاعــي 
ونظام مانع الانــقلاب النشط لضمان ثبات السيارة 
عـــنـــد المـــنـــعـــطـــفـــات، مـــمـــا يــجــعــلــهــا واحـــــــدة مــــن أكــثــر 
 على التحكم والأداء العالي في فئتها

ً
السيارات قدرةً

كفاءة استهلاك الوقود

عتبر كــفــاءة اســتــهلاك الــوقــود فــي ســيــارة بــورش 
ُ
تُ

يُُــولــي السائقون  كـــايين 2025 جــانــبًًــا مــهــمًًــا، حيث 
ا للتقديرات، 

ً
اهتمامًًا كبيرًًا للأداء والكفاءة معًًا وفقً

يــمــكــن لــــطــــراز كــــــايين الأســــاســــي أن يــحــقــق مــعــدل 
اســـتـــهلاك يــبــلــغ حـــوالـــي 17 مــــيلا لــكــل جـــالـــون في 
المدينة و23 ميلا لكل جالون على الطرق السريعة، 
أمــا طـــرازات S وGTS المـــزودة بمحرك V8، فتسجل 
إلــى 15 مــيلا لكل  أقــل بقليل، حيث تصل  مــعــدلات 
جالون في المدينة و21 ميلا لكل جالون على الطرق 

السريعة.

 التصميم الخارجي

تتميز بورش كايين 2025 بتصميم خارجي يعكس 
مــزيــجاً مــن الفخامة والــقــوة الــريــاضــيــة، مما يعزز 
هويتها كسيارة متعددة الاســتــخــدامــات ذات أداء 
استثنائي، حيث يبرز تصميمها الأمامي العصري 
مــع مــداخــل هــــواء مــوســعــة تــمــنــح الــســيــارة مظهراً 
عريضاً وجريئاً، بينما تضيف المصابيح المتطورة 
أبــرز  لمسة مــن التقنية الحديثة والـــوضـــوح، و مــن 

ميزات التصميم الخارجي:
 HD Matrix Design مــصــابــيــح أمــامــيــة بتقنية 

.LED
 Porsche Dynamic Light نــظــام إضــــاءة أمــامــي 

.)System (PDLS
 مصابيح خلفية بتصميم شريط ضوئي أفقي 

يمتد عبر السيارة.
.Matrix LED مصابيح أمامية اختيارية بتقنية 

الإطارات
تأتي إطارات بورش كايين 2025 بالمقاسات التالية

 عجلات 21 بوصة.

 عجلات 22 بوصة.

داخلية بورش كايين 2025

تتميز داخلية بورش كايين 2025 بتصميم يجمع 
بين الفخامة والتكنولوجيا المتقدمة، مستوحاة 
من سيارة تايكان الكهربائية، مما يمنحها طابعًًا 
أبــرز مميزات المقصورة هو  ا، و أحــد 

ً
عصريًًا مميزً

لوحة القيادة الرقمية الممتدة التي تضم شاشات 
مــتــطــورة تــوفــر تــجــربــة اســتــخــدام ســلــســة للسائق 

والركاب، وتشمل المميزات الأخرى ما يلي:
 شاشة لمسية مركزية بحجم 12.3 بوصة تدعم 

Apple CarPlay وAndroid Auto لاسلكيًًا.
 شــاشــة اخــتــيــاريــة بــحــجــم 10.9 بــوصــة لــلــراكــب 

الأمامي.
 شــاشــة رقمية بقياس 12.6 بــوصــة خلف عجلة 

القيادة لعرض السرعة ومعلومات القيادة.
 نــاقــل حــركــة مــثــبــت عــلــى لــوحــة الــقــيــادة لتوفير 

مساحة إضافية في الكونسول الوسطي.
 إمكانية تخصيص المــواد والألــوان الداخلية بما 

في ذلك أحزمة الأمان.
 مقاعد أمــامــيــة بخاصية التدفئة والــتــهــويــة مع 

خيار التدليك.
 نــظــام تــحــكــم فـــي المـــنـــاخ بـــأربـــع مــنــاطــق لــلــراحــة 

المثلى.
لــتــوفــيــر مساحة  قــابــلــة للتعديل   مــقــاعــد خلفية 

واسعة للركاب.

منافسو بورش كايين 2025

تــواجــه بــورش كــايين 2025 منافسة قوية مــن عدة 
طرازات، مثل أودي Q7 وفولفو XC90، حيث تتميز 
هــذه الــســيــارات بــوجــود ثلاثــة صفوف مــن المقاعد، 
مما يمنحها مــيــزة مــن حيث استيعاب عــدد أكبر 
مــن الــركــاب، فــي حين تأتي كــايين بصفين فقط من 
المقاعد، ومع ذلك، تعوض كايين عن ذلك بمساحة 
خلفية واســعــة ومقاعد قابلة للتعديل، مما يوفر 
لــلــركــاب، ومــع تصميمها الرياضي  راحـــة إضافية 
وأدائــهــا الــعــالــي، تظل كـــايين خــيــاراً مميزاً لعشاق 
القيادة الباحثين عن تجربة فاخرة وأداء استثنائي 

على الطرقات.

»فيراري« تتجاوز 
تباطؤ مبيعات 
السيارات الفاخرة

ــم الـــتـــحـــديـــات الـــتـــي تــواجــه  رغــ
ــارات الـــفـــاخـــرة  ــ ــيـ ــ ــسـ ــ قــــطــــاع الـ
عالميًًا، تمكنت شركة فيراري 
مــــن تــحــقــيــق مـــبـــيـــعـــات قــويــة 
الــرابــع مــن 2024، مــدعــومــة بطلب  الــربــع  خلال 
إيـــرادات  الــســوق الأميركية. وارتفعت  قــوي مــن 
يـــورو،  مــلــيــار  إلـــى 1.74  الــشــركــة بنسبة %14 
التشغيلية بنسبة %15  قــفــزت الأربــــاح  بينما 
لتصل إلى 643 مليون يورو، متجاوزة توقعات 
المحللين. وحققت أسهم فيراري ارتفاعًًا بنسبة 
6.2% فـــي بـــورصـــة مـــيلانـــو، مــمــا يــعــكــس ثقة 
المستثمرين في أدائها كما شهدت مبيعاتها في 
ارتفاعًًا بنسبة 8%، في حين  الشمالية  أميركا 
تراجعت مبيعاتها في الصين بنسبة 38%، مما 

يعكس تباين الطلب العالمي.

مواجهة مشكلة ارتفاع درجة حرارة المحرك
ارتفاع درجة حرارة المحرك في السيارات يمكن 
 
ً
أن يــؤدي إلــى مشاكل جسيمة ويتطلب تــدخلاً

فــورياً لتجنب الأضــرار الكبيرة. فيما يلي عدة 

خــطــوات يــجــب اتــبــاعــهــا فــي حـــال واجــهــت هــذا 
النوع من المشاكل في ميكانيك السيارات:

 توقف عن القيادة فــوراً: إذا لاحظت ارتفاعًًا 

في درجة حرارة المحرك، من الضروري أن توقف 
السيارة بأمان وأن تغلق المحرك لمنع المزيد من 

الأضرار.
 لا تفتح غطاء المبرد فــوراً: انتظر حتى يبرد 
ــبـــرد لــتــجــنــب خطر  المـــحـــرك قــبــل فــتــح غـــطـــاء المـ

الحروق بسبب البخار أو السائل الساخن.
ــبـــرد: تــحــقــق من   فــحــص مــســتــوى الــســائــل المـ
ــزان الــتــمــدد. إذا  مــســتــوى ســائــل الــتــبــريــد فــي خـ
ا، قد يكون هذا سبب ارتفاع درجة 

ً
كان منخفضً

الحرارة.
 البحث عن تسريبات: ابحث عن أي علامــات 
لتسرب سائل التبريد، مثل بقع تحت السيارة 

أو على خراطيم المبرد.
 فــحــص المـــروحـــة والــثــيــرمــوســتــات: تــأكــد من 
الــتــبــريــد تعمل بشكل صحيح وأن  أن مــروحــة 

الثيرموستات يفتح ويغلق كما ينبغي.
ــارة مــيــكــانــيــكــي مـــحـــتـــرف: إذا كــانــت  ــشـ ــتـ  اسـ
المشكلة معقدة أو لم تتمكن من تحديد السبب، 
فمن الضروري التواصل مع ميكانيكي محترف 

لتشخيص المشكلة وإصلاحها.
ارتـــفـــاع درجــــة حـــــرارة المـــحـــرك يــمــكــن أن يــكــون 
نــاتــجاً عــن مشاكل مختلفة، بما فــي ذلــك تلف 
الردياتير، تسرب في نظام التبريد، أو عطل في 
الــدوري والصيانة المنتظمة  المضخة. الفحص 
يمكن أن تساعد في منع هذه المشاكل والحفاظ 

على سلامة المحرك.
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تكنولوجيا

يواصل إنجازاته بالتعاون مع شركائه في مختلف مؤسسات الدولة

برنامج »تسمو« يسير بخطى واثقة
نحو تحقيق رؤية قطر الذكية

ــمـــو«- أحــد  يـــواصـــل بـــرنـــامـــج قــطــر الـــذكـــيـــة »تـــسـ
ــــواصلات  ــوزارة المــ ــ ــ ــدة لـ ــرائــ الـــبـــرامـــج الــوطــنــيــة الــ
والاتـــصـــالات- إنــجــازاتــه بــالــتــعــاون مــع شركائه 
في مختلف مؤسسات الدولة والقطاع الخاص 
إلــى بناء قطر الذكية  والتي تهدف في مجملها 
ودعـــم أداء أبـــرز الــقــطــاعــات الاقــتــصــاديــة وزيـــادة 
مــرونــتــهــا وقــدرتــهــا عــلــى التكيف والــتــعــامــل مع 

المتغيرات الاقتصادية والعالمية. 
ــــق خـــطـــة شــامــلــة  ويـــعـــمـــل بـــرنـــامـــج »تـــســـمـــو« وفـ
ــان، تــــهــــدف لــــدمــــج الــتــقــنــيــات  ــ ــســ ــ جـــوهـــرهـــا الإنــ
ــن كــافــة  ــي حـــيـــاة أفــــــــراد المـــجـــتـــمـــع مــ الـــحـــديـــثـــة فــ
الشرائح وفق الشخصيات التي عرفها برنامج 
»تسمو« كرجال الأعمال، والمستثمرين، والتجار، 
والموظفين الحكوميين، والمتقاعدين، والأمهات، 
والـــعـــمـــال، وغـــيـــرهـــم، إذ يــســعــى لـــدراســـة أنــمــاط 
حياتهم وأعمالهم والبحث عن التحديات التي 
تواجههم أو تحديد نقاط الدعم الممكنة ومن ثم 
العمل مع شركائه في القطاعين العام والخاص 
الــعــالــم لتقديم  الــتــكــنــولــوجــيــا حــــول  ومــــع رواد 
حلول سهلة وميسرة لهذه التحديات من خلال 
تــوفــيــر المــعــلــومــات وقــــواعــــد الــبــيــانــات وتــوفــيــر 
لــفــرض تغيير  الــحــاجــة  الــذكــيــة دون  الــتــقــنــيــات 

جذري في نمط الحياة على الفئات المختلفة.

سياسات توفير الخدمات

وفــــي الـــســـنـــوات المــقــبــلــة، ســيُُــســهــم »تــســمــو« في 
وضع سياسات توفير الخدمات الذكية وتسهيل 
ــن قـــبـــل مـــخـــتـــلـــف الـــشـــرائـــح  ــ الـــــوصـــــول إلـــيـــهـــا مـ
إلــى تنظيم فعاليات على  السكانية، بــالإضــافــة 
مستوى الدولة سنويًًا لتعزيز الشمول الرقمي 
فـــي قـــطـــر. وســيــتــم دعــــم ذلــــك مـــن خلال وحــــدات 
التعلم الإلكتروني الموجهة للقطاعات المستهدفة 
لــزيــادة استخدامهم  لتطوير مهاراتهم الرقمية 
لــلــحــلــول والــتــطــبــيــقــات الــذكــيــة الــرقــمــيــة المــفــيــدة 
والمـــتـــاحـــة لـــهـــم. ولــتــحــقــيــق ذلــــك طـــــوّّر »تــســمــو« 
الــرقــمــي،  استراتيجية وطــنــيــة مــحــدثــة للشمول 
تـــهـــدف إلــــى تــعــزيــز الــــوصــــول الـــرقـــمـــي وتــنــمــيــة 
المــــهــــارات الــرقــمــيــة لأفــــــراد المــجــتــمــع، فــــضلا عن 
تــحــفــيــزهــم ودفــعــهــم لاســتــخــدام هـــذه الــخــدمــات، 
ــادة مــســتــويــات ثــقــة الــســكــان فـــي المـــعـــاملات  ــ وزيــ

الإلكترونية.
ويلتزم برنامج »تسمو« ببناء مجتمع حيوي 
وذكي ومستدام من خلال استخدام التكنولوجيا 
المــتــقــدمــة والابـــتـــكـــار، حــيــث يــعــمــل مـــع مختلف 
الــجــهــات الــحــكــومــيــة ورواد الأعـــمـــال والــشــركــات 
العالمية والمعاهد البحثية والأكاديمية لإنشاء 
ــة مــلــمــوســة ذات صــلــة  ــيـ ــلـــول وتــطــبــيــقــات ذكـ حـ
ــتـــي تــــواجــــه الــــدولــــة،  بـــالـــتـــحـــديـــات الــرئــيــســيــة الـ
الــبلاد،  والقطاعات المستهدفة ذات الأولــويــة في 
ــواطـــنين  ــن أجــــل تــطــويــر جـــــودة حـــيـــاة كـــافـــة المـ مـ

والمقيمين والزوار في قطر.

ضخ استثمارات كبيرة

قــــامــــت دولـــــة  ــــو«،  ــمـ ــ ــسـ ــ بــــرنــــامــــج »تـ ومـــــــن خلال 
ــــي صــنــاعــة  ــارات كـــبـــيـــرة فـ ــمــ ــثــ ــتــ قـــطـــر بـــضـــخ اســ
التكنولوجيا، حيث تمّّ تحديد أكثر من 60 فرصة 
استثمارية في مختلف القطاعات، بالتزامن مع 

تشجيع المستثمرين ورجــــال الأعــمــال وشــركــات 
ا من رحلة قطر الذكية التكنولوجيا ليكونوا جزءًً

ــه، طـــور »تــســمــو« خــريــطــة طــريــق  ــ فـــي الـــوقـــت ذاتـ
خــمــســيــة لــلــســيــاســات والمــعــايــيــر الـــتـــي ســتــكــون 
بـــمـــثـــابـــة الإطـــــــار الــتــنــظــيــمــي الــــــذي تـــقـــوم عــلــيــه 
ا من  ــدءًً المـــبـــادرات الــذكــيــة فــي دولـــة قــطــر، وذلـــك بـ
حــمــايــة الــســريــة والـــنـــزاهـــة وتـــوافـــر المــعــلــومــات، 
 إلى الحد من المخاطر الأخلاقية والآثــار 

الًا
وصــو

الاجتماعية والبيئية السلبية لاعتماد التقنيات 
الــحــديــثــة، وتــغــطــي خـــارطـــة طـــريـــق الــســيــاســات 
التالية: الأمــن،  ــوّّرت المجالات 

ُ
التنظيمية التي طُ

ــئـــي، والــــتــــجــــارة  ــيـ ــبـ والــــبــــيــــانــــات، والـــتـــشـــغـــيـــل الـ
الإلــكــتــرونــيــة والمـــعـــاملات، والــتــجــريــب، والتأثير 

المجتمعي.
شكل هذه الأرضية التنظيمية قاعدة انطلاقٍٍ 

ُ
وتُ

المــشــاريــع الصغيرة والمــبــادرات  مهمة لأصــحــاب 
المبتكرة وحتى اللاعبين الكبار في مجال تطوير 
سهم في ضمان حقوقهم 

ُ
التقنيات الحديثة إذ تُ

ـــســـهـــم فــــي تــحــقــيــق 
ُ
ــبـــاتـــهـــم كـــمـــا تُ وتـــحـــديـــد واجـ

الاستفادة المثلى من التقنيات الحديثة في دولة 
قطر دون الإضرار بالمجتمع أو الموارد أو البيئة.  
ولمــــســــاعــــدة المــــطــــوريــــن والمـــبـــتـــكـــريـــن مـــــن جــهــة 
ــــرى، يــعــمــل بــرنــامــج  والمــســتــخــدمين مـــن جــهــة أخـ
تــســمــو عــلــى تــطــويــر »مــنــصــة تــســمــو المــركــزيــة« 
ــانـــات اللازمــــــــة لــلــمــطــوريــن  ــيـ ــبـ بـــهـــدف تـــوفـــيـــر الـ
لتطوير تطبيقاتهم أو تجربة ابتكاراتهم، ومن 
ثم تسويقها، وتوفير مكتبة كاملة للمستخدمين 
ــمــكــنــهــم مـــن إيـــجـــاد الــتــطــبــيــقــات أو الــتــقــنــيــات 

ُ
تُ

الـــتـــي يــحــتــاجــونــهــا فـــي مـــكـــانٍٍ واحـــــد وذلـــــك من 
المــوقــع الإلــكــتــرونــي للمنصة أو تطبيقها  خلال 
على الأجــهــزة المحمولة. وسيستخدم المطورون 
»مـــنـــصـــة تــســمــو المـــركـــزيـــة » وخـــدمـــاتـــهـــا لــبــنــاء 
خدماتهم وحلولهم الذكية. ومع الإطلاق الأولي 
فـــي عــــام 2021، ســتــكــون »مــنــصــة تسمو  المـــقـــرر 
ــواة الأســـاســـيـــة لــتــطــويــر الــحــلــول  ــنـ المـــركـــزيـــة » الـ
ــيـــة، وكـــذلـــك الـــنـــاظـــم لــكــافــة الـــخـــدمـــات عبر  الـــذكـ

القطاعات الخمسة ذات الأولوية.

منصة تسمو المركزية

تـــطـــويـــر مــجــمــوعــة  تــــم  الـــســـابـــقـــة  وخلال الأعـــــــــوام 
مــتــنــوعــة مـــن خــصــائــص مــنــصــة تــســمــو المــركــزيــة 
الــتــقــاريــر والــتــحــلــيلات الرقمية  مــن بينها تــوفــيــر 
الــشــخــصــي،  الــهــويــة والمـــلـــف  المــتــخــصــصــة، وإدارة 
وخــدمــات الإخــطــار، والأمــن الرقمي، وبــوابــة الدفع، 
وغــيــرهــا. كــمــا تـــم تــحــقــيــق إنـــجـــازات مــلــحــوظــة في 

مجال تنفيذ الحلول الذكية، في جميع القطاعات.

3 إستراتيجيات تفصيلية

قام برنامج »تسمو« باستكمال ثلاث استراتيجيات 
تــفــصــيــلــيــة لــــثلاثــــة مــــن الـــقـــطـــاعـــات الــخــمــســة ذات 
الأولـــويـــة وهــــي: تــســمــو لــلــرعــايــة الــصــحــيــة وتــســو 
الــبــيــئــة وتــســمــو لــلــريــاضــة. ومـــن خلال عــقــد ورش 
عمل مع الشركاء، حــددت الاستراتيجيات المحدثة 
لــقــطــاع  الـــصـــحـــيـــة و23  لـــلـــرعـــايـــة   ذكـــــــياً 

ً
21 حلاً

 ذكــيًًــا لــقــطــاع الــبــيــئــة تــنــبــع من 
الًا

الــريــاضــة و25 ح
نـــقـــاط الـــضـــعـــف الــحــقــيــقــيــة وتــــحــــديــــات الـــشـــرائـــح 
بــنــاءًً على أولــويــات القطاعات  السكانية المختلفة 
ومـــؤشـــرات الأداء الــرئــيــســيــة، وســيــتــم تــطــويــر هــذه 
الحلول الذكية بالاستناد إلى تقنيات حديثة مثل 
تحليلات البيانات الضخمة )بيج داتـــا(، والــذكــاء 
ــي الــتــفــاعــلــي،  ــراضــ ــتــ الاصـــطـــنـــاعـــي، والـــــواقـــــع الافــ
ــادل المـــبـــاشـــر مـــن خلال  ــبـ ــتـ ــاء، والـ ــيــ وإنـــتـــرنـــت الأشــ
استخدام تكنولوجيا سلسلة الكتل )بلوك تشين(، 
ــعاً لــلــســيــاســات  ــيـ ــمـ ــلــــول جـ وســـتـــســـتـــنـــد هــــــذه الــــحــ
المجتمعية التي يُُطورها برنامج تسمو لضمان أن 
تكون كافة التطبيقات والحلول آمنة وفاعلة وتوفر 

قيمة مضافة للمستخدمين.
وهـــنـــاك الــعــديــد مـــن الــحــلــول والــتــطــبــيــقــات الــذكــيــة 
التي يسعى برنامج »تسمو« لتطويرها في قطاع 
المــواقــف الذكية للسيارات،  المـــواصلات مثل تطبيق 
ــــوقـــــوف المــتــاحــة  والـــــــذي يـــجـــري مـــســـحاً لمـــنـــاطـــق الـ
 في الأماكن الأكثر اكتظاظاً ويبلغ المستخدم 

ً
خاصةً

بتوافرها ويُُمكنه من الحجز والدفع دون الحاجة 

للانتظار أمام ماكينات الدفع أو البحث في المواقف 
 إلــــى حـــل الإدارة الــفــوريــة 

ً
ــةً ــافـ لــفــتــرات طــويــلــة. إضـ

ــام الـــنـــقـــل، والــــــذي ســـيـــراقـــب تــمــركــز  ــظـ لــلــحــشــود ونـ
الحشود والحركة المرورية ويستخلص رؤى طويلة 

المدى للإدارة بما يسهل اتخاذ قرارات التخطيط.
ولدعم المنظومة الرقمية في قطر وتسريع تنفيذ 
ــلـــول والـــتـــطـــبـــيـــقـــات الـــذكـــيـــة، يــســعــى بــرنــامــج  الـــحـ
»وادي تسمو الرقمي«، الذي يعمل كمنسق معتمد 
لمــنــظــومــة بـــرنـــامـــج »تـــســـمـــو«، مــــن خلال مــخــتــلــف 
إلـــى جـــذب المستثمرين  مـــبـــادراتـــه الاســتــراتــيــجــيــة 
الــتــي تم  الــحــلــول والتطبيقات للتحديات  لتقديم 
تحديدها في القطاعات الاقتصادية ذات الأولوية 

لبرنامج »تسمو.
 

مختبر تسمو للابتكار

ــام  يــتــيــح »مــخــتــبــر تــســمــو للابــــتــــكــــار«، المــــجــــال أمــ
الباحثين ورواد الأعمال لنقل أفكارهم من البحث 
الــتــطــبــيــقــي إلــــى الــتــســويــق الـــتـــجـــاري المـــبـــكـــر، كما 
يــــوفــــر المـــخـــتـــبـــر الــــفــــرصــــة لـــنـــشـــر مـــشـــاريـــعـــهـــم فــي 
مــنــاطــق تجريبية مــتــعــددة تــشــمــل: مــديــنــة لوسيل 
الــذكــيــة، ومــديــنــة مــشــيــرب قــلــب الـــدوحـــة، وأســبــايــر 
اللؤلؤة قطر. وتوفر  زون، ومؤسسة قطر، ومدينة 
هــذه المناطق التجريبية منظومة فــريــدة للابتكار 
ــذكـــي وتــــــزود قــطــر بـــالـــقـــدرة على  الــتــكــنــولــوجــي الـ
تطوير وصياغة المتطلبات التشغيلية، واختبار 
الـــحـــدود التشريعية والــقــانــونــيــة، وتــقــيــيــم نــمــاذج 

الأعمال في البيئات الحية.
بــنــجــاح، العديد  ونــظــم »مختبر تسمو للابــتــكــار« 
من ورش العمل حول الابتكار كما قدم الإرشــادات 
والــدعــم الاســتــشــاري وحــالــيًًــا، يمتلك المختبر أكثر 
 مبتكرًًا قيد الإعداد، وذلك من خلال 

الًا
من ثلاثين ح

الاســتــفــادة مــن تكنولوجيا الحوسبة السحابية، 
وأجهزة الروبوت المحمولة، والطائرات بدون طيار، 
وقـــد وصــلــت خمسة مــن هـــذه الــحــلــول إلـــى مرحلة 
الــحــلــول المتبقية في  الــنــهــائــي فيما تــمــر  الــتــطــويــر 

مراحل مختلفة من التطوير والتجريب.

دراسة: الصور المولدة بالذكاء الاصطناعي أصبحت أكثر شعبية من الحقيقية
أصـــبـــحـــت الــــصــــور المــــولــــدة بــواســطــة 
أكــثــر شعبية من  الــذكــاء الاصطناعي 
الـــصـــور الــحــقــيــقــيــة، وفـــقـــا لما أظــهــره 
ــه شـــركـــة الــتــكــنــولــوجــيــا  ــرتــ بـــحـــث أجــ
الأمــريــكــيــة »جــــوجــــل« مـــع دار الــنــشــر 

الإسكندنافية »بونييه نيوز«.
اســتــخــدم فـــي الــبــحــث تــطــبــيــق لــلــذكــاء 
ــه. ــ ــز أيــ ــ ــونــ ــ الاصــــطــــنــــاعــــي يـــســـمـــى »بــ
ــعـــاون بين  ــتـ ــالـ بـ تـــطـــويـــره  آي« جـــــرى 
الجانبين، حيث حصلت الصور التي 
ولدها التطبيق على معدلات مشاهدة 

أعلى من الصور الحقيقية.
وقالت »بونييه« و«جوجل« في بيان 
مــشــتــرك: »فــــي حــــالات كــثــيــرة، حققت 
ــذكــــاء الاصـــطـــنـــاعـــي تــحــســنــا  ــــور الــ صـ
إلـــى 100% فــي النسبة  مــــذهلا وصـــل 

ــهـــور لــلــمــســتــخــدمين  ــظـ بين الــنــقــر والـ
مقارنة بالصور الأصلية«.

الــــجــــانــــبين  ــة بين  ــ ــراكـ ــ ــــشـ الـ وتـــتـــبـــعـــت 
ــاء  ــ ــذكــ ــ ــلــ ــ ــ الاســــــــــتــــــــــخــــــــــدام الــــــــســــــــريــــــــع ل
الاصطناعي من قبل بعض المؤسسات 
الإخـــــبـــــاريـــــة حـــتـــى مـــنـــتـــصـــف 2023، 
حيث كــان نحو نصف غــرف الأخــبــار 
تستخدم برامج الدردشة الآلية، وفقا 
لمسح أجــراه الاتحاد العالمي لناشري 

الأخبار »وين أفرا«. 
ويخشى أن يتأثر مستقبل محترفي 
وهــــواة الــتــصــويــر ســلــبــا، إذا توسعت 
دور النشر والمؤسسات الإعلامية في 
اســـتـــخـــدام الـــصـــورة المـــولـــدة بــالــذكــاء 
ــلـــى حــــســــاب الـــصـــور  الاصـــطـــنـــاعـــي عـ

الحقيقية.

الدوحة - 
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فخامـــة

40004000 دولار لتصل لأكثر من مليون دولار  تبدأ أسعارها من 

أغلى ماركات الساعات في العالم تناسب كل الأذواق 
مــنــذ ابــتــكــارهــا فــي الــقــرن الــســادس عــشــر أصبحت 
ــلــــب  ــا لأغــ ــ ــيــ ــ ــاســ ــ ســـــــاعـــــــات الــــــيــــــد اكـــــــســـــــســـــــوارا أســ
ــرجــــال، وقــــد تــطــور تــصــمــيــم الــســاعــات  الــنــســاء والــ
والتكنولوجيا المستخدمة مع مــرور الوقت لنجد 
الــعــديــد مــن الــخــيــارات مــن مــاركــات الــســاعــات التي 

تناسب كل الأذواق والأعمار.
وهــنــا نــعــرض أغــلــى مــاركــات الــســاعــات فــي العالم 
الـــدولارات إلــى أكثر  والتي تبدأ أسعارها من آلاف 
مــن مليون دولار للساعة، وتتميز هــذه الساعات 
التي قام بصنعها أفضل الخبراء باستخدام أرقى 

المواد وآليات دقيقة وأحجار كريمة عالية الجودة.
 

ساعات جيجر لوكولتر
 

قام “أنطوان لوكولتر” بتأسيس هذه الشركة عام 
1833، وقد أحدثت هذه الساعات السويسرية ثورة 
في صناعة الساعات خلال السنوات بابتكاراتها 
المتميزة، فقد أدخلت الشركة أصغر عيار ساعات 
ــر تــعــقــيــدًًا  ــثـ فـــي الـــعـــالـــم وصــمــمــت ســـاعـــة الـــيـــد الأكـ
بالإضافة لتصميمها أول ساعة في العالم بدون 
مفتاح جانبي والتي اعتمدت على قطعة صغيرة 
يمكن ضغطها تسمح للرافعة بالتغيير من وظيفة 

إلى أخرى.
أســعــار ســاعــات جيجر لــوكــولــتــر تــبــدأ مــن حــوالــي 
4000 دولار )حــوالــي 15000 ريــال ويمكن أن تصل 
أكــثــر مــن مليون دولار )حــوالــي 3.750 مليون  إلــى 
 Hybris Mechanica a Grande ــال( مــثــل ســاعــة ــ ريـ
باع بسعر حوالي 1474070 دولار 

ُ
Sonnerie التي تُ

)حوالي 5527760 ريال(. 

ساعات بريغية
 

أقــدم  تفتخر شركة بريغية السويسرية بأنها مــن 
شركات الساعات التي ما زالــت تعمل حتى يومنا 
ــام 1775،  ــ ــذا مـــنـــذ بــــدايــــة هــمــلــهــا فــــي بــــاريــــس عـ ــ هـ
وتتراوح أسعار الساعات التي تقدمها الشركة من 
6000 دولار )حــوالــي 22500 ريــــال( حــتــى 400000 

دولار )حوالي 1.5 مليون ريال(.

ساعات بلانبان
 

أســســت “جــيــهــان جــــاك بلانــكــبــايــن” هــــذه الــشــركــة 
عام 1735، وكل منتج من منتجاتها يقوم بصنعه 
صانع ساعات واحــد فقط مما يجعلها قيمة جدًًا 
وحــصــريــة. تـــتـــراوح أســعــار هـــذه الــســاعــات مــا بين 
6000 دولار حــتــى 500000 دولار )حـــوالـــي 1.875 
مليون ريال(. الشركة تقوم بإنتاج حوالي 30 ساعة 
فــقــط يــومــيًًــا فــي مــقــابــل شــركــة رولــكــس الــتــي تقوم 
بإنتاج حــوالــي 2000 ساعة يوميًًا مما يجعل من 

الصعب الحصول على واحدة.

Louis Moinet ساعات

أســـــس هـــــذه الـــشـــركـــة “لــــويــــس مـــويـــنـــت” مــخــتــرع 
الكرونوغراف عام 1806، وقد قامت الشركة بتقديم 
بعض الساعات المميزة لقادة العالم والمشاهير مثل 

نابليون بونابرت والقيصر ألكسندر الأول والملك 
جورج الرابع ملك إنجلترا.

وتعتبر ساعات لويس موينت قطع فنية، ويمكن 
ــام بــصــنــعــهــا فـــي متحف  مــشــاهــدة أول ســـاعـــات قــ
اللوفر وقصر فــرســاي؛ وتــتــراوح أســعــار الساعات 
التي تنتجها الشركة ما بين 8000 دولار )حوالي 
30000 ريــــال( حــتــى 26000 دولار )حــوالــي 97500 

ريال(.

ساعات أوديمار بيغيه
 

أسس هذه الشركة صديقين عام 1875 وهما “جواز 
أوديمار” و”إدوارد أوغست بيغت”، والذين أرادوا 
إنــتــاج ســاعــات معقدة للعالم أجــمــع. والآن تعتبر 
هــذه الساعات مــن مــاركــات الساعات الأكــثــر شهرة 
في العالم، ويتم صنع كل مكون في هذه الساعات 
بالتقنيات التقليدية، وتــتــراوح أســعــار الساعات 
مــا بين 8000 دولار حــتــى 250000 دولار )حــوالــي 

937500 ريال(.

ساعات بياجية
 

ــاعــــات فــــي الـــشـــركـــة كــــانــــوا يــعــمــلــوا  صـــانـــعـــو الــــســ
 La Cote-aux-Fees كــصــانــعــي مـــجـــوهـــرات بــقــريــة
السويسرية، وقاموا بالتحويل لصناعة الساعات 
فــي الــقــرن الــعــشــريــن. تــتــراوح أســعــار الــســاعــات من 
إلـــى 210000  10000 دولار )حــوالــي 37500 ريــــال( 
الــســاعــات  دولار )حــوالــي 787500 ريــــال(، وبــعــض 
التي تقدمها الشركة تعتبر مجوهرات أنيقة مثل 
الــتــي تحتوي   1200D Altaplano Caliber ســاعــة
باع 

ُ
على عدد كبير من الأحجار الكريمة والماس وتُ

بسعر 152000 دولار )حوالي 570000 ريال(.

ساعات روجر ديبوس
 

أســس هــذه الشركة السويسرية “كــارلــوس ديــاس” 
و”روجــر ديــبــوس”، وعلى الرغم من أنهم يعتبروا 

من المنافسين الجدد في صناعة الساعات إلا أنهم 
يــقــدمــون ســـاعـــات بـــجـــودة لا مــثــيــل لــهــا، وتـــتـــراوح 
أسعار الساعات من 11000 دولار )حــوالــي 41250 

ريال ( إلى 156000 دولار )حوالي 585000 ريال(. 
 Excalibur Quatuor ــا ســاعــة

ً
أيــضً الــشــركــة  وتــقــدم 

والمصنوعة كليًًا مــن السيليكون بأربعة أضعاف 
الــتــيــتــانــيــوم بــســعــر 1.125 مـــلـــيـــون دولار  مـــتـــانـــة 

)حوالي 4.21875 مليون ريال(.

ساعات باتك فيليب
 

تأسست الشركة عــام 1851 في جنيف، ويعتبرها 
الـــخـــبـــراء مـــن أكـــثـــر مـــاركـــات الـــســـاعـــات فــخــامــة في 
ــالـــم، وهــــي الـــتـــي تـــقـــوم بــصــنــع ســـاعـــات المــلــكــة  الـــعـ

فيكتوريا منذ تأسيسها.
الــســاعــات تــحــتــوي عــلــى تقنيات مــعــقــدة ويــتــراوح 
سعرها ما بين 10000 دولار )حوالي 37500 ريال( 

حتى 780000 دولار )حوالي 2925000 ريال(.

وكــانــت الــشــركــة قــدمــت واحــــدة مــن أغــلــى الــســاعــات 
 Henry Graves التي بيعت فــي العالم وهــي ساعة
التي تــم بيعها عــام 1999 بمبلغ 11 مليون دولار 
)حــوالــي 41.25 مليون ريـــال( ثــم بيعت مــرة أخــرى 
عام 2014 بمبلغ 24 مليون دولار )حوالي 90 مليون 

ريال(.

ساعات فاشيرون كونستانتين
 

ــة فـــاشـــيـــرون كـــونـــســـتـــانـــتين هــــي واحـــــــدة مــن  ــركـ شـ
أقــدم شركات الساعات العاملة في العالم، وقدمت 
الشركة ساعات للعديد من المشاهير منهم نابليون 
ــبــدا أسعار الساعات 

ُ
بونابرت وهــاري تــرومــان، وتُ

المقدمة من 11000 دولار )حوالي 41250 ريالا(. 
وقد قامت الشركة في الاحتفال رقم 250 لها بصنع 
طلق عليها I’lle كانت 

ُ
كمية محدودة من الساعات أُ

تــحــتــوي عــلــى وجـــــهين لــتــكــفــي شـــاشـــات الـــعـــرض، 
وكانت تحتوي على ساعة لمنطقة زمنية مختلفة، 
تــقــويــم دائــــم، مــؤشــر لــلــغــروب والــعــديــد مــن المــزايــا 
الأخــرى؛ وقد تم بيع هذه الساعة بمبلغ 1538160 

دولارا )حوالي 5768098 ريالا(.

A. Lange & Sohne ساعات
 

تــأســســت هـــذه الــشــركــة الألمانـــيـــة عـــام 1845 وكــانــت 
تملك تاريخ طويل في صناعة ساعات الجيب، وقد 
توقفت الشركة عن العمل عام 1948 ولكنها عادت 
مرة أخرى عام 1990 وأصــدرت أولى ساعاتها عام 

.1994
وتـــركـــز الــشــركــة عــلــى اســـتـــخـــدام أفـــضـــل الــتــقــنــيــات 
الـــتـــي تـــقـــوم بــوضــعــهــا فـــي ســـاعـــات مــصــنــوعــة من 
الـــذهـــب أو الـــــــبلاتين، وتـــبـــدأ أســـعـــار الـــســـاعـــات من 
14000 دولار )حــوالــي 52500 ريــال ( وتصل لأكثر 
ــال(، ففي  مــن 580000 دولار )حــوالــي 2175000 ريــ
 Grand عام 2013 كشفت الشركة النقاب عن ساعة
Complication والــتــي تــم بيعها بمبلغ 2497000 

دولار )حوالي 9363750 ريالا(.

الدوحة - 

140140 عاما بنطلون جينز عمره 
7840078400 دولار  بـ 

حقق بنطلون جينز، عمره 140 عاما، سعرا 
خياليا في مزاد علني، وذلك بعدما عثر عليه 
أحد المنقبين عن الكنوز، داخل كهف مهجور 

الــذي يصف نفسه بأنه  وعثر مايكل هاريس 
مـــن الأشـــخـــاص الـــذيـــن يــتــمــتــعــون بــخــبــرة في 
تاريخ الجينز، على السروال في منجم مهجور 

بالغرب الأمريكي.
وتـــم بــيــع الــبــنــطــلــون وهـــو مـــن نـــوع »لــيــفــايــز«، 
ويعود لثمانينيات القرن التاسع عشر، مقابل 
78400 دولار. وقال مشتري السروال واسمه 
الــنــوع من  زيــب ستفنسون، إن اكتشاف هــذا 
الجينز نادر، خصوصا أنه يتمتع بحالة جيدة 

نوعا ما.
ووفق ستفنسون فإن هاريس الذي عثر على 
أكــثــر مــن 50 منجما  فــي  بــحــث  قــد  البنطلون 
مــهــجــورا، لمـــدة 5 ســنــوات، قــبــل أن يــصــل لهذا 
»الــكــنــز«، حسبما ذكــــرت وكــالــة »يـــو بــي آي« 

للأنباء.
جــديــر بــالــذكــر أن هــنــاك بــنــطــلــون جــيــنــز آخــر 
الزمنية، يعرض فــي أحد  الفترة  يعود لنفس 
المتاحف في الولايات المتحدة، إلا أنه يعاني من 

التلف ولا يمكن ارتداؤه.
أول بنطلون جينز صمم  و«بــلــو جــيــنــز« هــو 
مــن قبل شركة ليفي شــتــراوس وشــركــاه في 
عام 1871، وهو مصنوع من الدنيم القوي مع 
انها صممت لعمال  المعدنية، حيث  المسامير 
المــنــاجــم، ورعــــاة الــبــقــر، وغــيــرهــم مــن الــرجــال 
ــذيـــن يــعــمــلــون لــســاعــات طــويــلــة، وتــتــعــرض  الـ

ملابسهم للأوساخ.
لم  الــجــيــنــز  ــداء  ــ ارتـ أن   »25 list« وذكــــر مــوقــع

ــعــمــل حــتــى 1950،  يــصــبــح شــعــبــيــا خـــــارج ال
ــداء  ــان ارتـ عــنــدمــا بـــدأ المــراهــقــون بــارتــدائــه، وكـ
الجينز في هذا الوقت يرمز إلى التمرد والثورة

ــام  ــ ــ وفــــقــــا لأرقــــــــام مـــوســـوعـــة جــيــنــيــس للأرقـ
القياسية العالمية، فقد بيع أغلى بنطلون جينز 
مقابل 60 ألف دولار في عام 2005، وهو من 
صنع ليفي شــتــراوس، وذلــك عــام 1900، ولم 
يتم غسل هذا البنطلون على الإطلاق، وهو ما 

ساعد جزئيا على الحفاظ عليه سليما.

مليون دولار سعر الليلة
في بنتهاوس بوليفارد 

 
الرائعة والغامضة فــي فندق كوزموبوليتان، لاس  تعتبر شقة بنتهاوس بوليفارد 
فيغاس، أغلى غرفة في العالم، وأرخصها أيضاً بطريقةٍٍ ما. الأمر يعتمد على شيءٍٍ 
واحد فقط، إذ يمكنك الحصول على الغرفة كامتيازٍٍ مجاني من خلال وضع ضمان 
الــخــاص بالفندق.  الكازينو  رهــانــات تراكمية لا تقل عــن مليون دولار على أرضــيــة 
ويبدو فندق كوزموبوليتان أنه مستوحى من فيلم خيال علمي؛ فهو مليء بالأدوات 
الإلكترونية، كما أنك سترى الذهب في كل مكان بالشقة، سواء من صنابير المياه إلى 

المرحاض نفسه.
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بورصة الملاعب 2222

رونالدو يتصدر قائمة الأعلى أجراً
في الدوري السعودي

300300 ألف ريال قيمة
تذاكر الأجنحة الخاصة

في مونديال الأندية 20252025
طرح الاتحاد الدولي لكرة القدم »فيفا« باقات 
ــأس الــعــالــم  ــ الـــضـــيـــافـــة الـــخـــاصـــة لمـــبـــاريـــات كـ
للأنــــديــــة 2025 المــــقــــررة إقــامــتــهــا فـــي أمــريــكــا 
الــصــيــف المــقــبــل، عــبــر 6 فــئــات جـــديـــدة، وفــقــا 

لإعلان الاتحاد.

وبحسب الإعلان، فــإن الفئة الأعــلــى تتجاوز 
قيمتها 300 ألف ريال، ومتاحة للبيع من الآن 
عبر موقع »فيفا« الرسمي أو من خلال وكلاء 

المبيعات المعتمدين.
ذكــــر الاتــــحــــاد، أن بـــاقـــات الــضــيــافــة الــخــاصــة 
ستكون متوافرة في الملاعب الـ 12 المستضيفة 
الـ  مباريات مونديال الأندية التي تنطلق في 
14 من يونيو وحتى الـ 13 من يوليو المقبلين

كان الاتحاد الدولي قد أعلن في ديسمبر 
 Beyond تــــعــــيين شــــركــــة الماضــــــــــي عـــــن 
الــرســمــي  المــــــزود  لــتــكــون   Hospitality
لخدمات الضيافة في النسخة الأولى 

تها الجديدة.
ّ
من البطولة بحلّ

تـــذاكـــر الأجــنــحــة الــخــاصــة الــحــصــريــة 
ألــــف دولار  »الــفــئــة الأولــــــى« مـــن 29.2 
ــاورة، ومــنــطــقــة  ــجــ ــتــ وتـــشـــمـــل مـــقـــاعـــد مــ
ــام فــــاخــــرة مــــن 5  ــعـ اســـتـــقـــبـــال، ووجــــبــــة طـ
ــر صــالــة  ــذاكــ ــار تــ ــعــ ــــاق، فــيــمــا تـــبـــدأ أســ ــبـ ــ أطـ
الــريــادة مــن 1.6 ألــف دولار. فــي حين تبدأ 
ــن 535  ــة المـــشـــتـــركـــة مــ ــحـ ــنـ ــار الأجـ ــعــ أســ
دولارا، وأسعار تذاكر جناح الامتياز 
مــن 772 دولارا، وأســعــار تــذاكــر نــادي 
الامتياز من 500 دولار، وأخيرا أسعار 

تذاكر مقعد النادي من 386 دولارا.

عــلــى مــــدار المـــوســـمين الماضـــــــيين، أصــبــحــت كــرة 
القدم  السعودية وجهة جــذابــة لنجوم كــرة  الــقــدم 
لعدة أسباب منها قوة المنافسة في بطولة الدوري 
ووجـــود الــعــديــد مــن الأنــديــة الكبيرة الــتــي تحظى 
السبب الأهــم  بــقــاعــدة جماهيرية عــملاقــة، ولــعــل 
اللاعـــبين لا  أن غالبية  الطائلة، حيث  الأمـــوال  هــو 

يُُقاومون إغراءات المال.
أول  البرتغالي كريستيانو رونــالــدو  النجم  وكــان 
الواصلين إلى الملاعب السعودية في يناير 2023، 
في صفقة كانت بمثابة المفاجأة والصدمة للعالم 
أجــمــع، لكنها فــي الــواقــع فتحت الــبــاب أمــام قــدوم 
اللعبة وسهّّلت وصولهم  الكثير من كبار نجوم 
إلى المملكة مثل الفرنسيين كريم بنزيمة ونغولو 
كانتي والــبــرازيــلــيين نيمار وروبــيــرتــو فيرمينو 
والجزائري رياض محرز، وليس آخرهم بطبيعة 
الــحــال الإســبــانــي نــاتــشــو فــيــرنــانــديــز والــهــولــنــدي 
ستيفن بيرغوين، كل هــذه الأســمــاء على سبيل 

المثال لا الحصر.
الحديث عن كريستيانو فإنه يحصل من  وعند 
النصر على راتب خيالي هو الأعلى في تاريخ كرة 
النصر 3.84 مليون يورو  القدم إذ يتقاضى من 

أسبوعياً 200 مليون يورو سنوياً.
 ويخوض كريستيانو )40 عاماً( موسمه الثالث 
ــع 

ّ
مــع »الــعــالمــي« وهــو الأخــيــر بموجب العقد المــوقّ

الــجــانــبين فــي شــتــاء 2023، ومـــا زال يبحث  بين 
ـــوج هــدافاً 

ُ
عــن لقبه الأول مــع الفريق عــلــماً بــأنــه تُ

لــلــدوري الــســعــودي فــي المــوســم الماضــــي 2023-
ــدفاً وهـــو رقـــم قــيــاســي في  2024 بــرصــيــد 35 هـ
عدد الأهداف المسجلة في موسم واحد في تاريخ 
المسابقة، علماً بأنه سجل هدفين في أول مباراتين 

في الموسم الحالي 2025-2024.

200200 مليون يورو سنوياً بقيمة 

مونديال كرة السلة 20272027 نقطة
تحول في تاريخ اللعبة بالمنطقة

تعتبر بطولة كأس العالم لكرة السلة 2027 في قطر 
بمثابة نقطة فارقة في تاريخ الرياضة في الشرق 
الأوسط وشمال إفريقيا، استضافة هذا الحدث في 
ا تاريخيًًا، إذ ستكون أول نسخة من 

ً
قطر تعد إنجازً

قام في هذه المنطقة
ُ
البطولة التي تُ

حيث تواصل اللجنة المنظمة لبطولة كأس العالم 
ــتـــعـــدادتـــهـــا عــلــى  ــي قـــطـــر اسـ لـــكـــرة الـــســـلـــة 2027 فــ
استضافة البطولة، التي ستقام في منطقة الشرق 

الأوسط وشمال إفريقيا للمرة الأولى.
ـــجـــرى الــبــطــولــة فـــي الــفــتــرة مـــن 27 

ُ
مـــن المـــقـــرر أن تُ

ــى 12 ســبــتــمــبــر 2027، بــمــشــاركــة 32  إلــ أغــســطــس 
ــذه المــشــاركــة  مــنــتــخــبًًــا مـــن مــخــتــلــف دول الــعــالــم، هـ
الــواســعــة تمنح الجماهير فرصة مميزة لحضور 
العديد من المباريات الممتعة والاستمتاع بالأجواء 
الحماسية التي سيخلقها لاعبو الفرق العالمية في 
الملاعب القطرية، البطولة ستشهد منافسات قوية 
على مدار الأيام الـ17، مع توفير فرص رائعة للفرق 
لإظــهــار مــهــاراتــهــا فــي أعــلــى مــســتــوى مــن التنظيم 

والاحترافية.
وقد أكــدت قطر على استعدادها الكامل لاستقبال 
هذا الحدث العالمي المميز، الذي سيجمع أفضل فرق 
كرة السلة من مختلف أنحاء العالم في منافسات 

ستكون مثيرة وملهمة.
وبــالــنــظــر إلـــى مــا تتمتع بــه قــطــر مــن بنية تحتية 
فــائــقــة، من  ريــاضــيــة مــتــطــورة وتــجــربــة تنظيمية 
المتوقع أن تــكــون البطولة نقطة تــحــول فــي تاريخ 
ــا جــديــدة  ـ

ً
ــاقً كــــرة الــســلــة فـــي المــنــطــقــة، وأن تــفــتــح آفـ

ــــط وشــمــال  لــريــاضــة كـــرة الــســلــة فـــي الـــشـــرق الأوسـ
إفريقيا.

وكان الاتحاد الدولي لكرة السلة واللجنة المنظمة 
لكأس العالم لكرة السلة 2027 قد كشف منذ عدة 
اشهر عن الهوية والشعار الرسميين للبطولة التي 

تقام للمرة الأولى في منطقة الشرق الأوسط. 
الــجــديــدة للبطولة والمستوحاة  وتعكس الهوية 
مـــن الــبــشــت الـــقـــطـــري الـــــذي يـــرتـــديـــه الــــرجــــال في 
مناسباتهم الرسمية، تــاريــخ دولـــة قطر العريق 
وإرثـــهـــا الــكــبــيــر. يــشــهــد تصميم الــشــعــار الــتــفــاف 
البشت القطري حــول كــأس »نايسميث« لتجمع 
الــتــراث الثقافي الغني  البطولة فــي هويتها بين 
لـــدولـــة قــطــر ولمــنــطــقــة الـــشـــرق الاوســــــط والمــكــانــة 
الــكــبــيــرة الــتــي تحظى بــهــا كـــرة الــســلــة فــي العالم 
ــــي تـــنـــظـــيـــم بــطــولــة  ــتــــؤكــــد عـــلـــى رؤيـــــــة قـــطـــر فـ ولــ
اســتــثــنــائــيــة تــتــرك ذلـــك الأثــــر الــكــبــيــر الــــذي يــعــزز 

مكانة كرة السلة في مختلف مناطق العالم. 
وتعتمد ألوان الهوية على الألوان الرئيسية الثلاثة 
للبشت الــقــطــري وهـــي الأبــيــض والــبــنــي والأســــود، 

حــيــث يــعــكــس كـــل لــــون مــنــهــا مــرحــلــة مـــن مــراحــل 
قـــوة المنافسة  إلـــى  إثــــارة التصفيات  الــبــطــولــة، مــن 
خلال الأدوار المختلفة للبطولة إلى نشوة الانتصار 

التي تشهدها المباريات النهائية.
وشهدت بطولة كــأس العالم لكرة السلة الأخيرة، 
الــتــي أقيمت فــي الــفــلــبين، وإنــدونــيــســيــا، والــيــابــان، 
رقــمــا قــيــاســيــا فـــي مــجــمــوع الــجــوائــز المالـــيـــة قـــدره 
الــفــائــز على  الــفــريــق  17 مــلــيــون دولار، إذ حــصــل 
الــنــســخــة الأخـــيـــرة من  2.5 مــلــيــون دولار وشــهــدت 
المونديال تتويج منتخب ألمانيا بلقب كأس العالم 

لكرة السلة للرجال، للمرة الأولى في تاريخه .

مسيرة حافلة 

وشــهــدت كـــرة الــســلــة الــقــطــريــة مــســيــرة حــافــلــة من 
ــة الــــســــتين عـــامـــا الماضــــيــــة عــلــى  ــرابــ الإنـــــجـــــازات قــ
جميع المستويات الخليجية والعربية والقارية 
والدولية، لتصبح واحدة من أهم وأشهر الألعاب 
ــــبلاد، لتعكس  الـ الــريــاضــيــة وأكــثــرهــا شعبية فــي 
الشغف الكبير للحدث الأبرز في كرة السلة والذي 
يحظى بمشاركة نجوم العالم وأقوى المنتخبات. 
وتمتلك كــرة السلة القطرية تاريخا عريقا، حيث 
تــأســس الاتــحــاد الــقــطــري لــكــرة الــســلــة عـــام 1964، 

وانضم الاتحاد القطري لكرة السلة الى الاتحادات 
الدولية والإقليمية، وجــاء الانضمام إلى الاتحاد 
الدولي لكرة السلة عام 1973 والاتحاد الآسيوي 

عام 1979.
وكـــانـــت بـــدايـــة مـــمـــارســـة كــــرة الــســلــة فـــي قــطــر في 
ــــدارس الـــدولـــة،  ــــي عــبــر مـ خــمــســيــنــيــات الـــقـــرن الماضـ
وفــي عــام 1964 تم ادراج رياضة كــرة السلة ضمن 
ــة الــقــطــريــة، وتــمــكــنــت كــرة  ــديـ نــشــاطــات بــعــض الأنـ
الــســلــة الــقــطــريــة مـــن الـــفـــوز بــالــبــطــولات الإقــلــيــمــيــة 
والقارية والدولية ســواء على مستوى المنتخبات 

الوطنية أو الأندية الرياضية.
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بورصة الملاعب

اللاعبون الأعلى قيمة سوقية
حسب كل مركز في 2025

سويسرا

بوروسيا دورتموند

40

غريغور كوبل

مليون
 يورو

البرتغال

بورتو

40

ديوغو كوستا

مليون
 يورو

إسبانيا

أرسنال

40

دافيد رايا

مليون
 يورو

جورجيا

فالنسيا

40

جيورجي مامارداشفيلي

مليون
 يورو

إسبانيا

مانشستر سيتي

130

رودري

مليون
 يورو

وسط دفاعي

أوروغواي

ريال مدريد

130

فيديريكو فالفيردي

مليون
 يورو

خط وسط
إنجلترا

ريال مدريد

180

جود بلينغهام

مليون
 يورو

وسط هجومي

إسبانيا

برشلونة

180

لامين جمال

مليون
 يورو

جناح أيسر

البرازيل

ريال مدريد

200

فينيسيوس جونيور

مليون
 يورو

خط وسط
النرويج

مانشستر سيتي

200

إيرلينغ هالاند

مليون
 يورو

خط وسط

إيطاليا

إنتر ميلان

60

فيديريكو ديماركو

مليون
 يورو

ظهير أيسر

إنجلترا

ليفربول

75

ترينت أرنولد

مليون
 يورو

ظهير أيمن
فرنسا

أرسنال

80

وليام صاليبا

مليون
 يورو

مدافع

المصدر: 
ماركـــا

By:
Hatem Alqadi www.lusailnews.net



   

الدولية »فيتش سوليوشنز«،   توقعت شركة الأبحاث 
العالمية  الائــتــمــانــي  لــوكــالــة »فــيــش« للتصنيف  التابعة 
النمو الاقتصادي في قطر من نحو 2 % في  تسارع 
عام 2024 إلى 2.6 % في عام 2025، بدعم من النشاط 
القوي للقطاعين النفطي وغير النفطي، مشيرا إلى أن 
الــصــادرة عن مركز الإحصاء  المتاحة  البيانات  أحــدث 
الـــوطـــنـــي بــالمــجــلــس الـــوطـــنـــي لــلــتــخــطــيــط كــشــفــت عــن 
تسجيل الناتج المحلي لدولة قطر نموا بالأسعار الثابتة 
على أساس سنوي بنسبة 2 % بالربع الثالث من عام 
2024 وهـــي أحــــدث بــيــانــات مــتــاحــة وهـــو مــا يــتــجــاوز 
تقديرات »فيتش« البالغة 1.8 % ووفقا لبيانات مركز 
الإحصاء الوطني فإن تقديرات الناتج المحلي الإجمالي 
للربع الثالث من عام 2024 سجلت نحو 180.23 مليار 
ريال بالأسعار الثابتة، مقابل 176.7 مليار ريال خلال 

نفس الفترة من العام 2023.
ورفــعــت »فــيــتــش« تــقــديــراتــهــا لمــعــدل نــمــو الــقــطــاع غير 
ــــغــــاز( إلــى  الــهــيــدركــربــونــي )غــيــر المــرتــبــط بــالــنــفــط وال

السابقة  3.6 % فــي عـــام 2025، مــقــارنــة بتوقعاتها 
البالغة 3.2 % وذلك نتيجة حزمة من العوامل أبرزها: 
انخفاض أسعار الفائدة الأمر الذي يحفز من النشاط 
الــتــجــاري للقطاع الــخــاص الــقــطــري ويـــؤدي إلــى زيــادة 
المبادرات  إلى جانب  الطلب على الائتمان  ملحوظة في 

الخاص وخصوصا  القطاع  الدولة لدعم  التي أطلقتها 
الشركات الصغيرة والمتوسطة حيث أصـــدرت وزارة 
ــــوزاري رقـــم )60( للعام  ــقــرار الـ الــتــجــارة والــصــنــاعــة ال
تــقــدمــهــا  ــتـــي  الـ ــات  ــدمـ ــخـ الـ ــوم  ــ بــتــخــفــيــض رســ  ،2024
التجارة والصناعة وتنمية الأعمال  الـــوزارة لقطاعات 

أكثر من 90 %  إلــى  وحماية المستهلك، بنسبة تصل 
لبعض الرسوم، ويهدف القرار الوزاري إلى دعم النمو 
الاقــتــصــادي فــي الــــبلاد وتــشــجــيــع المــشــاريــع الوطنية 
والأجنبية وخلق بيئة تجارية جاذبة للاستثمار، ويأتي 
هذا القرار بهدف دعم المشاريع الوطنية ورواد الأعمال 
الأفـــراد والشركات، وكذلك سيسهم بشكل كبير  من 
في حصول المستثمرين على خدمات نوعية برسوم 
التنافسية  الــقــدرة  الــقــرار يعزز  أن هــذا  مخفضة، كما 
للأفــراد والشركات، ودعم المشاريع الجديدة وتشجيع 
أعــمــالــهــم وابــتــكــار مشاريع  للتوسع فــي  المستثمرين 
القيمة  البلدية تخفيض  قــررت وزارة  متنوعة وكــذلــك 
للوزارة،  التابعة  المنطقة الصناعية  الإيجارية لأراضــي 
أما غرفة التجارة فقامت بتخفيض رسومها السنوية 
لــعــضــويــة الـــغـــرفـــة لــلــشــركــات المــســاهــمــة والـــشـــركـــات 
القابضة والشركات الأجنبية المتعاقدة مع الدولة لتصل 
إلـــى مــبــلــغ 5000 ريــــال قــطــري، مــا يــعــنــي تخفيضها 

بنسبة 50 %.

20252025 2.62.6 % % نمو الاقتصاد القطري في  فيتش: 

ا 
ً
يشهد قطاع الحوسبة في قطر نموًًا ملحوظً

مــدفــوعًًــا بــإســتــراتــيــجــيــات حــكــومــيــة طموحة 
الــرقــمــي وتعزيز  الــتــحــول  تــهــدف إلــى تحقيق 
ــبلاد. وتـــرتـــكـــز هــذه  ــ ــ الابـــتـــكـــار الــتــقــنــي فـــي الـ
ــة قــطــر الــوطــنــيــة  ــ الإســتــراتــيــجــيــات عــلــى رؤيـ
ــــى تــنــويــع الاقــتــصــاد  الــتــي تــســعــى إل  ،2030
الــدولــي  البنك  وتعزيز الاســتــدامــة. وقــد أشـــاد 
في تقريره في ٢٠٢٤ عن الاقتصاد القطري 
بدور التحول الرقمي في دفع عجلة الاقتصاد 
الــقــطــري، مــؤكــدًًا على مساهمته فــي تحقيق 
نمو مــســتــدام وبــنــاء اقــتــصــاد قــوي ومتنوع.  
الحوسبة في  المتوقعة لسوق  الإيــرادات  قدر 

ُ
تُ

قطر لعام 2025 بنحو 72.67 مليون دولار 
ا 

ً
أمريكي )265.22 مليون ريال قطري(، وفقً

لأبحاث منصة »Statista« للإحصائيات، كما 
الــســوق معدل نمو  التقرير أن يشهد  يُُتوقع 
سنوي مركب )CAGR( يبلغ 3.35 % حتى 
إلى 82.92 مليون دولار  السوق  يصل حجم 
أمريكي )302.63 مليون ريال قطري( بحلول 
عام 2029. هذا النمو يُُعزى حسب الباحثين 
الخدمات السحابية،  المتزايد على  الطلب  إلــى 
والذكاء الاصطناعي )AI( وإنترنت الأشياء 

.)IoT(

شــهــد قــطــاع الــصــنــاعــات الــدوائــيــة فــي قطر 
ــرة،  ــيـ تــــطــــورًًا كـــبـــيـــرًًا خلال الـــســـنـــوات الأخـ
ــفـــاق الــحــكــومــي على  مــدعــومًًــا بـــزيـــادة الإنـ
الرعاية الصحية، والمبادرات الإستراتيجية، 
الطلب على الأدويـــة المتخصصة،  وارتــفــاع 
ــا واســـعـــة للاســـتـــثـــمـــارات  ــ

ً
ــاقً مــمــا يــفــتــح آفــ

الفرص  المحلية والأجنبية للاســتــفــادة مــن 
المتاحة في هذا القطاع الواعد.

 statista حسب تقرير حديث نشره موقع
للإحصائيات سيصل حجم إيرادات سوق 
الأدويــة في قطر في عام 2025 إلى حوالي 
مـــع تــصــدر  أمـــريـــكـــي،  مــلــيــون دولار   480
أدوية الأورام للمشهد بحجم سوق يقدر بـ 
المتوقع  86.57 مليون دولار أمريكي. ومن 
استمرار نمو إيرادات القطاع بمعدل سنوي 
مركب يبلغ 5.37% خلال الفترة من 2025 
الــســوق  ــرادات  ــ إيـ إلـــى 2029، ليصل حــجــم 
إلى 591.50 مليون دولار أمريكي بحلول 

عام 2029.

إيـــــرادات 
متوقعة في سوق 

الحوسبة القطري

حجم إيرادات
سوق الأدوية

في قطر 2025

6

8

5

0

2

4

مليـــــون ريال

مليـــــون ريال

صحيفة القيــادة والريــادة
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 %  % 751.3751.3
نمواً في سوق 

توصيل الطعام في 
قطر خلال 5 سنوات 
ــام عــبــر  ــعــ ــطــ ــ يـــشـــهـــد قــــطــــاع تـــوصـــيـــل ال
ــا  ــتــــرنــــت فــــي قـــطـــر نــــمــــوًًا اســتــثــنــائــيًً الإنــ
التقدم  الــســنــوات الأخــيــرة، بسبب  خلال 
الــتــكــنــولــوجــي والـــتـــحـــولات الاجــتــمــاعــيــة 
ــا 

ً
الــتــي فــرضــتــهــا جــائــحــة كـــورونـــا. ووفــقً

للإحصائيات الدولية، سجل السوق نموًًا 
بنسبة مذهلة بلغت 751.3 % على مدى 
ــة، مــمــا يــبــرز  ــيــ الـــســـنـــوات الــخــمــس الماضــ
التي يقدمها للشركات  الكبيرة  الــفــرص 

المحلية والعالمية.
لتقرير صـــادر عــن شــركــة »فاليو  ــا 

ً
وفــقً

ســــــتــــــرات«، بـــلـــغ حـــجـــم ســــــوق تــوصــيــل 
الــطــعــام عــبــر الإنــتــرنــت فــي قــطــر حــوالــي 
673.4 مليون ريــال قطري )185 مليون 
آنـــذاك،  أمــريــكــي( فــي عـــام 2020.  دولار 
توقعت الشركة نمو السوق بنسبة 14.4 
% خلال عــام 2021، مما يعكس بداية 
تسارع الطلب على هذه الخدمات في ظل 
تداعيات جائحة كــورونــا وتأثيرها على 

أنماط الاستهلاك.
الــبــيــانــات  أظـــهـــرت  وبــحــلــول عـــام 2025، 
الحديثة لمنصة Statista قفزة كبيرة في 
حــجــم الـــســـوق، حــيــث بــلــغ حــجــم الــســوق 
فــي عـــام 2024 نــحــو 1.43 مــلــيــار دولار 
قــطــري(. ومن  أمريكي )5.2 مليار ريــال 
لــلــتــقــديــرات، أن يستمر  ــا  ـ

ً
ــقً المـــتـــوقـــع، وفـ

إلــى 1.57 مليار دولار  النمو ليصل  هــذا 
أمريكي )5.73 مليار ريال قطري( بحلول 

نهاية عام 2025.
على المدى الطويل، تشير تقديرات المنصة 
إلـــى نــمــو الــســوق بــمــعــدل ســنــوي مركب 
قدره 13.11 % بين عامي 2025 و2029، 
ما سيدفع حجمه إلى 2.57 مليار دولار 
أمريكي )9.39 مليار ريال قطري( بحلول 
القطاع كركيزة  عام 2029، مؤكدًًا أهمية 

أساسية في الاقتصاد الرقمي المتنامي.

341341 % % نمواًً بتقنية الدفع عبر الهواتف الذكية في قطر
فــيــزا عــن تحقيق زيــــادة بنسبة 200% في  أعــلــنــت شــركــة 
 Tap to« اعــتــمــاد تقنية الــدفــع عــن طــريــق الــهــواتــف الــذكــيــة
البائعين  يــدعــم ملايين  الماضــــي، مما  الــعــام  Phone« خلال 
من مختلف المستويات. وشهدت قطر معدلات مرتفعة في 
اعتماد هذه التقنية، حيث سجلت نمواً كبيراً بنسبة %341. 
البسيط والآمــن والمتنقل في الارتقاء  وساهم هــذا الإجـــراء 
الــفــرص للشركات الصغيرة في  التسوق وتوفير  بتجربة 

جميع أنحاء العالم.
وعـــززت التقنية قـــدرات الــدفــع اللاتلامــســيــة مــن فــيــزا، حيث 
تــتــيــح تــحــويــل أي هــاتــف ذكـــي إلـــى نــقــطــة بــيــع عــبــر تطبيق 
التجارية  التقنية على توفير الأدوات  بسيط. وتعمل هــذه 
الــصــغــار والــشــركــات الصغيرة  الــبــائــعين  للجميع، وتــمــكين 

اللاتلامــســيــة  المــدفــوعــات  العالم مــن قبول  والمتوسطة حــول 
المـــزودة بميزة الاتــصــال قريب  الذكية  باستخدام هواتفهم 

.)NFC( المدى
وتــعــلــيــقاً عــلــى هـــذا المـــوضـــوع، قـــال شــاشــانــك ســيــنــغ، نائب 
الرئيس والمدير العام لشركة فيزا في قطر والكويت: »تمثل 
تقنية الدفع عن طريق الهواتف الذكية نقلة نوعية للشركات 
الصغيرة والمتوسطة، حيث توفر لها وسيلة آمنة وفعالة 
من حيث التكلفة للوصول إلى الاقتصاد الرقمي. ونحرص 
الدفع  قـــدرات  على مــواصــلــة جــهــودنــا فــي الابــتــكــار لتعزيز 
اللاتلامــســيــة، بــهــدف توفير أفــضــل تــجــارب الــدفــع للأفـــراد 
اعــتــمــاد هذه  الكبير فــي نسبة  النمو  والــشــركــات. ويعكس 

التقنية تأثيرها الواسع وإمكاناتها الواعدة.

 % 3.58
نموا في سوق العطور بالخليج

يقــدر حجــم ســوق العطــور في دول مجلــس التعــاون الخليجــي 
ــع  ــن المتوق ــام 2024 وم ــار دولار  أميركي في ع ــو 3,12 ملي بنح
ان يصــل الي  3.71 مليــار دولار بحلــول 2029 بمعــدل نمــو مركــب 
قــدره 3.58 خلال الــفترة المتوقعــة مــن 2025 – 2029  وتتمتــع 
ــي  ــخ غن ــبير وتاري ــغف ك ــي بش ــاون الخليج ــس التع ــة مجل منطق
التقاليــد  تشــمل  التــي  الفاخــرة  العطــور  وصناعــة  بالعطــور 

ــداع. ــث والاب والبح
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